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Περίληψη 

 

   Σκοπός της παρούσας µεταπτυχιακής εργασίας είναι η θεωρητική και 
ερευνητική µελέτη των αλληλεπιδράσεων και σχέσεων που αναπτύσονται σε ένα 
µοντέλο σύγχρονης αγροτικής παραγωγής όπως αυτό της περίπτωσης των 
θερµοκηπίων των Φιλιατρών του νοµού Μεσσηνίας. Στόχος είναι η πλήρης 
αποσαφίνηση της παραγωγικής διαδικασίας και το πώς αυτή επηρεάζει την αγροτική 
οικονοµία της περιοχής τόσο σε επίπεδο οικονοµικών σχέσεων όσο και κοινωνικών. 

   Η έρευνα έδειξε ότι πλέον οι Θερµοκηπιακές µονάδες της περιοχής 
λειτουργούν ως έντασης εργασίας ( Labor Intensive)  επιχειρήσεις µέσω  της  ολοένα 
αυξανόµενης στρεµατικής τους ανάπτυξης.  

 

 

    Λέξεις κλειδιά: Γεωργική Παραγωγή, Θερµοκήπια, Παραγωγικές Σχέσεις, 
Φιλιατρά ∆ήµου Τριφυλίας Μεσσηνίας 
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“The greenhouses of Filiatra area in the Municipality of 
Trifylia-Messinia : producers, traders, workers.” 

 

 

Abstract 

The main purpose of this MSc dissertation is the theoretical and empirical 
investigation of social relations and interactions developed in the model of the modern 
agricultural production system with particular reference to the greenhouse production 
in Filiatra rural area in Peloponissos-West Messinia. The main aim of the dissertation 
is to have a full record of the production process and how it affects the rural economy 
of the region in terms of economic and social relations. 
            The investigation showed that most of the greenhouses in the region function 
as labor-intensive businesses by increasing the hectares of their greenhouses. 

 

 

   Keywords: Agricultural production, Greenhouses, Relations of Production, 
Filiatra-Trifylias, Messinia 
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 Εισαγωγή 
 

  Η Ελληνική γεωργία διερχεται κρίσιµη φάση η οποία έχει επηρεασθεί από το 
διεθνές και το ευρωπαϊκό (Κοινή Αγροτική Πολιτική) περιβάλλον, µε την 
αποσύνδεση των επιδοτήσεων από το ύψος της παραγωγής να έχουν δηµιουργήσει 
προβλήµατα ανταγωνιστικότητας των αγροτικών προϊόντων και να έχουν καταστήσει 
αρκετές από τις παραδοσιακές καλλιέργειες αντιοικονοµικές. Οι θερµοκηπιακές 
καλλιέργειες αποτελούν µια δυναµική έκφραση της πρωτογενούς παραγωγής. Ειδικά 
σήµερα µε τα διάφορα διαρθροτικά προγράµατα της Ελληνικής Γεωργίας οι 
θερµοκηπιακές καλλιέργειες µπορούν να αποτελέσουν διέξοδο και ταυτόχρονα 
σηµαντικό παράγοντα δηµιουργίας νέων θέσεων εργασίας.  

Στην Ελλάδα σήµερα υπάρχουν περίπου 50.000 στρέµµατα µε θερµοκηπιακές 
καλλιέργειες. Οι µεσογειακές χώρες κατέχουν το 36,5% της παγκόσµιας καλυµµένης 
έκτασης σε θερµοκηπια µε έκταση περίπου 1.100.000 στρέµµατα. Στην Ελλάδα, η 
οποία καλύπτει το 1.4% της παγκόσµιας έκτασης και το 3.8% των µεσογειακών 
εκτάσεων σε θερµοκήπια, η αύξηση των θερµοκηπιακών εκτάσεων ήταν ιδιαίτερα 
εντυπωσιακή την εικοσαετία 1960-1980 (Κίττας, Κατσούλας, Μπαρτζάνας, 2011). 

Όπως αναφέρει ο (Ploeg, 2010)  η σύγχρονη γεωργία ενσωµατώνει πολύ 
γρήγορα τις νέες τεχνολογίες που παρακάµπτουν τα φυσικά χαρακτηριστικά της, και 
τα αντικαθιστά µε την χρήση οµογενοποιηµένων ποικιλιών, χηµικών λιπασµάτων, 
αγροτικών µηχανηµάτων και άλλων συνεχώς εξελισώµενων αγροτικών εργαλείων. 
Αυτό οδηγεί σε σηµαντική αύξηση του µεταβλητού κόστους της παραγωγής, ενώ 
ταυτόχρονα ενσωµατώνεται ως αναπόσπαστο κοµµάτι της, µε αποτέλεσµα τη µείωση 
των περιθωρίων κέρδους ανά µονάδα προϊόντος για τον παραγωγό. Έτσι και στις 
θερµοκηπιακές καλλιέργειες της Ελλάδας που αποτελούν τον δυναµικότερο κλάδο 
της γεωργικής πρωτογενούς παραγωγής, η παραγωγή προϊόντων υπό κάλυψη δεν έχει 
την ανάπτυξη που θα έπρεπε να έχει, καθώς εµφανίζεται ιδιαίτερα ενεργοβόρος µε 
σηµαντική χρήση χηµικών για φυτοπροστασία και λίπανση. Ταυτόχρονα ο 
ανταγωνισµός τόσο µε τις χώρες της Βόρειας Ευρώπης όσο και της χώρες της 
µεσογειακής λεκάνης αλλά και των Βαλκανίων προσφάτως, είναι ιδιαίτερα οξύς µε 
αποτέλεσµα την µικρή παρουσία των Ελληνικών  θερµοκηπιακών προϊόντων στις 
διεθνείς αγορές και τις αθρόες εισαγωγές καθόλη την διάρκεια του έτους. 

Ο σύγχρονος τρόπος παραγωγής δηµιούργησε µια νέα σχέση µεταξύ των 
παραγωγικών τοµέων που είχε ως αποτέλεσµα την αλλαγή κατεύθυνσης προς µια πιο 
εξωστρεφή παραγωγική διαδικασία. Η Ελλάδα παρ’ όλες τις δυσκολίες έχει όλα τα 
εχέγγυα µέσω των σύγχρονων τεχνικών και τεχνολογιών σε σωστά σχεδιασµένα 
θερµοκήπια να αποτελέσει τον λαχανόκηπο της Ευρώπης καθόλη την διάρκεια του 
έτους. 
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Σκοπός της Εργασίας 
 

Η διπλωµατική εργασία πραγµατοποιήθηκε στα πλαίσια του Μεταπτυχιακού 
Προγράµµατος Σπουδών «Ολοκληρωµένη Ανάπτυξη και ∆ιαχείρηση του Αγροτικού 
Χώρου» του τµήµατος Αγροτικής Οικονοµίας και Ανάπτυξης του Γεωπονικού 
Πανεπιστηµίου Αθηνών. 

Στόχος της παρούσας  µεταπτυχιακής εργασίας είναι η κατανόηση των 
σχέσεων που αναπτύσονται και αλληλεπιδρούν µέσα στο πεδίο ενός σύγχρονου 
µοντέλου παραγωγής στα θερµοκήπια της αγροτικής περιοχής των Φιλιατρών του 
νοµού Μεσσηνίας. Στην ουσία µέσω της έρευνας αυτής γίνεται προσπάθεια να 
εντοπισθεί το πώς δοµείται το µοντέλο της παραγωγής και πώς επηρεάζεται το τοπικό 
παραγωγικό σύστηµα σε επίπεδο σχέσεων παραγωγής. Η παρούσα έρευνα βασίστηκε 
στην ποιοτική µέθοδο για την ανάκτηση πληροφοριών του εµπειρικού υλικού της 
µέσω ηµιδοµηµένων συνεντεύξεων στην περιοχή µελέτης καθώς µέσω αυτών η 
συνέντευξη έγινε πιο ευέλικτη και µπόρεσε να υπάρξει αλληλεπίδραση µε τους 
παραγωγούς της περιοχής πάνω στα ερευνητικά ερωτήµατα. 

Μέσω της συλλογής και της επεξεργασίας των ερωτηµάτων της ποιοτικής 
έρευνας που πραγµατοποιήθηκε το καλοκαίρι του 2014 προσπαθεί να µελετηθεί ο 
ρόλος της οικογενειακής εργασίας στην λειτουργία των θερµοκηπιακών καλλιεργιών 
της περιοχής από την δηµιουργία τους έως σήµερα, τον ρόλο που διαδραµατίζουν οι 
µεσάζοντες στην παραγωγική διαδικασία της περιοχής, την διαδροµή του γεωργικού 
προϊόντος από το θερµοκήπιο στο ράφι, τις κύριες καλλιέργειες της περιοχής, τον 
ρόλο της εργασίας των µεταναστών σε αυτή την υψηλή έντασης εργασίας παραγωγή, 
την εµπορία και τις εξαγωγές αλλά και τα κυριότερα προβλήµατα των παραγωγών. 

 Η παρούσα εργασία αποτελείται από την κάλυψη του  θεωρητικού 

υποβάθρου του θέματος (Κεφάλαιο 1) και την διερεύνησή του(κεφάλαιο 2).Τέλος 

παρουσιάζονται τα συμπεράσματα που προέκυψαν από την ανάλυση των 

εμπειρικών δεδομένων που συλλέχθηκαν από την περιοχή μελέτης. 
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Κεφάλαιο 1: Θεωρητικό Μέρος 
 

1.1 Η σύγχρονη γεωργία και ο σύγχρονος τρόπος παραγωγής 
 

   Στα Σύγχρονα Γεωργικά Συστήµατα οι αγρότες πιστεύουν ότι έχουν πολύ 
περισσότερους κεντρικούς ρόλους και είναι πρόθυµοι να εφαρµόσουν την τεχνολογία 
και τις πληροφορίες για τον έλεγχο των συστηµάτων αυτών. Αυτό αποτελεί µια πολύ 
διαφορετική άποψη από εκείνη των παραδοσιακών αγροτών. Σε αντίθεση µε την 
αποµόνωση των παραδοσιακών ρυθµίσεων η σύγχρονη γεωργία εξαρτάται από τις 
διασυνδέσεις: της πρόσβασης σε πόρους, την τεχνολογία, την διαχείριση, τις 
επενδύσεις, τις αγορές και την υποστήριξη των κυβερνητικών πολιτικών. Επίσης η 
ανάπτυξη της τεχνολογίας και η ανάπτυξη και χρήση της γενετικής αύξησαν τις 
αποδόσεις, την ποιότητα και την αξιοπιστία, άλλες σύγχρονες τεχνικές προστατεύουν 
την φυτική και ζωική παραγωγή από απώλειες, ασθένειες, έντοµα εχθρούς, ξηρασία 
και άλλους εχθρούς δίνοντας στον σύγχρονο γεωργό µεγαλύτερη παραγωγή. 

   Το βιοµηχανικό µοντέλο παραγωγής εντάσσει την γεωργία σε ένα 
διεθνοποιηµένο σύστηµα παραγωγής και διακίνησης των τροφίµων. Το 
αποκαλούµενο αγροδιατροφικό σύµπλεγµα που σύµφωνα µε την Whatmore 
ενσωµατώνει την γεωργία στην συνολική οικονοµία και περιλαµβάνει δύο 
υποσυστήµατα : α) τις εισροές (χηµικές, µηχανικές εισροές) και β) τις εκροές 
(εµπόριο, δίκτυα διανοµής, αλυσίδες Super Market) για την διάθεση των προϊόντων 
(Whatmore 1990). 

   Η συσσώρευση του πληθυσµού στα µεγάλα αστικά κέντρα είχε ως 
επακόλουθο την αλλαγή στις διατροφικές συνήθειες. Τα παραπάνω επέφεραν 
αλλαγές στον τρόπο ζωής και κατανάλωσης µε αντίκτυπο στον τρόπο παραγωγής. Η 
αλλαγή στον τρόπο παραγωγής περιλαµβάνει τόσο τα µέσα παραγωγής όσο και τις 
σχέσεις παραγωγής που δηµιουργούνται σε αυτή την διαδικασία, 
συµπεριλαµβανοµένης της οικογενειακής και της µισθωτής εργασίας (Friedland et al 
1981). 

  Η σύγχρονη γεωργία µπορεί να χρησιµοποιεί την σύγχρονη τεχνολογία µε 
την εισροή µηχανηµάτων στην αγροτική παραγωγή, υπάρχουν όµως εργασίες όπου τα 
εργατικά χέρια είναι απαραίτητα στην διαδικασία της συγκοµιδής για παράδειγµα 
πολλά προϊόντα όπως οι ντοµάτες Θερµοκηπίου και υπαίθριες όπως µπρόκολο, 
κρεµµύδι, λάχανο, µαρούλι, φράουλα και άλλα δεν είναι δυνατόν να συλλεχθούν 
µέσω µηχανικής συλλογής. Ακόµα και στις πλήρως αυτοµατοποιηµένες καλλιέργειες 
υπάρχουν δραστηριότητες που απαιτούν χειρωνακτική εργασία όπως η συσκευασία 
του προϊόντος στα συσκευαστήρια των αγροτικών επιχειρήσεων στον τόπο συλλογής 
του προϊόντος. Καθώς οι απαιτήσεις των καταναλωτών άλλαζαν και η τεχνογνωσία 
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των καλλιεργητών ανέβαινε επήλθαν αλλαγές στον τοµέα της µεταποίησης-
συσκευασίας µε σκοπό την αύξηση της προστιθέµενης αξίας του προϊόντος και της 
ποιότητάς του. Πλέον οι γεωργικές εκµεταλλεύσεις γίνονται <<επιχειρήσεις>> οι 
οποίες µεταφέρουν το γεωργικό προϊόν από τον αγρό µεταποιηµένο και 
συσκευασµένο στο ράφι του καταναλωτή. Η ανάπτυξη των αγροβιοµηχανικών 
επιχειρήσεων οδήγησε στην ενσωµάτωση διαφορετικών τοµέων σε ένα ραγδαία 
διεθνοποιηµένο σύστηµα. 

 

1.2 Η κατανοµή ισχύος στην αγροδιατροφική αλυσίδα 
 

  Στο τέλος της δεκαετίας του 2000 η ανθρωπότητα ήρθε αντιµέτωπη µε µια 
απρόσµενη αύξηση των τιµών παγκοσµίως κάτι που έκανε να αυξηθεί ο πληθυσµός 
που υποφέρει από πείνα επηρεάζοντας τόσο τον αναπτυσσόµενο όσο και τον 
ανεπτυγµένο κόσµο. 

   Όπως αναφέρει o Ploeg (2010) οι υψηλές τιµές του 2008 είχαν να κάνουν µε 
τα παγκόσµια χαµηλά αποθέµατα πρώτων υλών (σιτηρών κ.λπ.) σε συνδυασµό µε τα 
ακραία καιρικά φαινόµενα που έπληξαν τις µεγαλύτερες παραγωγές χώρες και την 
ολοένα αυξανόµενη τάση των βιοκαυσίµων να παίζουν καθοριστικό ρόλο στην 
γεωργική παραγωγή. 

   Οι παραπάνω επιπτώσεις δεν θα ήταν τόσο επίπονες για την ανθρωπότητα εάν 
συνέβαιναν σε ένα διαφορετικό πλαίσιο αγροδιατροφικού συστήµατος από το 
σηµερινό όπου ο Ploeg (2008) και ο Mcmichael (2009) το ονοµάζουν “Imperial Food 
Regime’’. Σε αυτή το σύγχρονο σύστηµα που συµπεριλαµβάνει τα στάδια από την 
παραγωγή µέχρι την τυποποίηση και την κατανάλωση µια έστω και µικρή αστάθεια 
στις αγορές έχει τεράστια διακύµανση των τιµών. Αυτές οι µεταβολές ή η αστάθεια 
οφείλονται στην αργή αντίδραση της προσφοράς σε σχέση µε την ζήτηση, στην 
εποχικότητα της παραγωγής, η ακόµα και σε χαρακτηριστικά όπως η κερδοσκοπία 
στην αγορά των συµβολαίων µελλοντικής εκπλήρωσης (Futures Contracts).Άρα όπως 
αναφέρουν και οι Prash (2008)  και Lines (2010) οι αστάθειες της αγοράς δεν 
αφορούν µόνο υλικές ελλείψεις αλλά και µεταβολές στις προσδοκίες κάτι που αφορά 
την κερδοφορία µέσω των χρηµατοοικονοµικών συναλλαγών µεταξύ των 
εµπλεκόµενων εταιριών. 

   Όπως αναφέρουν οι Lang and Haesman (2004) οι σχέσεις ισχύος µέσα στην 
αγροδιατροφική αλυσίδα έχουν αναπροσδιοριστεί µε έναν µικρό αριθµό πολυεθνικών 
να ελέγχουν το σύνολο παραγωγής τροφίµων µαζί µε τις δραστηριότητες 
µεταποίησης και εµπορίας. Χαρακτηριστικό παράδειγµα αποτελεί η απόλυτη 
συσχέτιση των τιµών του λιπάσµατος και του αραβοσίτου από το 1981 έως το 2001 
στην Αµερική (Εικόνα 1). 
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Εικόνα 1: ∆ιάγραµµα συσχέτισης τιµών αραβοσίτου και λιπάσµατος σε εύρος 20 
ετών (1981-2001) 

 

 

   Τις τελευταίες δύο δεκαετίες η βιοµηχανία σπόρων έχει µετασχηµατιστεί από 
βιοµηχανία µικροεταιρειών σπόρων και δηµοσίων προγραµµάτων σε βιοµηχανία που 
κυριαρχείται από πολυεθνικές. Στην σποροπαραγωγή δέκα εταιρίες ελέγχουν το 67% 
των  διακινούµενων ιδιοκτητών σπόρων παγκοσµίως (propiletary seeds) (Εικόνα 2). 
Οι ιδιόκτητοι σπόροι υπολογίζεται ότι αποτελούν το 82% της συνολικής αγοράς των 
σπόρων (Εικόνα 3). Επίσης οι τρείς µεγαλύτερες εταιρίες σπόρων ελέγχουν το 47% 
της αγοράς <<ιδιοκτητών>> σπόρων (Εικόνα 4). Την µερίδα του λέοντος 
καταλαµβάνουν οι σπόροι που προορίζονται για εκτατικές καλλιέργειες 79% και 
έπονται οι σπόροι για λαχανικά και καλλωπιστικά 17% και τα ψυχανθή και όσπρια 
4% (Εικόνα 5). 
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Εικόνα 2: Ποσοστό της αγοράς των µεγαλύτερων 10 εταιριών ανά τοµέα. 

(Πηγή: ETC Group, 2009) 
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Εικόνα 3:Παγκόσµια Αγορά Σπόρων. 

(Πηγή: ETC Group,2009) 

 

 

 

Εικόνα 4:Ποσοστό µεριδίου αγοράς των 10 µεγαλύτερων εταιριών στον τοµέα των 
σπόρων. 

(Πηγή: ETC Group, 2009) 
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Εικόνα 5: Παγκόσµιο Ποσοστό ιδιόκτητων σπόρων ανά καλλιεργητικό είδος. 

(Πηγή: ETC Group, 2009) 

 

 

 

 



15 

 

   Στον τοµέα των αγροχηµικών οι 10 µεγαλύτερες εταιρίες ελέγχουν το 84% 
των διακινούµενων σκευασµάτων σε όλο τον κόσµο µε τις τρεις µεγαλύτερες να 
καταλαµβάνουν περίπου το µισό της αγοράς αγροχηµικών παγκοσµίως (Εικόνα 6). 

 

 

 

Εικόνα 6: Παγόσµια Αγορά Αγροχηµικών 

(Πηγή:ETC Group, 2009) 
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   Στον τοµέα της λιανικής πώλησης τροφίµων οι 10 µεγαλύτερες αλυσίδες 
διακινούν το 40% των τροφίµων µεταξύ των κορυφαίων 100 (Εικόνα 7). 

 

 

 

Εικόνα 7: Ποσοστό Λιανικής Πώλησης Τροφίµων των 100 µεγαλύτερων αλυσίδων. 

(Πηγή :ETC Group, 2009) 

 

   Με την αύξηση του ελέγχου των εταιριών στους σπόρους όσο και στον τοµέα 
των τροφίµων οι εταιρίες ασκούν όλο και αµεσότερο έλεγχο στην ίδια την αγροτική 
εκµετάλλευση που είχε ως αποτέλεσµα την δηµιουργία της συµβολαιακής γεωργίας 
και την ολοένα αυξανόµενη κάθετη ενσωµάτωση της γεωργικής παραγωγής 
δεδοµένου του ότι οι παγκόσµιοι µονοπωλητές ζητούν αυστηρή προσκόλληση σε 
συγκεκριµένες προδιαγραφές που ορίζουν οι ίδιοι. 

    Η συγκυρία της διατροφικής και της χρηµατοπιστωτικής κρίσης το 2008 
πυροδότησε ένα κύµα επενδύσεων σε διατροφική παραγωγή και αγροτική γη τόσο 
από χρηµατοπιστωτικούς επενδυτές όσο και από συγκεκριµένες κυβερνήσεις που 
επαναδιαπραγµατεύονται την εµπιστοσύνη τους στο παγκόσµιο εταιρικό διατροφικό 
σύστηµα ώστε να εγγυηθούν την διατροφική ασφάλεια της χώρας. Επίσης η 
ανάπτυξη νέων αγορών για βιοκαύσιµα ώθησε ακόµα περισσότερες εταιρίες προς την 
γεωργία. 
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1.3 Ο ρόλος των Super Markets στην παγκόσµια αγορά γεωργικών 
προϊόντων 
 

   Ο Hughes (1996) χαρακτηρίζει την σχέση µεταξύ των κατασκευαστών τροφής 
όπως τους αποκαλεί ΄΄food manufactures΄΄ και τους λιανοπωλητές στο Ηνωµένο 
Βασίλειο ως µια κλειστή συνεργασία (close collabarotive). 

   Χαρακτηριστικό παράδειγµα της δυναµικής των Super Markets είναι αυτό 
που περιγράφουν οι Jean-Joseph Cadihon και Paule Monstier (2005) για την 
περίπτωση του ρόλου των Super Markets στην περιοχή Ho Chi Minch City του 
Βιετνάµ θέλοντας να το συνδέσουν µε τον σύγχρονο τρόπο των αγροδιατροφικών 
συστηµάτων στο Βιετνάµ και κατ’ επέκταση στις αναπτυσσόµενες χώρες. Η έρευνά 
τους έδειξε πως ο σύγχρονος τρόπος διανοµής µέσω Super Markets είχε και θετικές 
και αρνητικές επιπτώσεις. Θετικές ως προς την αύξηση της απασχόλησης στα 
σύγχρονα καταστήµατα λιανικής πώλησης, την γενικότερη βελτίωση της ποιότητας 
των τροφίµων σε όλη την χώρα καθώς οι αγρότες αντέγραφαν τις ασφαλείς γεωργικές 
πρακτικές των γειτόνων τους και επίσης έγινε ανάπτυξη των αγροτικών επιχειρήσεων 
γεωργικών εκµεταλλεύσεων για τον εφοδιασµό του σύγχρονου τοµέα διανοµής και 
των Super Markets και τις εξαγωγικές αγορές όπου όλο αυτό είναι µια πηγή 
αγροτικής απασχόλησης για τον γεωργικό κόσµο στο Βιετνάµ. Στον αντίποδα όµως 
τα Super Markets ήταν µια ευκαιρία για τους φτωχούς αγρότες να πωλούν ποιοτικά 
προϊόντα σε καλύτερη τιµή αλλά οι υψηλότερες επενδύσεις που είναι αναγκαίες για 
ορισµένες καλλιέργειες της αγοράς (π.χ. κατασκευή θερµοκηπίων) µπορεί να βγάλει 
τους καλλιεργητές εκτός αγοράς (Boselie et al. 2003). 

    Αντίστοιχο παράδειγµα βρίσκουµε και σε αυτά που περιγράφουν οι Banc και 
Kendal (2012)  για την πόλη Colombo της επαρχίας Parana στην Βραζιλία όπου ενώ 
στα τέλη της δεκαετίας του 1990 και ενώ η συνεργασία παραγωγών και Super 
Markets  κυλούσε οµαλά κατά τον πρώτο χρόνο ακολούθησε από τα Super Markets 
µια γενικευµένη µείωση των τιµών ενώ τέθηκαν και αυστηρότεροι κανόνες ποιοτικού 
ελέγχου των προϊόντων και την συχνότητα παράδοσής τους. Κάτι ανάλογο 
αναφέρουν και οι Lang και Heasman (2004) αναφερόµενοι σε πρακτικές των Super 
Market στην Μεγάλη Βρετανία όπου πραγµατοποιούνταν µεγάλες παραγγελίες σε 
τιµές «γνωριµίας» χωρίς αυτές να µεταβιβάζονται προς όφελος του καταναλωτή ή 
του παραγωγού. 
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1.4 Η οικογενειακή εκµετάλλευση και η οικογενειακή γεωργία 
 

   Η κυρίαρχη µονάδα παραγωγής στην δυτική γεωργία είναι το αγροτικό 
νοικοκυριό, το οποίο χαρακτηρίζεται από έναν τύπο αγροτικής εκµετάλλευσης που 
χαρακτηρίζεται ταυτόχρονα από την οικογενειακή και την επιχειρηµατική οργάνωση 
της παραγωγής. Η Friedman (1986) ορίζει την οικογενειακή εκµετάλλευση ως µια 
µορφή παραγωγής µέσα στον καπιταλισµό µε µια ενότητα σχέσεων ιδιοκτησίας και 
εργασιακής διαδικασίας. Με βάση το παραπάνω περεταίρω αναπτύχθηκε ο ορισµός 
της οικογενειακής εκµετάλλευσης σε δύο εκδοχές, τον ευρύ όπου οι Glasson και 
Εrrington (1993) δίνουν µεγάλη έµφαση στην ιδιοκτησία, τον διαχειριστικό έλεγχο 
και στην µεταβίβαση γης από γενιά σε γενιά στο πλαίσιο της οικογένειας παρά στην 
εργασία που προέρχεται από την οικογένεια, και τον στενό ορισµό της οικογενειακής 
εκµετάλλευσης όπου ο Djurfeld (1996) ασκεί κριτική στον προηγούµενο ορισµό 
χαρακτηρίζοντας την εργασία ως σηµαντικό κριτήριο, το οποίο και συµπεριλαµβάνει 
στον δικό του ορισµό της «ιδεατής οικογενειακής εκµετάλλευσης». Στην Ελληνική 
περίπτωση η ιδιοκτησία και ο έλεγχος της γης αποτελούν µαζί µε την οικογένεια 
κύρια στοιχεία του ορισµού (Kasimis and Papadopoulos 1997). 

   Όπως αναφέρουν οι Kasimis and Papadopoulos (1997) η συζήτηση γύρω από 
τον χαρακτήρα της οικογενειακής γεωργίας εντοπίζεται ανάµεσα σε αυτούς που 
θεωρούν την οικογενειακή γεωργία σαν ένα µόνιµο χαρακτηριστικό της σύγχρονης 
γεωργίας και σε αυτούς που την θεωρούν σαν ένα µεταβατικό φαινόµενο πριν την 
τελική κυριαρχία του βιοµηχανικού τρόπου παραγωγής (Kasimis and Papadopoulos 
1997). 

  Για αυτούς που υποστηρίζουν την θεωρία της µετάβασης η 
εµπορευµατοποίηση της αγροτικής παραγωγής οδηγεί στην πλήρη ενσωµάτωση των 
οικογενειακών εκµεταλλεύσεων στην αγορά, στα πλαίσια της οποίας θα επιβιώνουν 
µόνο οι ποιο ανταγωνιστικές εκµεταλλεύσεις. Σε αυτό το πλαίσιο ο οικογενειακός 
τύπος παραγωγής αποτελεί απλά ένα µεταβατικό φαινόµενο πριν την 
προλεταριοποίηση της πλειοψηφίας των αγροτών (Kasimis and Papadopoulos 1997). 
O Davis (1980) υποστηρίζει ότι η συµβολαιακή γεωργία είναι ένα παράδειγµα του ότι 
η προλεταριοποίηση των αγροτών συντελείται µέσω της απώλειας ελέγχου των 
µέσων παραγωγής προς όφελος του έξω-αγροτικού κεφαλαίου έτσι όπως αναφέρει η 
συµβολαιακή γεωργία καθιστά τον γεωργό «ιδιοκτήτη-εργάτη», δηλαδή µισθωτό που 
πληρώνει µε το κοµµάτι. Από την άλλη πλευρά οι υποστηρικτές της θεωρίας της 
επιβίωσης διακρίνουν τρείς προσεγγίσεις όπως αναφέρουν οι Kasimis and 
Papadopoulos (1997). Στην πρώτη η οικογενειακή εκµετάλλευση µπορεί να επιβιώνει 
ως µια µη καπιταλιστική µορφή παραγωγής λόγω της ικανότητας της οικογένειας να 
προσφέρει φθηνή εργασία ακόµα και όταν το εισόδηµα που προκύπτει είναι χαµηλό. 
Η οικογένεια µπορεί να µειώνει την κατανάλωσή της και σε συνδυασµό µε την 
εντατικοποίηση της εργασίας των µελών της, να βελτιώνει την ανταγωνιστική θέση 
της εκµετάλλευσης έναντι της καπιταλιστικής παραγωγής (Chicano 1996 Friedman 
1980). Σύµφωνα µε την δεύτερη προσέγγιση το κεφάλαιο θέτει την γεωργία εκτός του 
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επενδυτικού του ενδιαφέροντος, αφού µπορεί να αντλήσει µεγαλύτερα κεφάλαια 
επενδύοντας εκτός αυτής. Όπως αναφέρουν χαρακτηριστικά οι (Mann and Dickinson 
1978) όταν η απόσταση µεταξύ του χρόνου παραγωγής και του χρόνου εργασίας 
ελαχιστοποιείται τότε µόνο το κεφάλαιο θεωρεί επικερδή την επένδυση στον 
αγροτικό τοµέα. Σύµφωνα µε την τρίτη προσέγγιση, η διείσδυση του κεφαλαίου στην  
σφαίρα της παραγωγής στη γεωργία συναντά εγγενή εµπόδια λόγω της µονοπωλιακής 
ιδιοκτησίας του εδάφους και της λειτουργίας του νόµου των φθινουσών αποδόσεων 
(Βεργόπουλος και Αµίν 1975, Goodman and Redclift 1988). 

   Όπως και να εξεταστεί το ζήτηµα, η οικογενειακή εκµετάλλευση αποτελεί 
πλαίσιο στο οποίο αναπτύσσονται διαφορετικές κοινωνικές σχέσεις παραγωγής 
(Kasimis and Papadopoulos 1997). Οι σχέσεις αυτές αφορούν είτε στην ίδια την 
εκµετάλλευση, είτε στην σύνδεσή της µε το ευρύτερο οικονοµικό σύστηµα. Σύµφωνα 
µε τους (Goodman and Redclift 1988), οι διασυνδέσεις µεταξύ οικογενειακής 
εκµετάλλευσης και εξωαγροτικού κεφαλαίου θα µπορούσαν να οδηγήσουν σε µια 
“εξωγενή διαδικασία αγροτικού µετασχηµατισµού». Ενδείξεις αυτών των εξωτερικών 
σχέσεων αποτελούν η εξωαγροτική απασχόληση της οικογενειακής εκµετάλλευσης, η 
συµβολαιακή γεωργία, η σύνδεση µε το χρηµατοπιστωτικό σύστηµα κ.λπ. Εκτός 
όµως από τις εξωτερικές σχέσεις της αγροτικής εκµετάλλευσης θα πρέπει να λάβουµε 
υπόψη µας και τις εσωτερικές µε τον καταµερισµό εργασίας στο εσωτερικό της 
οικογένειας, τις σχέσεις των δύο φύλλων και τον ρόλο της µη-οικογενειακής εργασίας 
να συµβάλλουν στην καλύτερη κατανόηση της διαδικασίας αναπαραγωγής της 
οικογενειακής εκµετάλλευσης (Whatmore 1991). 

  Όπως αναφέρει ο Newby (1980) η οικογενειακή γεωργία επιβιώνει επειδή 
έχει την ιδιότητα να µετασχηµατίζεται συνεχώς και να προσαρµόζεται στα νέα 
δεδοµένα, αυτό φαίνεται και στην περίπτωση της Ελλάδας όπου η συµπίεση του 
αγροτικού εισοδήµατος στην δεκαετία του 1990 ώθησε πολλούς γεωργούς στην 
εξωαγροτική αγορά εργασίας. Αυτό ώθησε την συγκέντρωση της αγροτικής εργασίας 
στο επίπεδο του αρχηγού. Είναι ανησυχητικό το γεγονός ότι στην δεκαετία 2000-
2010 το ποσοστό των αρχηγών άνω τον 65 ετών αυξήθηκε πάνω από το 1/3 και το 
ποσοστό των νέων αγροτών κάτω των 35 ετών µειώθηκε στο 5% του πληθυσµού των 
αρχηγών (Κασίµης 2010). 

 

1.5 Συµβολαιακή γεωργία 
 

   Η συµβολαιακή γεωργία είναι µία µορφή παραγωγής αγροτικών προϊόντων η 
οποία στηρίζεται στην υπογραφή ενός δεσµευτικού συµβολαίου µεταξύ του 
παραγωγού και των αγοραστών του προϊόντος αποδίδεται “contract farming”. 

   Συµβολαιακή γεωργία εννοείται ο τύπος εκείνος της αγροτικής παραγωγής 
που γίνεται στην βάση ενός  συµβολαίου ή σύµβασης ή συµφωνητικού, οπωσδήποτε 
δηλαδή σύµφωνα µε τους όρους που περιέχει µια γραπτή συµφωνία, µεταξύ 
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µεµονωµένων ή συνεταιρισµού αγροτών από την µία µεριά και επιχειρήσεων που 
προµηθεύουν την αγροτική εκµετάλλευση ή αγοράζουν το αγροτικό προϊόν ή και τα 
δύο (Μωισίδης 1988). 

   Η συµβολαιακή γεωργία ελέγχει την παραγωγή γεωργικών προϊόντων µέσω 
µιας οικονοµίας που ελέγχει την παραγωγική διαδικασία κάνοντας πλέον τον 
παραγωγό µή-ανεξάρτητο. Ανάλογα την εταιρία, το προϊόν, την παραγωγική 
δυναµική του αγρότη και την χώρα, ο βαθµός πίεσης της γεωργικής παραγωγής 
διαφέρει ανάλογα, έτσι η συµβολαιακή γεωργία ασκεί έναν άµεσο έλεγχο στην 
γεωργική παραγωγή. 

   Στην συµβολαιακή γεωργία ο γεωργός πληρώνεται σε µια τιµή που του ορίζει 
η εταιρία µέσω του συµβολαίου, έτσι ο παραγωγός γίνεται ενοικιαστής της 
προσωπικής του εργασίας και των µέσων παραγωγής του όπου ο ίδιος γίνεται 
µισθωτός µέσα στην ίδια του την περιουσία, παράγοντας προϊόντα που δεν του 
ανήκουν και µεγαλώνοντας το εξω-γεωργικό κεφάλαιο. 

   Η εφαρµογή του θεσµού της συµβολαιακής µορφής παραγωγής επηρεάζει 
άµεσα την οικονοµική κατάσταση της χώρας σε µακροοικονοµικό επίπεδο µε 
ευεργετικό τρόπο σε ορισµένες περιπτώσεις για τους γεωργούς αφού κάνει το 
σύστηµα παραγωγής περισσότερο εξορθολογισµένο, η γεωργική παραγωγή 
αναβαθµίζεται τεχνολογικά µέσω της συνεργασίας γεωργών-επιχειρήσεων και η 
παραγωγική διαδικασία γίνεται πιο προγραµµατισµένη. Πλέον οι αγρότες µε την 
συµβολαιακή γεωργία εξασφαλίζουν µακροχρόνια την παραγωγή τους και την 
διάθεση του προϊόντος τους, έχουν συγκριτικό πλεονέκτηµα σε σχέση µε άλλους µη 
συµβεβληµένους αγρότες και τους προσφέρεται τεχνική και γεωπονική υποστήριξη 
από τις εταιρίες που τους συνάπτουν σύµβαση. Στον αντίποδα όµως ο 
συµβεβληµένος αγρότης σε αντίθεση µε τον παραδοσιακό δεν µπορεί να δρα 
ανεξάρτητα όσον αφορά την παραγωγή και την διάθεση του προϊόντος και 
εξαναγκάζεται σε ένα συγκεκριµένο µοτίβο εξειδίκευσης και τυποποίησης του 
γεωργικού προϊόντος κάτι το οποίο σε συνδυασµό µε το ρίσκο παραγωγής µπορεί να 
οδηγήσει σε οικονοµικό κίνδυνο.  

 

1.6  Η γεωργική απασχόληση των µεταναστών στην ύπαιθρο της 
Νότιας Ευρώπης και οι µετανάστες στην ελληνική ύπαιθρο 
 

   Η δηµογραφική γήρανση αποτελεί σηµαντικό ζήτηµα στις χώρες της 

Ευρωπαϊκής Ένωσης. Το γεγονός αυτό είναι ιδιαίτερα εµφανές στις κυρίως αγροτικές 

περιοχές ορισµένων κρατών µελών και ειδικότερα στον ευρωπαϊκό νότο (στην 

Πορτογαλία, στην Ισπανία, στην Ιταλία, στην Ελλάδα και στη Γαλλία), περιοχές οι 

οποίες παρουσιάζουν πολύ υψηλό ποσοστό πληθυσµού άνω των 65 ετών (µεγαλύτερο 
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από 19,3% του συνολικού πληθυσµού στις κυρίως αγροτικές περιοχές). Επίσης, 

εµφανίζουν σχετικά υψηλό δείκτη γήρανσης και εξάρτησης και χαµηλή αναλογία 

νέων (15–24) προς συνταξιούχους, γεγονός το οποίο προµηνύει µίαν έλλειψη στην 

προσφορά εργατικού δυναµικού (EC 2006). Τα υψηλότερα ποσοστά ηλικιωµένων 

αρχηγών της αγροτικής εκµετάλλευσης και του εργατικού δυναµικού εµφανίζουν 

µεταξύ των άλλων χωρών, η Ιταλία, η Πορτογαλία και η Ελλάδα (Sera report 2006). 

     Σήµερα εκτιµάται ότι το 7,3% του εργατικού δυναµικού της Ε.Ε.-27 

απασχολείται στην γεωργία (Sera report 2006). Οι αγροτικές περιοχές συνεισφέρουν 

το 45% της ακαθάριστης προστιθέµενης αξίας της Ε.Ε. και το 53% της απασχόλησης 

(EC, 2006).       Το νοτιοευρωπαικό µοντέλο χαρακτηρίζεται από τον παράνοµο 

χαρακτήρα των µεταναστευτικών πολιτικών, την ετερογένεια των εθνικοτήτων, την 

ισοµετρία των φύλλων (95% ήταν άντρες πακιστανοί), την διαφοροποίηση στην 

ηλικία και την διαφοροποίηση της γεωγραφικής κοινωνικής προέλευσης. Ένα 

χαρακτηριστικό της ακόµα που συνεπάγεται εκ των άνω είναι η ανεργία.  

 

     Το δηµογραφικό έλλειµµα που είχε δηµιουργηθεί από την αγροτική έξοδο 

ενισχύθηκε από τη µείωση των απασχολούµενων στη γεωργία λόγω της κοινωνικής 

αποστροφής των νέων προς τις χαµηλού κύρους, ανειδίκευτες και χαµηλά 

αµειβόµενες εργασίες σαν αποτέλεσµα της βελτίωσης του βιοτικού και εκπαιδευτικού 

τους επιπέδου. Παράλληλα όµως στην ευρωπαϊκή ύπαιθρο, και κατά τις τελευταίες 

δύο δεκαετίες και στη νότιο-ευρωπαϊκή ύπαιθρο, παρατηρείται επέκταση του 

δευτερογενούς και του τριτογενούς τοµέα. Ειδικότερα, αναπτύσσονται άλλες µη 

γεωργικές παραγωγικές διαδικασίες (βιοµηχανία, τουρισµός), η οικιστική επέκταση 

µε την κατασκευή κατοικιών, η είσοδος νέων καταναλωτικών προτύπων από τα 

αστικά κέντρα και η επιστροφή κατοίκων στο τόπο καταγωγής τους. Η οικονοµική 

και κοινωνική αναδιάρθρωση της υπαίθρου συνέβαλλε στη διαµόρφωση µιας νέας 

«αγροτικότητας», η οποία δηµιούργησε αυξηµένες ανάγκες σ’ ευέλικτο εργατικό 

δυναµικό, ανάγκες οι οποίες δεν µπορούσαν να καλυφθούν από τον γηγενή πληθυσµό 

(Kasimis 2005). Επίσης η αναδιάρθρωση της γεωργίας µε τη στροφή προς πιο 

εντατικές καλλιέργειες δηµιούργησαν πρόσθετες ανάγκες σε εργατικό δυναµικό. Οι 

δηµογραφικοί, κοινωνικοί και διαρθρωτικοί παράγοντες, οδήγησαν σε αυξηµένες 

ελλείψεις εργατικών χεριών στην ευρωπαϊκή και ελληνική ύπαιθρο µε επιπτώσεις 
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τόσο στο κόστος παραγωγής όσο και στην ανταγωνιστικότητα της γεωργίας (Κασίµης 

2004, Kasimis 2005). 

    Συνεπώς, το ιδιαίτερο βάρος της γεωργίας στην οικονοµία και στην κοινωνία 

της υπαίθρου σε συνδυασµό µε τις δηµογραφικές εξελίξεις καθώς και µε την 

αποστροφή των νέων προς τις γεωργικές εργασίες που επηρέασαν σηµαντικά τη 

συµµετοχή του ξένου εργατικού δυναµικού στην γεωργική απασχόληση. Η είσοδος 

δε αυτού του δυναµικού στην ύπαιθρο φαίνεται ότι αποτέλεσε την απάντηση στα 

οξυµένα αυτά προβλήµατα (Kasimis and Papadopoulos 2005, Κασίµης 2007). 

     Μαζί µε την Πολωνία, η ελληνική γεωργία είναι η πιο βαρύνουσας σηµασίας 

στην Ε.Ε.. Παρά όµως την κατακερµατισµένη γη , το µέγεθος της ελληνικής 

αγροτικής εκµετάλλευσης εκφράζει σταθερότητα. Το έδαφος στην Ελλάδα δεν 

πωλείται εύκολα και παρατηρούνται διαφοροποιήσεις στην µίσθωση, στην ένταση 

κεφαλαίου, στον τύπο καλλιέργειας, τις µεθόδους κ.α.. Επίσης ο γεωργικός 

πληθυσµός είναι υποαπασχολούµενος, πολυαπασχολούµενος, γερασµένος λόγο την 

απογεωργικοποίησης των νέων και ελάχιστα εκπαιδευµένος. 

    Η απασχόληση των µεταναστών στην ελληνική γεωργία είναι ένα φαινόµενο 

της τελευταίας εικοσαετίας. Σύµφωνα και µε όσα ειπώθηκαν στα προηγούµενα 

κεφάλαια, η αγροτική έξοδος, η δηµογραφική γήρανση του αγροτικού πληθυσµού και 

η κοινωνική αποστροφή των νέων προς το γεωργικό επάγγελµα συνέβαλαν στη 

δηµιουργία ενός ελλείµµατος σε εργατικό δυναµικό καθώς επίσης η 

πολυλειτουργικότητα (multifunctionality) της υπαίθρου δηµιούργησαν πρόσθετες 

ανάγκες σε εργατικό δυναµικό. Η εποχικότητα και η τµηµατοποίηση της αγοράς 

εργασίας στην χώρα καθιστούν τους µετανάστες διαρθρωτικό παράγοντα της 

απασχόλησης σε τοµείς όπως οι κατασκευές (24,5%), η γεωργία (17,5%), οι 

υπηρεσίες (20,5%) ο τουρισµός (15,7%) . Η προσφορά αυτή των µεταναστών κάλυψε 

τα τοπικά ελλείµµατα εργασίας και αύξησε τις αγροτικές αποδόσεις. Παράλληλα, 

περιόρισε τις αυξήσεις ηµεροµισθίων στη γεωργία και έµµεσα, µειώνοντας το κόστος 

παραγωγής, συγκράτησε προς τα κάτω τις τιµές των αγροτικών προϊόντων, αυξάνοντας 

µε αυτό τον τρόπο την ανταγωνιστικότητα του προϊόντος στις διεθνείς αγορές (Βαΐου 

και Χατζηµιχάλης 1997). 

    Τα εργατικά χέρια των µεταναστών έχοντας αποκτήσει εµπειρία και  ακρίβεια 

στους χειρισµούς βοήθησαν στον εκσυγχρονισµό και την τεχνολογική ανάπτυξη της 
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γεωργίας στην Ελλάδα. ∆ιότι η µαζική ενίσχυση µε χαµηλόµισθα εργατικά χέρια 

(µετανάστες) απέτρεψε την επένδυση σε µοντέρνο εξοπλισµό και την εξάπλωση 

λοιπών γεωργικών δραστηριοτήτων. Έτσι οι δυναµικές και εντατικές καλλιέργειες 

της Ελλάδας, σε σύγκριση µε τις τεχνολογικά προηγµένες της Ευρώπης, κατάφεραν 

να τις ανταγωνιστούν (Kasimis, Papadopoulos, Zacopoulou 2003).  

    Το φαινόµενο της µετανάστευσης αρχικά µπορεί να προκάλεσε αλλά 

µετέπειτα η χώρα είχε σηµαντικές εξελίξεις σε τοπικό , εθνικό και ευρωπαϊκό 

επίπεδο. Υπήρξε σηµαντική άνοδος του βιοτικού επιπέδου, οι δείκτες εκπαίδευσης 

είχαν κατακόρυφη άνοδο, η θέση της γυναίκας άλλαξε ενώ οι νέοι έδειχναν όλο και 

µεγαλύτερη απροθυµία στο να ασχοληθούν µε τις αγροτικές εργασίες (Κασίµης 

2004). Οι µετανάστες όπως αποδεικνύεται δεν προκαλούν ανεργία  και επηρεάζουν 

θετικά τον εκσυγχρονισµό. Η παρουσία τους ενισχύει την πολυαπασχόληση και ως εκ 

τούτου αλλάζει τον καταµερισµό εργασίας στην οικογένεια. Εµµέσως εννοείται η 

είσοδος στην αγορά εργασίας και των γυναικών της οικογενειακής εκµετάλλευσης. 

Άλλα στοιχεία υποστηρίζουν ότι η οικογένεια ξαναγυρίζει στο σπίτι, αναφερόµενοι 

για τις µεγάλες εκµεταλλεύσεις διότι στις µικρές εξαιτίας των νέων οικονοµικών 

συνθηκών η οικογένεια ξαναέρχεται στο χωράφι για να καλύψει τα εργατικά λόγω 

του υψηλού κόστους των εισροών (Kasimis et al 2003). 

    Οι µετανάστες προσέφεραν τη δυνατότητα σ’ ένα µεγάλο τµήµα των αγροτών 

να διατηρήσουν, να διευρύνουν ή και να αναδιαρθρώσουν τη γεωργική τους 

δραστηριότητα. Σε ορισµένες περιπτώσεις µάλιστα διαφαίνεται ότι η βιωσιµότητα, η 

ανταγωνιστικότητα και η επέκταση , βασίζεται εξασφάλιση κυρίως εποχικού αλλά 

και µόνιµου εργατικού δυναµικού, και µάλιστα χαµηλού κόστους, κάλυψε 

ικανοποιητικά το διαρθρωτικό έλλειµµα που δηµιουργήθηκε τόσο από τη στροφή 

προς νέες, δυναµικές καλλιέργειες, όσο και από την ίδια την αναδιάρθρωση των 

αγροτικών περιοχών και την ανάπτυξη άλλων δραστηριοτήτων, όπως ο τουρισµός, ο 

αγροτοτουρισµός και οι κατασκευές (Kasimis, Papadopoulos, Zacopoulou 2003).  

 

1.7 Η περίπτωση της Ελλάδας 
 

Η ελληνική αγορά καθοδηγείται από χονδρέµπορους και αλυσίδες Super 
Market.Οι παραγωγοί αναγκάζονται να διαπραγµατεύονται καθένας µόνος του και 
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χωρίς ισχύ µε την αγορά. Με δεδοµένη την απουσία ουσιαστικής παρέµβασης από 
γεωργικούς συνεταιρισµούς, η παρούσα κατάσταση οδηγεί σε αύξηση του κόστους 
µεταφοράς και δηµιουργεί ένα πεδίο δράσης και κερδοφορίας για τους µεσάζοντες 
(Κουλιέρης 2013). 

   Η διαδροµή που ακολουθεί το αγροτικό προϊόν, αφού φύγει από το χωράφι 
και πριν φτάσει στα ράφια των καταστηµάτων λιανικής, περιλαµβάνει τη 
µεσολάβηση ενός ή δύο µεσαζόντων. Στις περισσότερες περιπτώσεις, τοπικοί 
έµποροι βρίσκονται κοντά στον τόπο παραγωγής, όπου συγκεντρώνουν τα προϊόντα 
και στην συνέχεια τα αποστέλλουν σε µεγάλες ποσότητες στις κεντρικές λαχαναγορές 
της Ελλάδος ή σε άλλους χονδρέµπορους εκτός των κεντρικών αγορών, οι οποίοι 
ακολούθως πωλούν τα προϊόντα σε καταστήµατα τροφίµων, πωλητές υπαίθριων 
αγορών, µικρά παντοπωλεία και αλυσίδες καταστηµάτων. Το εισόδηµα των τοπικών 
εµπόρων, συνήθως βασίζεται σε ποσοστό που αποκοµίζουν από την µεταπώληση του 
προϊόντος (Κουλιέρης 2013). 

   Ανάλογα µε το µέγεθος της αγροτικής επιχείρησης η παρουσία των 
µεσαζόντων µπορεί να παρακαµφθεί καθώς µεγάλες αγροτικές επιχειρήσεις έχουν 
την δυνατότητα να µεταφέρουν µε δικά τους µέσα τα αγροτικά προϊόντα τους σε 
κεντρικά σηµεία πώλησης (λαχαναγορές) µεγάλων πόλεων όπου µπορούν να 
διατηρούν τα δικά τους  καταστήµατα. 

   Οι τιµές που διαµορφώνονται στην αγορά έχουν να κάνουν µε ένα είδος 
κατανοµής ισχύος όπου αυτές διαµορφώνονται από τα µεγάλα καταστήµατα και 
Super Market και µετά οι διάφοροι χονδρέµποροι κάνουν προσφορές τιµών στους 
παραγωγούς, αυτό κάνει τους χονδρέµπορους να βρίσκονται σε µια σχέση ισχύος σε 
σχέση ειδικά µε τους µικρούς παραγωγούς όπου ειδικότερα στον χώρο των 
κηπευτικών σε περιπτώσεις πτώσεις της τιµής οι µεσάζοντες αποκοµίζουν κέρδος 
αφού έχουν την δυνατότητα να µειώσουν την τιµή που αγοράζουν και να 
επωφεληθούν µε την µετακύληση των τιµών προς τα µεγάλα καταστήµατα. 

 

 

Κεφάλαιο 2: Ερευνητικό Μέρος 

 
2.1 Η περιοχή µελέτης 
 

   Ο ∆ήµος Φιλιατρών ήταν ∆ήµος του νοµού Μεσσηνίας που συστάθηκε µε το 
πρόγραµµα Καποδίστριας από την συνένωση των παλαιότερων κοινοτήτων της 
περιοχής, όπου αποτελούσαν στην συνέχεια τα δηµοτικά διαµερίσµατα του δήµου. 
Λειτούργησε την περίοδο 1999-2010 οπότε και καταργήθηκε µε την σηµερινή µορφή 



 

του προγράµµατος Καλλικράτης

βορειοδυτικό τµήµα του 
σύµφωνα µε την απογραφή του

Εικόνα 8: Νοµός

 

   Το µεγαλύτερο κοµµάτι

καλλιεργήσιµες εκτάσεις. Καλλιεργούνται

υπαίθρια ενώ από την άνοιξη

είναι άριστης ποιότητας µε εξαγωγές

   Στην περιοχή των Φ
αγροτικό τοµέα όπου κύριοι

και τα κηπευτικά υπό 
πεπόνι, πιπεριές, καρπούζι

κάλυψη (καρπούζι, πεπόνι

   Η παραγωγική πε

Φιλιατρών διακρίνεται σε δύο

∆εκεµβρίου/Ιανουαρίου (Εικόνα

(Εικόνα 10). Στην πρώτη

καταλαµβάνει η καλλιέργεια

έπονται οι καλλιέργειες σε πιπεριά

Στην δεύτερη καλλιέργεια υπερτερεί

της τοµάτας. Σε τόνους η καλλιέργεια

Καλλικράτης και εντάχθηκε στον ∆ήµο Τριφυλίας. Βρισκόταν

τµήµα του νοµού. Ο πληθυσµός του δήµου ήταν 9.334 
απογραφή του 2001.Έδρα του ήταν τα Φιλιατρά. 

Νοµός Μεσσηνίας. Με κόκκινο ο ∆ήµος Φιλιατρών

(Πηγή: Wikipedia.org). 

κοµµάτι του ∆ήµου αποτελείται από ελαιώνες αλλά

εκτάσεις. Καλλιεργούνται κηπευτικά προϊόντα υπό

από την άνοιξη έως το καλοκαίρι καλλιεργείται το καρπούζι

ποιότητας µε εξαγωγές εκατοντάδων τόνων σε όλο τον κόσµο

περιοχή των Φιλιατρών η κύρια απασχόληση των κατοίκων

κύριοι µοχλοί παραγωγής αποτελούν η καλλιέργεια

κάλυψη (αγγούρια, κολοκυθάκια, µαρούλια

καρπούζι, τοµάτα, φασολάκια) και τα κηπευτικά

πεπόνι, πιπεριά, κολοκύθι). 

ερίοδος των κηπευτικών υπό κάλυψη στην περιοχή

διακρίνεται σε δύο καλλιέργειες, στην πρώτη που κυµαίνεται

(Εικόνα 9) και του Ιουλίου και στη δεύτερη µετά

Στην πρώτη καλλιέργεια την µεγαλύτερη στρεµµατική

καλλιέργεια του αγγουριού και της τοµάτας µε 1200 
καλλιέργειες σε πιπεριά (200 στρέµµατα) και φασολάκια (120 

καλλιέργεια υπερτερεί µε µικρή διαφορά στρεµµατικά

τόνους η καλλιέργεια µε την µεγαλύτερη παραγωγή στην

25 

Τριφυλίας. Βρισκόταν στο 
δήµου ήταν 9.334 κάτοικοι 

 

∆ήµος Φιλιατρών 

ελαιώνες αλλά και από 
υπό κάλυψη και 

το καρπούζι το οποίο 
όλο τον κόσµο. 

των κατοίκων είναι στον 
η καλλιέργεια της ελιάς 

µαρούλια, µελιτζάνες, 
κηπευτικά υπό χαµηλή 

στην περιοχή των 
κυµαίνεται µεταξύ 

δεύτερη µετά τον Ιούλιο 
στρεµµατική κάλυψη 

τοµάτας µε 1200 στρέµµατα και 
(120 στρέµµατα). 

στρεµµατικά η καλλιέργεια 
παραγωγή στην περιοχή  
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είναι το αγγούρι και έπεται η τοµάτα. Στα κηπευτικά υπό χαµηλή κάλυψη η 
σηµαντικότερη καλλιέργεια της περιοχής είναι αυτή του καρπουζιού µε 3000 
στρέµµατα έκταση και 18000 τόνους παραγωγή (Εικόνα 11). 

 

 

ΚΗΠΕΥΤΙΚΑ(ΥΠΟ ΚΑΛΥΨΗ) 1η ΚΑΛ/ΓΕΙΑ

ΠΡΟΪΟΝ ΕΚΤΑΣΗ(ΣΤΡ.) ΠΑΡΑΓΩΓΗ(tn)

ΑΓΓΟΥΡΙΑ 600 14400

ΚΟΛΟΚΥΘΑΚΙΑ 70 560

ΜΑΡΟΥΛΙΑ 40 160

ΜΕΛΙΤΖΑΝΕΣ 40 400

ΠΕΠΟΝΙ 40 160

ΠΙΠΕΡΙΕΣ 200 2000

ΚΑΡΠΟΥΖΙ 40 240

ΤΟΜΑΤΑ 600 9600

ΦΑΣΟΛΑΚΙΑ 120 480  

Εικόνα 9: Έκταση και παραγωγή κηπευτικών καλλιεργειών υπό κάλυψη(1η καλ/γεια), 
στην περιοχή των Φιλιατρών 

(Πηγή: ∆ΑΟΚ ΤΡΦΥΛΙΑΣ) 2014 

 

 

 

ΚΗΠΕΥΤΙΚΑ(ΥΠΟ ΚΑΛΥΨΗ) 2η ΚΑΛ/ΓΕΙΑ

ΠΡΟΪΟΝ ΕΚΤΑΣΗ(ΣΤΡ.) ΠΑΡΑΓΩΓΗ(tn)

ΑΓΓΟΥΡΙΑ 550 8800

TOMATA 600 7200

ΠΙΠΕΡΙΑ 140 1120

ΦΑΣΟΛΙ 150 600

ΜΕΛΙΤΖΑΝΑ 60 480

ΜΑΡΟΥΛΙΑ 60 180  

Εικόνα 10: Έκταση και παραγωγή κηπευτικών καλλιεργειών υπό 
κάλυψη(2ηκαλ/γεια), στην περιοχή των Φιλιατρών 

(Πηγή: ∆ΑΟΚ ΤΡΦΥΛΙΑΣ) 2014 
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ΚΗΠΕΥΤΙΚΑ(ΧΑΜΗΛΗ ΚΑΛΥΨΗ)

ΠΡΟΪΟΝ ΕΚΤΑΣΗ(ΣΤΡ.) ΠΑΡΑΓΩΓΗ(tn)

ΚΑΡΠΟΥΖΙ 3000 18000

ΠΕΠΟΝΙ 120 360

ΠΙΠΕΡΙΑ 250 1500

ΚΟΛΟΚΥΘΙ 70 420  

Εικόνα 11: Έκταση και παραγωγή κηπευτικών καλλιεργειών υπό χαµηλή κάλυψη 
στην περιοχή των Φιλιατρών 

(Πηγή: ∆ΑΟΚ ΤΡΦΥΛΙΑΣ) 2014 

 

   Τα θερµοκήπια της περιοχής καταλαµβάνουν την µεγαλύτερη έκταση του 
πρώην δήµου Φιλιατρών µε τα περισσότερα να βρίσκονται κυρίως στο δυτικό 
παραλιακό άκρο της περιοχής όπου οι συνθήκες και το ανάγλυφο είναι από τις 
ιδανικότερες στην Ευρώπη για την καλλιέργεια των πρώιµων κηπευτικών εξαιρετικής 
ποιότητας (Εικόνα 12,13).Το ιδανικό κλίµα της περιοχής σε συνδυασµό µε την 
εγγύτητα µε το λιµάνι της Πάτρας και τις κεντρικές αγορές της Αθήνας οδηγούν σε 
ένα συγκριτικό πλεονέκτηµα της περιοχής τόσο σε εξαγωγικό όσο και σε εγχώριο 
επίπεδο. Το τεχνολογικό επίπεδο των θερµοκηπιακών υποδοµών είναι από τα 
υψηλότερα στην Ελλάδα που σε συνδυασµό µε την απορροφούµενη τεχνογνωσία των 
αγροτών της περιοχής την καθιστούν σε έναν από τους µεγαλύτερους ΄΄παίκτες΄΄ 
στην πανελλήνια αγορά θερµοκηπιακών κηπευτικών. 

 

 

Εικόνα 12 
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Εικόνες 12 & 13: ∆ορυφορική Φωτογραφία του ∆υτικού παραλιακού άκρου της 
περιοχής των Φιλιατρών όπου διακρίνονται τα θερµοκήπια 

(Πηγή: Google Maps). 

 

 

2.2 Μεθοδολογία της έρευνας 
 

Ο βασικός στόχος της έρευνας είναι να προσπαθήσει να εντοπίσει πως 
δοµείται το µοντέλο της παραγωγής και πώς επηρεάζεται το τοπικό παραγωγικό 
σύστηµα σε επίπεδο σχέσεων παραγωγής. Η έρευνα διεξήχθη στην περιοχή των 
Φιλιατρών Μεσσηνίας του ∆ήµου Τριφυλίας µε σκοπό την έρευνα των παραγωγικών 
σχέσεων (κοινωνικές και οικονοµικές ανάµεσα σε όλους τους συσχετιζόµενους την 
παραγωγική διαδικασία) που αναπτύσσονται στον τοµέα των θερµοκηπιακών 
καλλιεργειών της περιοχής καθώς αυτές αποτελούν σηµαντικότατο και αναπόσπαστο 
κοµµάτι της ζωής της συγκεκριµένης τοποθεσίας. Στην περιοχή δραστηριοποιούνται 
10 περίπου τοπικοί έµποροι και δύο συνεταιρισµοί. Ο Αγροτικός Κηπευτικός 
Συνεταιρισµός Φιλιατρών και ο Αγροτικός Συνεταιρισµός Φιλιατρών «Η Τριφυλία». 
Ο Αγροτικός Κηπευτικός Συνεταιρισµός Φιλιατρών λειτουργεί από το 2000 ενώ ο 
Αγροτικός Συνεταιρισµός Φιλιατρών «Η Τριφυλία» είναι νεοσύστατος αρχίζοντας τις 
εργασίες του το 2014. 

Τα κύρια ερευνητικά ερωτήµατα στα οποία απαντά η συγκεκριµένη µελέτη είναι: 

 

- Ποιος ο ρόλος της οικογενειακής εργασίας στην λειτουργία των 
θερµοκηπιακών καλλιεργειών της περιοχής. 

- Ποιός ο ρόλος των µεσαζόντων στην παραγωγική διαδικασία της περιοχής. 
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- Ποιά είναι η διαδροµή του γεωργικού προϊόντος από τα θερµοκήπια της 
περιοχής στο ράφι του καταναλωτή. 

- Ποιος ο ρόλος της ξένης εργασίας στην παραγωγή. 
- Ποια τα κυριότερα προβλήµατα της θερµοκηπιακής παραγωγής. 

 

   Η έρευνα πραγµατοποιήθηκε το καλοκαίρι Ιούνιο-Αύγουστο του 2014. Ο 
σχεδιασµός της έρευνας πραγµατοποιήθηκε βάση των κύριων ερευνητικών 
ερωτηµάτων και βασίστηκε σε ηµιδωµηµένες συνεντεύξεις καθώς η µέθοδος της 
ηµιδοµηµένης συνέντευξης είναι η πιο ευέλικτη µορφή συνέντευξης, επιτρέπει να 
εµβαθύνει κανείς περισσότερο, µπορεί να αλλάξουν οι διευκρινιστικές ερωτήσεις ή 
και η σειρά των ερωτήσεων και χρησιµοποιείται πολύ συχνά στις πιλοτικές έρευνες. 
Στην παρούσα εργασία χρησιµοποιήθηκε οδηγός συνέντευξης ο οποίος 
προσαρµόστηκε στα δεδοµένα της έρευνας και της περιοχής. 

 

   Η µέθοδος δειγµατοληψίας που χρησιµοποιήθηκε είναι αυτή της 
χιονοστιβάδας που είναι µια µέθοδος όπου ο ερευνητής προσδιορίζει ένα ή 
περισσότερα άτοµα από τον πληθυσµό που τον ενδιαφέρει, αφού τους πάρει 
συνέντευξη, τους χρησιµοποιεί ως πληροφορητές για να προσδιορίσει άλλα µέλη του 
πληθυσµού τα οποία χρησιµοποιούνται και αυτά ως πληροφοριοδότες κ.ο.κ, αυτή η 
δειγµατοληψία θεωρείται χρήσιµη όταν υπάρχει δυσκολία στον προσδιορισµό µελών 
του πληθυσµού και µπορεί να εκληφθεί ως ένας συγκεκριµένος τρόπος σκόπιµου 
δείγµατος. Επειδή τα ερµηνευτικά ερωτήµατα είναι ποιοτικά το δείγµα της έρευνας 
είναι παραδειγµατικό, έτσι αρχικά επελέγησαν διαφορετικά παραδείγµατα 
παραγωγών και ανθρώπων ‘κλειδιών’ της περιοχής. Ένας σχετικά νέος αγρότης µέλος 
αγροτικού συνεταιρισµού (ΜΗ 37 ετών), ένας από τους µεγαλύτερους παραγωγούς 
θερµοκηπιακών κηπευτικών της περιοχής και της Ελλάδας (ΜΓ 47 ετών), ένας πρώην 
ιδιωτικός υπάλληλος που επέστρεψε από την Αθήνα και έγινε νέος αγρότης (ΚΓ 39 
ετών) και ένας δηµόσιος υπάλληλος γεωπόνος της περιοχής (ΠΑ ). 

   Οι παραγωγοί επιλέχθηκαν για την συγκεκριµένη έρευνα ήταν παραγωγοί 
που δραστηριοποιούνται στον τοµέα των υπό κάλυψη κηπευτικών από τα δ.δ Αγίας 
Κυριακής και Λαγγουβάρδου της Περιοχής των Φιλιατρών. Πραγµατοποιήθηκαν 
συνολικά 15 συνεντεύξεις σε παραγωγούς από τους οποίους άλλοι διαθέτουν τα 
προϊόντα τους µε συµφωνίες µε  Super Markets ή τα διαθέτουν στην κεντρική 
λαχαναγορά Αθηνών, άλλοι διαθέτουν οι ίδιοι τα προϊόντα τους και άλλοι  µέσω 
συνεταιρισµού ή µε τοπικούς εµπόρους. Όλοι απασχολούν προσωπικό µόνιµο ή 
εποχιακό  σε µικρότερη ή µεγαλύτερη κλίµακα στο θερµοκήπιό τους. 

 

   Η συλλογή των πληροφοριών έγινε µε την βοήθεια οδηγού ηµιδοµηµένης 
συνέντευξης που περιελάβανε: 
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1.Προσωπικά στοιχεία για τον παραγωγό. 

2.Στοιχεία που αφορούν την αγροτική εκµετάλλευση 

3.Στοιχεία που αφορούν τους απασχολούµενους στην θερµοκηπιακή µονάδα. 

4.Στοιχεία που αφορούν την παραγωγική διαδικασία. 

5.Στοιχεία σχετικά µε την εµπορία του αγροτικού προϊόντος. 

 

   Στην παρούσα µελέτη η έρευνα στην περιοχή αποκόµισε στοιχεία σχετικά µε 
τις οικογενειακές εκµεταλλεύσεις και τις σχέσεις που αναπτύσσονται µέσα σε στον  
επιτακτικό και σύγχρονο τρόπο αγροτικής παραγωγής που απαιτούν οι καλλιέργειες 
των υπό κάλυψη κηπευτικών, οι σχέσεις των παραγωγών µε την αγορά αγροτικών 
προϊόντων τους µεσάζοντες εµπόρους και τα Super Market, τον τρόπο παραγωγής 
που στον τοµέα των πρώιµων κηπευτικών παίζει νευραλγικό ρόλο και απορροφά 
συνεχώς καινούργιες καινοτοµίες, πώς ανταπεξέρχεται ο συγκεκριµένος τοµέας της 
γεωργικής παραγωγής µέσα στην ελληνική οικονοµική ύφεση, τις σχέσεις που 
αναπτύσσονται µεταξύ εργατών και παραγωγών και την προσαρµοστικότητα και 
κινητικότητα του αγροτικού νοικοκυριού και των µελών της αγροτικής οικογένειας 
τόσο στην εκµετάλλευση όσο και στην περιοχή µελέτης. 

 

2.3 Η εικόνα του αγροτικού νοικοκυριού 
 

   Η περιοχή αποτελούνταν ως επί το πλείστον από κατοικίες οι οποίες 
αποτελούσαν κατά έναν τρόπο την εξοχική κατοικία των κατοίκων της πόλης των 
Φιλιατρών, όπου ζούσαν εκεί τους θερινούς µήνες και γύρω από το σπίτι υπήρχε η 
οικογενειακή εκµετάλλευση και οι οποία καλλιεργούνταν τις δεκαετίες του 1970 και 
του 1980 µε πατάτα και αργότερα µε υπαίθριες καλλιέργειες κηπευτικών (ντοµάτα, 
καρπούζι, πιπεριά, µελιτζάνα). Οι κάτοικοι της περιοχής, σε ένα µεγάλο ποσοστό, 
είχαν λίγες γραµµατικές γνώσεις και ήταν αφοσιωµένοι στο οικογενειακό µοντέλο 
παραγωγής και εκµετάλλευσης. Πολλοί από αυτούς ήρθαν στην περιοχή από ορεινές 
περιοχές της ευρύτερης περιοχής ακόµα και από άλλους όµορους νοµούς οι οποίοι 
έφερναν τα πρόβατά τους τον χειµώνα στο περισσότερο ήπιο κλίµα της περιοχής των 
Φιλιατρών. 

 

«Ο παππούς µου ήρθε πρώτος εδώ από την ορεινή Ηλεία και έφερνε τα πρόβατά του να 
ξεχειµωνιάσουν, µετά παντρεύτηκε εδώ αγόρασε χωράφια και έµεινε...Αυτά µετά τα 
µοίρασε  στα παιδιά του. Μην φανταστείς πολλά στρέµµατα αλλά ήταν καλά χωράφια. 
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Ο πατέρας µου τα έβαζε πατάτες και είχε και λίγα πρόβατα αργότερα έφτιαξε και 2-3 
στρέµµατα θερµοκήπια και έτσι µπήκε και σε εµάς το µικρόβιο..» 

ΜΘ, 39 ετών 

    Οι περισσότεροι πάντως παραγωγοί της περιοχής έχουν καταγωγή από την 
ευρύτερη περιοχή των Φιλιατρών και όλα τα άτοµα του δείγµατος είχαν πρότερη 
εµπειρία µε την γεωργία προερχόµενοι από αγροτικές οικογένειες. 

 

«Θυµάµαι σαν τώρα τον πατέρα µου να ήταν συνέχεια µε µια αξίνα στο πατατοχώραφο 
και η µάνα µου από πίσω βοηθούσε και αυτή. ∆εν είµασταν πλούσιοι αλλά δεν µας 
έλειψε και τίποτα πήγαινε καλά η πατάτα τότε είχαµε και πρόβατα και ελιές» 

ΜΓ, 47 ετών 

   Τα αγροτικά νοικοκυριά που συνθέτουν το επιλεγµένο δείγµα αποτελούν ένα 
παραδοσιακό πατριαρχικό µοντέλο αγροτικής οικογένειας όπου ο αρχηγός-πατέρας 
έχει την πρωτοκαθεδρία στις αποφάσεις όσο αναφορά τα πεπραγµένα στην αγροτική 
εκµετάλλευση και κληροδοτεί τα θερµοκήπια στους άρρενες γιούς ενώ οι κόρες 
εργάζονται εκτός εκµετάλλευσης-θερµοκηπίου. Όπως ανέφερα όλοι η ερωτώµενοι 
είχαν άµεση σχέση µε το γεωργικό επάγγελµα δουλεύοντας στο θερµοκήπιο το οποίο 
µετέπειτα πήραν στην ιδιοκτησία τους από τον πατέρα τους και το εξυγχρόνησαν ή το 
µεγέθυναν µε τις γυναίκες-αδερφές τους να διαφοροποιούνται από το αγροτικό 
νοικοκυριό µε τον γάµο. 

«Τα θερµοκήπια τα κληρονόµησα από τον πατέρα µου η αδερφή µου παντρεύτηκε και 
είναι στην Αθήνα αυτή µας µεγάλωσε αφού η µάνα µου έτρεχε και αυτή στα χωράφια, 
αλλά δεν ήθελε να µείνει άλλο εδώ» 

ΜΓ, 38 ετών 

 

 «Τα θερµοκήπια τα διαχειρίζοµαι µε τον αδερφό µου, τα πήραµε από τον πατέρα µου 
και τα ¨αυγατίσαµε. Η αδερφή µου παντρεύτηκε έναν δηµόσιο υπάλληλο και έφυγε από 
εδώ» 

ΜΓ, 47 ετών. 

 

«Οι γονείς µου είχαν ένα θερµοκήπιο 2-3 στρέµµατα τότε ήταν µια χαρά τώρα όµως τα 
πράγµατα έχουν αλλάξει είναι άλλες οι τιµές στα προϊόντα, όταν το πήρα εγώ µπήκα σε 
πρόγραµµα ΠΕΠ για νέους αγρότες και έφτιαξα άλλα πέντε και µετά και άλλα...τώρα 
κάτι γίνεται...» 

ΜΘ, 39 ετών 
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   Τα περισσότερα άτοµα που ερωτήθηκαν είχαν ηλικία από 28 έως 48 ετών κάτι 
που δίδει αισιόδοξα µηνύµατα για το µέλλον του τοµέα των πρώιµων κηπευτικών 
θερµοκηπίου. Επίσης πρέπει να σηµειωθεί το γεγονός ότι από τους παραγωγούς του 
δείγµατος µόλις δύο γυναίκες από αυτούς δουλεύουν στα θερµοκήπια από τις οποίες 
η µία είναι αλλοδαπή, ενώ άλλες δουλεύουν εµµέσως στα θερµοκήπια κάνοντας 
διάφορες εξωτερικές δουλειές που ο παραγωγός δεν είναι εύκολο να της 
πραγµατοποιήσει αφού πρέπει να βρίσκεται στο θερµοκήπιο. 

 

«∆εν έχω πολλά στρέµµατα παίρνω λίγους εργάτες όταν χρειάζεται και µε βοηθάει και 
η γυναίκα µου, είναι από την Βουλγαρία εδώ την γνώρισα δούλευε και αυτή για εµένα, 
άντε πες σε Ελληνίδα να µπει στο θερµοκήπιο σήµερα να δω τι θα σου πει...» 

ΜΑ, 42 ετών 

 

   Όσο αφορά το µορφωτικό επίπεδο των ερωτωµένων είναι απόφοιτοι 
γυµνασίου οι 5 και οι άλλοι 10 είναι απόφοιτοι λυκείου όπου από αυτούς οι δύο είναι 
και απόφοιτοι τεχνολογικού εκπαιδευτικού ιδρύµατος. 

 

«Σπούδασα Τεχνολόγος γεωπόνος στην Καλαµάτα, ήταν κοντά και τα σαββατοκύριακα 
κατέβαινα και βοηθούσα τους γονείς µου µε τα θερµοκήπια, έπαιρνα και το χαρτζιλίκι 
µου, δεν είχα παράπονο.» 

ΜΗ, 37 ετών 

 

   Γενικά το επίπεδο κατάρτισης των παραγωγών βρίσκεται σε ικανοποιητικό 
επίπεδο µε πολλούς από αυτούς να παρακολουθούν τις εξελίξεις της γεωργίας και των 
νέων τεχνολογιών και να τις µεταφέρουν στην γεωργική τους εκµετάλλευση. 

 

«Πηγαίνω όσο µπορώ σε διάφορα σεµινάρια αγροτών που οργανώνει η διεύθυνση 
γεωργίας της περιοχής µας αλλά ψάχνοµαι και µόνος µου, έχω πάει και έχω δει και 
τους Ισπανούς και τους Ολλανδούς θερµοκηπιάδες, στους Ισπανούς είµαστε κοντά τους 
Ολλανδούς πρέπει να φάµε πολλά καρβέλια για να τους πιάσουµε..» 

ΚΓ, 39 ετών 
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2.4 Η αγροτική εκµετάλλευση 
 

Ο χαρακτήρας της περιοχής µελέτης είναι αµιγώς γεωργικός απαρτιζόµενος 
από παραγωγούς που κράτησαν τον αγροτικό χαρακτήρα της περιοχής και 
εξελίχθηκαν πάνω στην βάση του οικογενειακού µοντέλου γεωργίας, µέχρι το σηµείο 
που άρχισαν να µεγαλώνουν τις εκµεταλλεύσεις τους. 

   Η περιοχή άργησε να καλλιεργείται µετά τις δεκαετίες του 1970 και 1980.Από 
τους καλλιεργητές που ήταν τότε ελάχιστοι έχουν µείνει στην περιοχή και οι οποίοι 
διατηρούν µικρό κλήρο οι υπόλοιποι έχουν παραχωρήσει τα θερµοκήπιά τους στα 
παιδιά τους. Στην περιοχή µελέτης παρατηρούνται παραγωγοί οι οποίοι έχουν 
επιδιώξει µεγέθυνση της εκµετάλλευσής τους σε σχέση µε αυτή που τους 
µεταβιβάστηκε από τους γονείς τους και τον ¨αρχηγό¨ της οικογενειακής 
εκµετάλλευσης πατέρα τους. 

 

«Εδώ που είµαστε τώρα είναι 80 στρέµµατα το νοικιάζαµε και βάζαµε καρπούζι µε τον 
αδερφό µου, ήταν καλές εποχές τότε για το καρπούζι και παίρναµε καλές τιµές και το 
χώµα ιδανικό για αυτή την καλλιέργεια, βγάλαµε καλά λεφτά, µετά πήραµε και δάνειο 
και το αγοράσαµε, µπήκαµε σε προγράµµατα και στον αναπτυξιακό και φτιάξαµε τα 
θερµοκήπια, είχαµε και από τον πατέρα µας λίγα στρέµµατα, µετά φτιάξαµε και άλλα...» 

ΜΓ, 47 ετών, 130 στρέµµατα 

 

«Αρχικά δούλευα τα θερµοκήπια των δικών µου (3 στρέµµατα),µετά µπήκα σε 
πρόγραµµα και έφτιαξα άλλα 9,µετά πήρα και δάνεια µπήκα και σε άλλα προγράµµατα  
αγόρασα ένα χωράφι εδώ πιο πάνω, ήταν µισό ελιές  και έφτιαξα άλλα 18 σιγά σιγά» 

ΜΘ, 39 ετών,30 στρέµµατα 

 

«Έχω 28 στρέµµατα θερµοκήπια, τα χωράφια τα είχαν οι δικοί µου αλλά τα 
θερµοκήπια δεν ήταν όπως τώρα, ο πατέρας µου είχε 10 στρέµµατα φουρνάκια 
(µικρότερου ύψους θερµοκήπια) και έβαζε πρώιµο καρπούζι, µετά µπήκα σε 
προγράµµατα πήρα και δάνεια και τα εκσυγχρόνισα» 

ΣΓ, 45 ετών, 28 στρέµµατα 

 

   Παρατηρούµε µια µεγέθυνση της γεωργικής εκµετάλλευσης από τους 
απογόνους καθώς τα επιδοτούµενα προγράµµατα και οι διευκολύνσεις που τους 
παρείχε µέχρι πρόσφατα το χρηµατοπιστωτικό σύστηµα διευκόλυναν την µεγέθυνση 
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και έκαναν τις θερµοκηπιακές εκµεταλλεύσεις να κινηθούν σε ένα επίπεδο αγροτικής 
επιχείρησης πλέον. 

   Σήµερα ο κλάδος των πρώιµων κηπευτικών θερµοκηπίου είναι άµεσα 
συνδεδεµένος µε τα σύγχρονα τεχνολογικά µέσα παραγωγής και καλλιεργητικών 
τεχνικών όσο και από τον τοµέα των αγροεφοδίων, τα πράγµατα όµως για τους 
παραγωγούς έχουν δυσκολέψει καθώς δεν δίνονται εύκολα πιστώσεις από τα φυτώρια 
που τους προµηθεύουν σπορόφυτα µέχρι τους γεωπόνους και οι τιµές των 
αγροεφοδίων έχουν µια συνεχώς αυξανόµενη τάση. 

 

«Πλέον οι πιστώσεις τελείωσαν, όποιος έχει µετρητό θα καλλιεργεί, όποιος δεν έχει θα 
είναι δύσκολα τα πράγµατα, οι γεωπόνοι έφαγαν πολλά ¨κανόνια¨ από πολλούς και 
χάλασε η αγορά µε αποτέλεσµα τώρα να υπάρχει τεράστια επιφύλαξη, έπρεπε να γίνει 
αυτό ρε παιδάκι µου αλλά όχι σε τέτοιο βαθµό να µας παίρνει όλους µπάλα...» 

ΑΑ, 55 ετών 

   Σύµφωνα µε στοιχεία της ∆ιεύθυνση Αγροτικής Οικονοµίας και 
Κτηνιατρικής Τριφυλίας  το 2014 το 12% του ποσού που είχε δοθεί για Σχέδια 
Βελτίωσης στον αγροτικό τοµέα έχει απορροφηθεί από την περιοχή της Τριφυλίας. Η 
περιοχή επιδεικνύει µεγάλη απορροφητικότητα πόρων, τη στιγµή µάλιστα που το 
πρόγραµµα προχωρά µε αργούς ρυθµούς λόγω έλλειψης ρευστότητας και 
γραφειοκρατίας. Πιο συγκεκριµένα από τα 84 εκατ. ευρώ που έχουν δοθεί µέχρι τώρα 
σε όλη την επικράτεια, µέσα από την ∆ιεύθυνση Αγροτικής Οικονοµίας και 
Κτηνιατρικής Τριφυλίας για τα σχέδια που έχουν ήδη υλοποιηθεί και πληρωθεί, στην 
περιοχή έχουν καταλήξει πάνω από 10 εκατ. ευρώ. Όσον αφορά τις επενδύσεις αυτές 
είναι κατά βάση στον δυναµικό κλάδο της περιοχής που είναι ο κλάδος των 
θερµοκηπίων, τις έγγειες βελτιώσεις και τον εκσυγχρονισµό υφιστάµενων µονάδων. 
Οι µεγαλύτερες επενδύσεις έχουν γίνει στην περιοχή των Φιλιατρών και στη συνέχεια 
στους Γαργαλιάνους και την Τερψιθέα Κυπαρισσίας. Σηµαντικό είναι πως δίνεται 
ιδιαίτερη βαρύτητα στην οργάνωση µε νέες τεχνολογίες και αυτοµατισµούς. 

   Βέβαια το τοπίο µε τα επιδοτούµενα προγράµµατα αγροτών στο σύγχρονο 
οικονοµικό περιβάλλον και σε συνάρτηση µε  την κρίση έχει αλλάξει µε πολλούς από 
τους παραγωγούς να δυσκολεύονται να µπουν σε προγράµµατα και σε άλλους να 
εγκρίνονται αλλά να µην µπορούν να τα περατώσουν. 

 

«Να ξέρεις τα σηµερινά προγράµµατα είναι δύσκολα, έκαναν πολλοί αλλά δεν 
εγκρίθηκαν, έχει άλλες απαιτήσεις τώρα, εγώ ευτυχώς πρόλαβα πριν την κρίση αν και 
θα χρειαστώ και εγώ µια εκσυγχρόνιση οπότε τα βλέπω δύσκολα τα πράγµατα...» 

ΜΓ, 38 ετών 
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«Μπήκα σε καινούργιο πρόγραµµα της προγραµµατικής περιόδου 2007-2013, 
εγκρίθηκε πρόσφατα, είχε πολλές απαιτήσεις καµιά σχέση µε παλαιότερα, δεν ξέρω αν 
θα το πραγµατοποιήσω όµως, δεν είµαστε για ανοίγµατα τώρα...» 

ΛΓ, 42 ετών 

 

   Ένα από τα βασικότερα προβλήµατα που αντιµετωπίζουν οι παραγωγοί 
σύµφωνα µε τις συνεντεύξεις που έδωσαν ήταν το κόστος παραγωγής και οι τιµές των 
προϊόντων που παρουσιάζουν µια ολοένα και µειούµενη τάση. Με αυτά τα δεδοµένα 
προβλήµατα οι παραγωγοί της περιοχής αναγκάστηκαν να αυξήσουν τα στρέµµατα 
των θερµοκηπίων τους για να παράγουν περισσότερο. 

 

«Το κόστος παραγωγής σήµερα είναι για µένα το µεγαλύτερο πρόβληµα για τους 
θερµοκηπιάδες. ∆εν γίνεται να έχουµε κόστος παραγωγής 4000 η και 5000 euro ανά 
στρέµµα και οι τιµές να είναι τόσο χαµηλές...Είχα 6,5 στρέµµατα και αναγκάστηκα να 
φτιάξω άλλα 3,5 για να αυξήσω την παραγωγή µου γιατί δεν έβγαινα αλλά και πάλι 
είναι δύσκολα τα πράγµατα και τα δάνεια τρέχουν...» 

ΜΗ, 37 ετών 

 

«Παλιά πουλούσαµε ντοµάτα 300-350 δραχµές, τώρα το ένα ευρώ αποτελεί όνειρο, µε 
2-3 στρέµµατα βγάζαµε όσα σήµερα µε 10 γι’ αυτό αναγκαστήκαµε να φτιάξουµε κι 
άλλα... κι άλλα...» 

ΜΘ, 39 ετών 

 

«∆εν γίνεται να µην µεγαλώσεις, οι τιµές των προϊόντων σε σχέση µε παλαιότερα είναι 
η νύχτα µε την ηµέρα το ίδιο και τα λιπάσµατα, τα φάρµακα και τα φυτά και 
αναγκάζεσαι να αυξήσεις την παραγωγή σου για να ανταπεξέλθεις. Εµείς µπήκαµε σε 
αναπτυξιακό νόµο για την επένδυσή µας, πήραµε και δάνεια, αναγκαζόµαστε να 
µεγαλώνουµε συνεχώς, δεν γίνεται αλλιώς έχουµε µπει σε αυτό το λούκι τώρα. 
Φτιάξαµε και συσκευαστήριο. ∆όξα τον Θεό έως τώρα πηγαίνουµε καλά και µπορούµε 
να ανταποκριθούµε στις υποχρεώσεις µας, δεν έχω παράπονο αλλά έχουµε φτύσει αίµα 
εδώ µέσα...Να ξέρεις όµως ότι όσο περισσότερα στρέµµατα έχεις και µεγαλύτερο ρίσκο, 
αν για παράδειγµα σου συµβούν αναποδιές για µία δύο καλλιέργειες από τις τιµές, τις 
συµφωνίες µέχρι και τις ασθένειες στα φυτά θα πρέπει να είσαι πολύ προσεκτικός για 
να αντέξεις...» 
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ΜΓ, 130 στρέµµατα 47 ετών 

 

   Τα παραπάνω λόγια του ΜΓ φέρνουν στο προσκήνιο το σύγχρονο µοντέλο 
βιοµηχανικής παραγωγής στο οποίο το χρηµατοπιστωτικό σύστηµα, οι εταιρίες 
παροχής γενετικού υλικού και αγροεφοδίων είναι απολύτως αυτά που 
αντιπροσωπεύει η σύγχρονη παγκοσµιοποιηµένη αγορά στον τοµέα τον 
θερµοκηπιακών καλλιεργειών. 

   Οι αυξήσεις στις τιµές των αγροεφοδίων,οι πιέσεις του χρηµατοπιστωτικού 
συστήµατος, σε συνδυασµό µε τις µειωµένες τιµές των προϊόντων και την µισθωτή 
εργασία µειώνει δραµατικά το κέρδος του παραγωγού.  

 

«Τώρα µε την κρίση είναι δύσκολα τα πράγµατα, το κόστος παραγωγής είναι το 
νούµερο ένα πρόβληµα, έρχεται και χειµώνας και πρέπει να αγοράσουµε και 
πυρινόξυλο για τους καυστήρες εκεί να δεις γ̈έλια¨...» 

ΜΗ, 37 ετών 

 

«∆ύσκολα τα βλέπω τα πράγµατα, φταίµε και εµείς δεν είµασταν εντάξει, παίρναµε 
πιστώσεις αλλά όχι µέχρι εκεί που φτάνει το χέρι µας. Το παρακάναµε και τώρα 
πληρώνουµε της συνέπειες...πήγαινε τώρα σε έναν γεωπόνο και ζήτα του φάρµακα µε 
πίστωση να δω τι θα σου πει..» 

ΜΓ, 38 ετών 

 

Όλες αυτές οι δυσκολίες στην παραγωγή έκαναν µικρούς ιδιοκτήτες µη 
έχοντας την κατάλληλη ρευστότητα να µειώσουν τις καλλιέργειές τους και να κάνουν 
µόνο µία καλλιέργεια τον χρόνο. 

 

«Έκανα δύο καλλιέργειες τον χρόνο στο θερµοκήπιο, τώρα έτσι όπως µας κάνανε δεν 
αντέχω να καλλιεργώ τον χειµώνα µε τα έξοδα θέρµανσης, φυτοπροστασίας και τα 
εργατικά και έχω και δάνειο απλήρωτο.» 

ΓΠ, 55 ετών  

 

«Άστα...όπως είναι τα πράγµατα θα πάω την ντοµάτα µέχρι ∆εκέµβρη και µετά θα το 
αφήσω ακαλλιέργητο να ξεκουραστούν και τα χώµατα...δεν αντέχω άλλο είναι µεγάλο 
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το κόστος παραγωγής, ευτυχώς έχω και κάτι ελίτσες. Γίναµε θερµοκηπιάδες για κάτι 
καλύτερο και τώρα γυρνάµε ξανά πίσω...» 

ΓΛ, 54 ετών  

 

Υπάρχουν φυσικά και περιπτώσεις ανθρώπων που γύρισαν πίσω στον τόπο 
καταγωγής τους για να αναλάβουν την οικογενειακή εκµετάλλευση-θερµοκήπιο που 
έµενε ανεκµετάλλευτη γιατί αντιµετώπισαν σοβαρά οικονοµικά προβλήµατα µε την 
αρχή της οικονοµικής ύφεσης. 

 

«Έφυγα πριν 3 χρόνια από την Αθήνα, δούλευα σε ένα ποδηλατάδικο ως ιδιωτικός 
υπάλληλος αλλά µε δυο παιδιά στην Αθήνα και γυναίκα άνεργη δεν τα βγάζεις πέρα. 
Γυρίσαµε πίσω και αναλάβαµε τα θερµοκήπια του πατέρα µου. ∆εν είναι πολλά 3,5 µε 4 
στρέµµατα, τα συµµαζέψαµε µε καινούργια νάιλον και κάνουν µια χαρά την δουλειά 
τους, δουλεύω µέσα από το πρωί έως το βράδυ, βάζει πλάτη και η γυναίκα µου, τα 
παιδιά προσέχει η µάνα µου, καλύτερα εδώ είσαι κύριος του εαυτού σου και άλλο το 
κόστος ζωής» 

ΚΓ, 39 ετών 

 

   Ενδιαφέρον παρουσιάζουν και τα νεαρά σε ηλικία άτοµα τα οποία 
επέστρεψαν από τις σπουδές τους για να ασχοληθούν µε τα θερµοκήπια της 
οικογένειας µη έχοντας άλλες εναλλακτικές όπως η περίπτωση όπως η περίπτωση του 
ΤΠ (24 ετών). 

 

«Γύρισα από την Θεσσαλονίκη που σπούδαζα οικονοµικά και κατευθείαν µπήκα στα 
θερµοκήπια των γονιών µου για δουλειά, ο πατέρας µου αρχίζει και κουράζεται και 
κάποτε θα αναλάβω εγώ και πρέπει να είµαι έτοιµος. Το σκεφτόµουν στην αρχή να 
καθόµουν επάνω αλλά τι να το κάνεις δεν υπήρχε πουθενά δουλειά, εδώ είµαι 
αφεντικό» 

ΤΠ, 24 ετών 

 

   Από τα παραπάνω γίνεται αντιληπτό ότι η κρίση ήταν βαρύνουσας σηµασίας 
τόσο για τον τρόπο παραγωγής και αλλαγής φιλοσοφίας των παλιών 
¨θερµοκηπιάδων¨ σε πολλά καλώς ή κακώς κείµενα όσο και για την ώθηση νέων 
αγροτών να ασχοληθούν µε τις θερµοκηπιακές καλλιέργειες. 
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2.5 Η απασχόληση και οι απασχολούµενοι 
 

   Όλοι οι παραγωγοί που βρίσκονται σήµερα στην περιοχή προέρχονται από 
αγροτικές οικογένειες που διατηρούσαν τα χαρακτηριστικά του οικογενειακού 
γεωργοκτηνοτροφικού µοντέλου παραγωγής. Κάποιοι από αυτούς έχουν και ελιές 
ενώ άλλοι παλαιότεροι (ο αρχηγός πατέρας) ασχολούνταν και µε την κτηνοτροφία. 

 

«Είµαι 100% θερµοκηπιάς, έχω και κάτι ελίτσες τις οποίες τον Νοέµβρη στέλνω 2-3 
παιδιά και τις µαζεύουν» 

ΜΘ, 39 ετών, 30 στρέµµατα 

 

   Η πολυαπασχόληση δεν φαίνεται να λαµβάνει χώρα σε σηµαντικό βαθµό 
στην περιοχή καθώς κανένας από τους ερωτώµενους δεν είχε κάποιο εξωγεωργικό 
εισόδηµα από απασχόληση εκτός γεωργίας. 

 

2.6 Το οικογενειακό µοντέλο διαχείρισης και η µισθωτή εργασία 
 

   Σε εκµεταλλεύσεις µικρότερες των 5-7 στρεµµάτων παρατηρείται το µοντέλο 
διαχείρισης στην περιοχή να είναι το οικογενειακό. Όπως αναφέρουν οι (Γιδαράκου, 
Καζακόπουλος και Κουτσούρης 2006) ο αρχηγός της εκµετάλλευσης ασχολείται µε 
«εξωτερικές εργασίες» και αφορούν το καθηµερινό άνοιγµα-κλείσιµο των 
θερµοκηπίων, το πότισµα, τη λίπανση, τη φυτοπροστασία γενικότερα την επιτήρηση 
των θερµοκηπίων και το κοµµάτι της πώλησης-εµπορίας. Στις «εσωτερικές εργασίες 
που αφορούν χειρωνακτικές εργασίες που έχουν να κάνουν µε το φυτό, 
ξεβλαστίµατα, τυλίγµατα, κοψίµατα κατά κύριο λόγο απασχολούνται γυναίκες 
(µητέρα, σύζυγος) ή εργάτες, ενισχύοντας έτσι παραδοσιακές αντιλήψεις για την 
ταυτότητα της «γυναίκας βοηθού» και την αποστασιοποίησή της από το κοµµάτι της 
διαχείρισης και τη διαδικασία λήψης αποφάσεων σε επίπεδο οικογενειακής 
εκµετάλλευσης. 

 

«Περισσότερο στο θερµοκήπιο µπαίνει η γυναίκα µου και η µάνα µου όσο αντέχει 
ακόµα  και βάζω  και κανά δύο εργάτες όταν πρόκειται για φύτεµα, µάζεµα ή και 
ξεφύλλισµα» 

ΚΓ, 37 ετών 4 στρέµµατα. 
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   Όσο το κόστος παραγωγής αυξάνεται και οι τιµές των προϊόντων πέφτουν οι 
παραγωγοί προσπαθούν να αυξήσουν την προσωπική τους εργασία και αυτή των 
µελών τους. 

 

«Σήµερα προσπαθούµε να µειώσουµε τα εργατικά όσο καµιά άλλη περίοδο, βάζουµε 
περισσότερο προσωπική εργασία, παλιά δεν ήταν έτσι, δεν υπολογίζαµε, δέναµε τα 
σκυλιά µε τα λουκάνικα¨...» 

ΑΓ, 44 ετών, 15 στρέµµατα. 

 

«Προσπαθούµε να γλιτώνουµε µεροκάµατα, έχω δύο γιούς βοηθούν και αυτοί, γυρίσανε 
από φαντάροι, τους έχω µέσα τώρα, γιατί να πάρω παραπάνω εργάτες αφού όταν 
σταµατήσω αυτοί θα τα πάρουν...» 

ΓΛ, 54 ετών, 8 στρέµµατα 

 

«Η κρίση µας τα άλλαξε όλα αλλά δεν γίνεται να κόψεις από τις καλλιεργητικές 
φροντίδες, όταν το φυτό πεινάει πρέπει να το ταΐσεις γιατί αλλιώς θα το βρεις µπροστά 
σου, και δεν είµαστε για πειράµατα τώρα...αναγκαστικά θα δουλέψουµε περισσότερο 
προσωπικά...» 

ΣΓ, 45 ετών, 28 στρέµµατα 

 

   Η παραγωγή πρώιµων κηπευτικών θερµοκηπίου είναι µια εντατικής µορφής 
καλλιέργεια η οποία απαιτεί µισθωτή εργασία ακόµα και σε µικρές εκµεταλλεύσεις 
(2-6 στρέµµατα) ειδικά στις περιόδους φύτευσης, συγκοµιδής και τυλίγµατος. Στην 
περιοχή µελέτης επειδή τα περισσότερα θερµοκήπια είναι άνω των 8 στρεµµάτων 
υπάρχει µεγαλύτερη ανάγκη για εργατικά χέρια ανάλογα µε το µέγεθός τους και την 
καλλιέργεια. 

 

«∆εν γίνεται χωρίς εργάτες δουλεύουν και τα παιδιά µου αλλά πρέπει να κόψουµε 
ντοµάτα, µετά να συσκευάσουµε, να ζυγίσουµε, αυτά δεν γίνονται µε 1-2 χέρια» 

ΓΓ, 50 ετών, 16 στρέµµατα 
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«Απασχολώ 11-12 µόνιµους εργάτες και συµπληρώνω ανάλογα µε τις δουλειές, δεν 
βγαίνει αλλιώς, εγώ πρέπει να συνεννοούµαι µε το Super Market,να κόβω τιµολόγια, 
να φτιάχνω λιπάσµατα, ειδικά την άνοιξη που έχουµε και το καρπούζι χρειάζοµαι και 
άλλα χέρια..» 

ΜΘ, 39 ετών, 30 στρέµµατα 

 

2.7 Η µισθωτή εργασία 
 

   Όσο αναφορά τους εργάτες που δουλεύουν στα θερµοκήπια το µεγαλύτερο 
µέρος αυτών αποτελούν µετανάστες. Παλαιότερα δούλευαν και Έλληνες αλλά µετά 
αυτό άλλαξε, αρχικά επικρατούσαν οι Αλβανοί µετά προστέθηκαν και Βούλγαροι και 
Ρουµάνοι ενώ τα τελευταία χρόνια ένα µεγάλο ποσοστό των εργατών στα θερµοκήπια 
είναι από το Πακιστάν και άλλες ανατολικές χώρες. 

 

«Παλιά θυµάµαι οι γονείς µου είχαν µόνο εργάτες Έλληνες από την γύρω περιοχή, εµείς 
έχουµε κυρίως µετανάστες από την Βουλγαρία, την Ρουµανία και Πακιστανούς αν και 
τελευταία έχουµε και αρκετά παιδιά από εδώ Έλληνες που τους βάζω στο 
συσκευαστήριο ή για εξωτερικές δουλειές (µεταφορά εργατών, εκτέλεση συνταγών 
θρέψης, επιτήρηση κ.λπ.) » 

ΜΓ, 47 ετών 

 

«Παίρνουµε ξένους, τί να κάνουµε; Πήγαινε στην πλατεία τώρα να τους δεις τους 
δικούς µας όλοι πίνουν το καφεδάκι τους, δεν θέλουν να λερωθούν το θερµοκήπιο, 
γκρινιάζουν ότι το ε̈ικοσάρι¨ είναι λίγο, προτιµούν να µην έχουν δουλειά παρά να 
έρθουν εδώ.» 

ΜΓ, 38 ετών 

 

«Μακάρι να είχα µόνο Έλληνες αλλά δεν έρχονται...υπάρχει λίπος ακόµα...Ένα παιδί 
έχω Έλληνα και είναι αστέρι. Στην περιοχή παλιά δούλευαν Έλληνες στις αγροτικές 
εργασίες, θυµάµαι κάθε περίοδο που µαζεύαµε ελιές ερχόντουσαν  Τρικαλινοί.» 

ΜΘ, 39 ετών 
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«Τώρα µε την κρίση ήρθαν µερικοί να δουλέψουν αλλά το ένα τους βρωµούσε το άλλο 
τους ξίνιζε, δεν έχουν συνηθίσει στην δουλειά...Θα το ήθελα να είχα µόνο Έλληνες αλλά 
δυστυχώς στο  λέω µε λύπη δεν κάνουν για το θερµοκήπιο...» 

ΣΓ, 45 ετών 

 

   Ενδιαφέρον παρουσιάζει η παράθεση του «ΜΗ, 37 ετών» για Έλληνες 
εργάτες οι οποίοι πριν δραστηριοποιούνταν ως τοπικοί έµποροι της περιοχής και 
τώρα δουλεύουν ως εργάτες σε θερµοκηπιακές µονάδες της περιοχής έχοντας 
εγκαταλείψει το εµπόριο λόγω των δυσκολιών που αντιµετώπισαν µετά την 
οικονοµική κρίση αλλά και την ολοένα και µειωµένη προτίµηση τους από τους 
παραγωγούς οι οποίοι εύρισκαν άλλους τρόπους διάθεσης των προϊόντων τους. Προς 
επιβεβαίωση αυτών έρχεται η µαρτυρία του «ΜΑ, 42 ετών» πρώην εµπόρου και νυν 
εργάτη όπου εµπορευόταν αγροτικά προϊόντα της περιοχής. 

 

«Τα τελευταία χρόνια και ιδιαίτερα µετά την κρίση δεν πήγαινα καθόλου καλά, µπήκαν 
και τα Super Market στην µέση και οι παραγωγοί δεν µας έδιναν τα προϊόντα τους γιατί 
δεν είχαµε ρευστότητα και δεν µπορούσα να τους καλύψω, τώρα δουλεύω εδώ στο 
συσκευαστήριο, από αφεντικά γίναµε εργάτες...» 

ΜΑ, 42 ετών, Έλληνας εργάτης 

 

2.8 Η συµβολή των µεταναστών 
 

   Η  παραγωγή  κηπευτικών θερµοκηπίου αποτελεί έναν κλάδο της γεωργίας 
όπου η συµβολή των εργατικών χεριών είναι άρρηκτα συνδεδεµένη µε την παραγωγή 
του προϊόντος. Η ανάγκη για εργατικά χέρια είναι επιτακτική και έτσι η είσοδος στην 
περιοχή του πρώτου µεταναστευτικού ρεύµατος των Αλβανών µεταναστών την 
δεκαετία του ‘90 και αργότερα των Βουλγάρων και των Ρουµάνων έφεραν στις 
θερµοκηπιακές µονάδες της περιοχής µεγάλη ανάπτυξη. 

 

  Τα µεροκάµατα στην περιοχή προ κρίσης κυµαίνονταν από 30 έως 35 ευρώ 
κατά µέσο όρο για ώρες  εργασίας ανάλογα µε τον παραγωγό αλλά στις περισσότερες 
περιπτώσεις 8 µε 10 ώρες εργασίας. Οι πρώτοι µετανάστες-εργάτες που 
εγκαταστάθηκαν στην περιοχή κυρίως Αλβανικής καταγωγής έµεναν σε σπίτια µαζί 
µε την οικογένειά τους καθώς ένα µεγάλο ποσοστό αυτών είχαν πάρει µαζί τους 
συγγενικά τους πρόσωπα και εγκαταστάθηκαν σε φθηνά καταλύµατα της περιοχής, η 
µετέπειτα προσαρµοστικότητά τους τόσο σε επίπεδο γρήγορης εκµάθησης της 
ελληνικής  γλώσσας όσο και σε επίπεδο εργασίας σε συνδυασµό µε το 
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χαρακτηριστικό «κοινό ταµείο» της οικογένειας και τα υψηλότερα των σηµερινών 
µεροκάµατων τους ώθησε στο να εγκατασταθούν σε σπίτια µε µεγαλύτερες ανέσεις 
ενώ αρκετοί από αυτούς έχτισαν και δικά τους. Σε αντίθεση των προηγούµενων τα 
τελευταία χρόνια µε την είσοδο µεταναστών από Αφρικανικές κυρίως χώρες 
(Πακιστάν, Μαρόκο, Συρία, Αίγυπτος) το κόστος εργασίας µειώθηκε. Αυτό το 
δεύτερο κύµα µεταναστών εγκαταστάθηκε στην περιοχή χωρίς την οικογένειά τους 
και ήταν κατά κύριο λόγο άνδρες σε παραγωγική ηλικία που διέµεναν σε καταλύµατα 
που τους παρείχαν κυρίως οι εργοδότες τους. Η έλευση αυτού του νέου κύµατος 
µεταναστών προσέδωσε σε πολλές αγροτικές εκµεταλλεύσεις και θερµοκηπιακές 
µονάδες µια µεγάλη ανάσα από το συνεχές αυξανόµενο κόστος παραγωγής και την 
οικονοµική ύφεση της περιόδου που συνέπεσε. Αυτό το κύµα µεταναστών ήταν 
πολυάριθµο και πρόθυµο να δουλέψει για µικρότερα µεροκάµατα κάτι το οποίο 
άλλαξε τις εργασιακές ισορροπίες της ξένης εργασίας στην περιοχή. 

 

«Ευτυχώς που ήρθαν οι Πακιστανοί, η κατάσταση είχε φτάσει σε οριακό σηµείο για 
εµάς. Οι Αλβανοί έπαιρναν 30 Ευρώ και όλο αύξαναν τα µεροκάµατα, έτσι δεν 
πηγαίναµε πουθενά...µε το που ήρθαν οι άλλοι (µετανάστες Αφρικανικής καταγωγής) 
ήταν πολλοί και είχαν ανάγκη για δουλειά, και εµείς τους είχαµε ανάγκη...τα 
µεροκάµατα πέσανε αµέσως...» 

ΜΘ, 39 ετών, 15 µόνιµους εργάτες 

 

   Γενικά η απασχόληση εργατικού προσωπικού στο θερµοκήπιο αποτελεί 
κινητήρια δύναµη της παραγωγής θερµοκηπιακών προϊόντων η οποία λαµβάνει χώρα 
ανάλογα τον παραγωγό και την κατεύθυνση της παραγωγής του. Η περιοχή µελέτης 
είναι ένας τόπος ο οποίος απορροφά άµεσα τις τάσεις της αγοράς αγροτικών 
προϊόντων όσο αναφορά την διάθεση, την  τυποποίηση και τις καλλιεργητικές 
τεχνικές του προϊόντος µε αποτέλεσµα την επιτακτική αύξηση των εργατικών χεριών 
προς την κατεύθυνση αυτή. 

 

«Κοίταξε να δεις, εγώ έχω 28 στρέµµατα και έχω 13 µόνιµους, γενικά για να γίνονται 
όλες οι δουλειές σωστά σε φούλ εργασία (συγκοµιδή ,συσκευασία, ξεφύλλισµα, 
κατέβασµα, δεσίµατα, φυτοπροστασίες) χρειάζεται περίπου ένας εργάτης ανά στρέµµα 
δηλαδή 25 άτοµα τουλάχιστον, σκέψου τι θα γινόταν αν πληρώναµε τα µεροκάµατα που 
έπαιρναν οι Αλβανοί προ κρίσης, µε τους Πακιστανούς και τους Αιγύπτιους κάνουµε 
την δουλειά µας µε λιγότερα έξοδα» 

ΣΓ, 45 ετών, 13 µόνιµους εργάτες 
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   Η προσφορά εργασίας που εµφανίζεται πλέον στην περιοχή από εργάτες που 
δουλεύουν για λιγότερα χρήµατα αντικατέστησε αυτή των παλαιότερων 
µεταναστευτικών ρευµάτων των Αλβανών κυρίως, των Βουλγάρων και 
δευτερευόντως των Ρουµάνων. Σήµερα στην περιοχή ο µέσος όρος µεροκάµατου για 
την εργασία στα θερµοκήπια είναι 20 ευρώ µε αύξηση και των ωραρίων αφού 
υπάρχει η προσφορά των ‘νέων’ µεταναστών σε εργασία. Αυτή η νέα 
πραγµατικότητα ώθησε αρκετούς εργάτες των παλαιότερων µεταναστευτικών 
ρευµάτων στο να προσαρµοστούν και αυτοί στα νέα δεδοµένα ή να βγούν από την 
διαδικασία. Τα ωράρια εργασίας είναι κατα µέσο όρο 10 ώρες µε διάφορες 
συµφωνίες που γίνονται επιτόπια  να αυξάνουν το ωράριο σε περιπτώσεις που η 
εργασία που πρέπει να γίνει δεν έχει περατωθεί (ειδικά σε περιπτώσεις συσκευασίας 
των προϊόντων που τα φορτηγά των µεταφορικών κάθε βράδι περνάνε από τα 
συσκευαστήρια των θερµοκηπιακών µονάδων και παίρνουν τις παλέτες µε τα 
προϊόντα τους για να τα µεταφέρουν στις κεντρικές αγορές και τις αποθήκες των 
Super Market της Αθήνας κυρίως). 

 

«Τα ωράρια είναι 7 ο πρωί µε 12 το µεσηµέρι το καλοκαίρι µε ένα κενό 12 µε 4 γιατί 
δεν µπορείς να δουλέψεις µε την ζέστη εκείνη την ώρα και 4 µε 9 το βράδυ ή όσο πάει 
µέχρι να τελειώσουµε και την συσκευασία για να φύγουν τα φορτηγά. Τον χειµώνα 8 µε 
5. Γενικά τα ωράρια είναι αυτά αλλά σου λέω δεν ξέρεις τι θα προκύψει και η δουλειά 
πρέπει να βγει» 

ΓΓ, 50 ετών, 8 µόνιµους εργάτες 

 

«∆ουλεύουµε από το πρωί µέχρι το βράδι, αν το αφεντικό µου ζητήσει 
¨παραπάν¨(έκφραση µεταξύ παραγωγού και εργατών για περισσότερη ώρα εργασίας) 
κάθοµαι και µία και δύο ώρες και παίρνω 5 ευρώ παραπάνω» 

Σερί, 28 ετών, Πακιστανός εργάτης 

 

«Τα µεροκάµατα στην περιοχή είναι στα 20-25 ευρώ αλλά στις περισσότερες 
περιπτώσεις 20, υπάρχουν παραγωγοί πού στους πακιστανούς δίνουν ακόµα και 15» 

ΜΗ, 37 ετών, 5 µόνιµους εργάτες. 

 

 

«Πακιστανοί, Σύριοι, Αιγύπτιοι προσφέρονται να δουλέψουν παραπάνω ώρες ακόµα 
και το καλοκαίρι τις ώρες που συνήθως γίνεται το µεσηµεριανό κενό για τους άλλους 
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εργάτες, είναι δύσκολες ώρες 12 µε 4 το καλοκαίρι µέσα στο θερµοκήπιο αλλά µερικοί 
από αυτούς δουλεύουν για παραπάνω µεροκάµατο» 

ΜΓ, 38 ετών, 10 µόνιµους εργάτες. 

 

«Το καλοκαίρι ότι ώρα θες µπαίνω µέσα δεν καταλαβαίνω εγώ από ζέστη αρκεί να 
πάρω παραπάνω ευρώ µόνο φάρµακο µην µε βάλεις να ρίξω...» 

Φεκίρ, 25 ετών, Σύριος εργάτης. 

 

   Από την άλλη πλευρά υπάρχουν απόψεις που αναφέρουν πως οι νέοι αυτοί 
µετανάστες µη έχοντας πρότερη εµπειρία στις θερµοκηπιακές καλλιέργειες δεν 
προσαρµόστηκαν εύκολα όπως τα παλαιότερα µεταναστευτικά ρεύµατα. 

 

«Οι Αφρικανοί όταν ήρθαν εδώ δεν ήξεραν τίποτα, σε πολλές περιπτώσεις µάλιστα 
έκαναν και ζηµιές στις καλλιέργειες, ειδικά στα τυλίγµατα και την συγκοµιδή πρέπει να 
τους είχες από πάνω...είχαµε ανάγκη όµως και αυτοί και εµείς και µε υποµονή τώρα 
είναι σχετικά καλύτερα τα πράγµατα...» 

ΜΓ, 47ετών, 60 µόνιµους εργάτες. 

 

«Μην νοµίζεις ότι οι Πακιστανοί βγάζουν την ίδια δουλειά µε τους Αλβανούς άσε που 
θέλουν κάποιον πάνω απο το κεφάλι τους συνέχεια, αλλά τι να κάνουµε είναι φτηνά 
εργατικά χέρια και δεν είµαστε για πολλά πολλά τώρα...» 

ΓΛ , 54 ετών, 5 µόνιµους εργάτες 

 

«Με τους Αλβανούς είχαµε συνέχεια θέµα µε τον ράβδο (συγκοµιδή ελαιοκάρπου), κάθε 
Νοέµβρη εξαφανίζονταν από τα θερµοκήπια και πήγαιναν στις ελιές για µεγαλύτερα 
µεροκάµατα, κοροϊδεύαν και τίποτα Αθηναίους και τσιµπούσανε το σαραντάρι, που να 
κάτσουν εδώ...,µε τους Αφρικανούς αυτό το πρόβληµα το λύσαµε µέχρι πρόσφατα που 
την ψυλλιάστηκαν και αυτοί την δουλειά και έχουµε κάποιες διαρροές...» 

ΓΓ, 50 ετών, 8 µόνιµους εργάτες 

 

   Στην περιοχή το µόνιµο προσωπικό που απασχολείται στα θερµοκήπια είναι 
στο µεγαλύτερο βαθµό του Αφρικανικής καταγωγής και σε µικρότερο αποτελείται 
από µετανάστες των παλαιότερων µεταναστευτικών εισροών και κυρίως Αλβανών, 
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Ρουµάνων και Βουλγάρων. Εντός των εκµεταλλεύσεων αυτών παρατηρούνται 
εργάτες οι οποίοι έχουν συγγενική σχέση. 

 

«∆ουλεύω στο αφεντικό 15 χρόνια µαζί µε τον άνδρα µου, από τότε δουλεύουµε εδώ 
µαζί, Βουλγαρία πάµε λίγες φορές µια φορά κάθε δύο χρόνια δεν θέλουν και τα παιδιά 
έχουν συνηθίσει εδώ..» 

Ρούσκα, 45 ετών, Βουλγάρα εργάτρια  

 

«Οι εργάτες είναι σε µεγαλύτερο βαθµό Αφρικανικής καταγωγής, έχω και 1 Ρουµάνο 
µόνιµο εδώ που δουλεύει µαζί µε την γυναίκα του, παντρεύτηκαν εδώ, Ρουµάνα και 
αυτή, δεν τους  βλέπω να φεύγουν τώρα...» 

ΜΘ, 39 ετών, 15 µόνιµους εργάτες 

 

   Ένα πρόσφατο πρόβληµα για τις παραγωγικές µονάδες της περιοχής είναι ότι 
την περίοδο της συγκοµιδής του ελαιόκαρπου πολλοί εργάτες από τους µη µόνιµους 
απορροφούνται εκεί µε αποτέλεσµα την έλλειψη του εργατικού προσωπικού. Αυτό 
ανάγκασε ορισµένους παραγωγούς κυρίως των µεγαλύτερων θερµοκηπιακών 
µονάδων της περιοχής να φέρουν εργάτες κατευθείαν από την χώρα προέλευσής τους 
(Ρουµάνους ή Βούλγαρους κυρίως) για αυτούς τους δύο ή τρείς κρίσιµους µήνες της 
παραγωγής. Οι µικρές παραγωγικές µονάδες ήταν ευκολότερο να προσαρµοστούν σε 
αυτή την κατάσταση καθώς απασχολούσαν λιγότερο προσωπικό και παρουσιάζουν 
ευελιξία. Ενδιαφέρον παρουσιάζουν οι διάφορες συµφωνίες που γίνονται µεταξύ των 
παραγωγών και των εργατών που ποικίλουν ανάλογα το µέγεθος της µονάδας, των 
αριθµό των εργαζοµένων, την πολιτική πληρωµής των παραγωγών και την 
οικονοµική κατάσταση της αγροτικής επιχείρησης. 

 

«Έχω 60 εργάτες µόνιµους αλλά όσο τα φυτά µεγαλώνουν χρειάζονται περισσότερα 
χέρια και τους αυξάνω σταδιακά µέχρι να φτάσουµε στο αποκορύφωµα µε την 
συγκοµιδή και την συσκευασία όπου βάζω άλλους 40 σκέψου τι γίνεται τον Ιούνιο που 
οι περισσότεροι θερµοκηπιάδες κόβουµε και καρπούζι, θέλουµε εργάτες σε δυο 
µεριές...Τα περισσότερα παιδιά µένουν σε δικά τους σπίτια στα Φιλιατρά αλλά σε 
µερικά τους παρέχω εγώ διαµονή µέσα στην µονάδα. Οι πληρωµές γίνονται ανάλογα 
την περίπτωση, διαφορετικά λογαριάζοµαι µε παιδιά που τα έχω 15 χρόνια που τα 
πληρώνω µε το µήνα και αλλιώς µε τους περιστασιακούς. Στους εργάτες της περιοχής 
υπάρχει επιφύλαξη θέλουν να πληρώνονται κάθε απόγευµα µε το που τελειώνουν γιατί 
υπήρχαν περιπτώσεις από κακοπληρωτές που έχαναν τα λεφτά τους. Έτσι πληρώνω 
τους Αφρικανούς όπου κάθε απόγευµα κάνω πληρωµές, αν είσαι εντάξει στις πληρωµές 
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σου δεν υπάρχει περίπτωση να µην βρεις εργάτες να κάνεις την δουλειά σου, άσε που 
αρκετές φορές χρειαζόµαστε να δουλέψουν παραπάνω ώρες και είναι πάντα πρόθυµοι 
να το κάνουν, µε το αζηµίωτο φυσικά...» 

ΜΓ, 47 ετών, 60 µόνιµους εργάτες 

 

    Αρκετοί µετανάστες-εργάτες του παλαιού ρεύµατος αποτελούν οδηγούς για 
αυτούς του νέου ρεύµατος σχετικά µε τις εργασίες του θερµοκηπίου 
καταλαµβάνοντας έναν ρόλο επιστατικό που συνδέει το εργατικό προσωπικό µε τον 
εργοδότη, στις περισσότερες περιπτώσεις δε αµείβονται µε ένα καλύτερο 
µεροκάµατο. 

 

«Έχω έναν Αλβανό  χρόνια, του δίνω 30 ευρώ ο οποίος κάνει τα πάντα, πηγαινοφέρνει 
τους άλλους εργάτες στα θερµοκήπια, τους δείχνει τις δουλειές και µ ενηµερώνει για το 
οτιδήποτε, στους άλλους δίνω 20, παλιά του έδινα περισσότερα αλλά συµβιβάστηκε και 
αυτός στα νέα δεδοµένα» 

ΜΘ, 15 µόνιµους εργάτες 

 

«Έχω µάθει την δουλειά τόσα χρόνια που είµαι στην Ελλάδα, µερικές φορές το 
αφεντικό λείπει για δουλειές στην Αθήνα και µε παίρνει κάθε λίγο και λιγάκι τηλέφωνο 
να δει τι γίνεται...,τρώµε ψωµί από εδώ και δεν γίνεται όταν λείψει για µισή µέρα να 
κάθονται όλοι...» 

Άντι, 35 ετών, Αλβανός εργάτης 

 

2.9 Η γεωργική παραγωγή 
 

   Στην περιοχή τα κύρια καλλιεργούµενα θερµοκηπιακά προϊόντα είναι η 
ντοµάτα και το αγγούρι και έπονται η καλλιέργειες της πιπεριάς και τα φασολάκια. 
Σηµαντικό είναι να αναφερθεί και η υπό χαµηλή κάλυψη καλλιέργεια του καρπουζιού 
όπου αρκετοί ιδιοκτήτες θερµοκηπιακών µονάδων επιλέγουν ως συµπληρωµατική και 
πολλές φορές αρκετά αποδοτική καλλιέργεια. 
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«Τα µισά θερµοκήπια τα βάζω αγγούρι και τα µισά ντοµάτα, ανάλογα την χρονιά, 
έβαζα και πιπέρια και φασόλι αλλά δεν ήταν σταθερές καλλιέργειες, τώρα έχω 
καταλήξει σε αυτά και βλέπουµε...» 

ΣΓ, 45 ετών, 28 στρέµµατα 

 

«∆ύο είναι οι καλλιέργειες στα Φιλιατρά αγγούρι και ντοµάτα, εγώ είµαι περισσότερο 
αγγουριάς γιατί της µιλάω καλύτερα της καλλιέργειας αλλά βάζω και ντοµάτα που και 
που...έχουνε δώσει χρήµα στην περιοχή και η ντοµάτα και το αγγούρι αλλά πλέον 
πιστεύω ότι πρέπει να την ψάξουµε λίγο περισσότερο...» 

ΓΛ, 54 ετών, 8 στρέµµατα 

 

«Έχω 15 στρέµµατα, το ∆εκέµβρη βάζω  10 αγγούρι και  5 ντοµάτα, τον Ιούλιο περίπου 
µισά-µισά αλλά µην νοµίζεις ότι είναι και στάνταρ αυτά, αν ακούσουµε ότι 
φορτώνονται τα θερµοκήπια άλλων περιοχών µε αγγούρι προτιµούµε να βάζουµε 
ντοµάτα και το αντίθετο αλλά και αυτό πάλι τύχη είναι δεν ξέρεις τι θα σου επιφυλάξει 
η αγορά σίγουρα ποτέ» 

ΑΓ, 44 ετών, 15 στρέµµατα 

 

«Είµαι από τους λίγους θερµοκηπιάδες της περιοχής που βάζουν πιπέρι, τώρα 
τελευταία ένας γεωπόνος µου πρότεινε να βάλω και φασολάκια, βρήκαµε και αγορά 
και είµαι πολύ ευχαριστηµένος, βάζω και καµιά δεκαριά στρέµµατα καρπούζι 
µπουκάλα το καλοκαίρι ως συµπληρωµατική καλλιέργεια» 

ΛΓ, 42 ετών, 10 στρέµµατα 

 

   Η χωρική εγγύτητα της περιοχής µε την κεντρική λαχαναγορά, τα µεγάλα 
Super Market της Αθήνας και το Λιµάνι της Πάτρας την καθιστά σηµαντικό παίκτη 
στην διάθεση κηπευτικών προϊόντων τόσο σε εγχώριο όσο και σε επίπεδο εξαγωγών. 
Οι θεµοκηπιακές µονάδες προσπαθούν µόνες τους να κάνουν συµφωνίες, να βρουν 
αγορές και να γίνουν ανταγωνιστικές. 

 

 

«Προσπαθούµε να προσαρµοστούµε στην αγορά, προχθές από το Super Market µου 
ζήτησαν  ντοµατίνια, είχα βάλει κάποτε πειραµατικά αλλά στο τσαµπί πάνω δεν µου 
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ωρίµαζαν όλα τα ντοµατάκια όπως ήθελα, θα βάλω ξανά λίγα και θα δούµε πως θα 
πάει, δεν είναι να βάλεις πολλά στρέµµατα από κάτι που δεν γνωρίζεις καλά» 

ΜΘ, 39 ετών, 30 στρέµµατα 

 

   Ειδικότερα οι παραγωγοί οι οποίοι είναι ενταγµένοι σε κάποιον συνεταιρισµό 
της περιοχής λόγω του εξαγωγικού του χαρακτήρα και των απαιτήσεων του σε 
διάφορα είδη προϊόντων τολµούν σε νέες καλλιέργειες χωρίς όµως να υποσκελίζουν 
τις βασικές της ντοµάτας και του αγγουριού. Χαρακτηριστικό της περιοχής είναι και 
ότι οι µονάδες θερµοκηπίων σε µεγάλο ποσοστό είναι ενταγµένες σε προγράµµατα 
«Ολοκληρωµένης ∆ιαχείρισης» και σε συστήµατα πιστοποίησης όπως τα AGRO 2.1 
και 2.2 και GLOBALGAP. 

 

«Οι βασικές µας καλλιέργειες είναι το αγγούρι και η ντοµάτα αλλά ο συνεταιρισµός 
ζητάει και άλλα προϊόντα για να τα πάει έξω όπως διάφορα είδη πιπεριάς και 
µελιτζάνας» 

ΜΗ, 37 ετών, 6.5 στρέµµατα. 

 

«Βάζω ποικιλίες µε διαφορετικά χαρακτηριστικά, άλλες αγορές θέλουν για παράδειγµα 
τόσα cm το µέγεθος στο αγγούρι και άλλες διαφορετικό, για να σου δώσω να 
καταλάβεις µπορεί να έχεις βγάλει το καλύτερο προϊόν αλλά ο κόσµος να έχει συνηθίσει 
να το τρώει αλλιώς, θα δυσκολευτείς να το σπρώξεις...» 

ΓΛ, 42 ετών, 10 στρέµµατα 

 

   Όπως προαναφέρθηκε για την περιοχή συµπληρωµατική καλλιέργεια αρκετών 
παραγωγών αποτελεί αυτή  του καρπουζιού που πολλές φορές τους προσδίδει έσοδα 
τα οποία προσδίδουν αύξηση του γεωργικού εισοδήµατος. 

 

«Μαζί µε τις βασικές µου καλλιέργειες βάζω σχεδόν κάθε χρόνο και καρπούζι γύρω στα 
30-40 στρέµµατα, φέτος πήγαµε καλά είχαµε πρωιµότητα και πουλήσαµε 35 λεπτά κατά 
µέσο όρο, ήταν ένα συν στα έξοδα που έχουµε. Τα καρπούζια πάνε στο µεγαλύτερο 
ποσοστό τους στο εξωτερικό κυρίως Ιταλία αλλά και Βουλγαρία και Ρουµανία» 

ΣΓ, 45 ετών 
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«Μαζί µε τα θερµοκήπια καλλιεργώ κάθε άνοιξη και καρπούζι, είναι µια καλλιέργεια 
απαιτητική κατά την προετοιµασία και φύτευση των σποροφύτων, µετά χαλαρώνει και 
µπορούµε να κάνουµε και τις δουλειές µας στα θερµοκήπια. Φέτος µας ήγε καλά και 
στην τιµή και στην παραγωγή µε 8 µε 10 τόνους ανά στρέµµα» 

ΓΓ, 50 ετών 

 

   Η στρατηγική της παραγωγής έχει ένα σταθερό µοτίβο σχεδόν κάθε χρόνο µε 
τους παραγωγούς να χρησιµοποιούν την εµπειρία τους για να επιλέξουν τις 
ηµεροµηνίες φύτευσης, συγκοµιδής και καλλιεργητικών φροντίδων. Η πλειοψηφία 
των παραγωγών κάνει δύο καλλιέργειες τον χρόνο µε φυτεύσεις ανάλογα τον 
παραγωγικό στόχο και τα έξοδα που είναι διατεθειµένος να επωµισθεί. 

 

«Η πρώτη καλλιέργεια µας γίνεται ∆εκέµβριο από 15 µέχρι 25 αλλά αρκετές φορές και 
αρχές Ιανουαρίου, η δεύτερη Ιούλιο ή Αύγουστο ανάλογα τον καλλιεργητή, δεν υπάρχει 
φόρµουλα που να σου λέει φέτος θα τα πάρεις ή όχι είναι θέµα τύχης και αγορών» 

ΜΗ, 37 ετών 

 

«Στην περιοχή κάνουµε δύο καλλιέργειες µια θερινή και µια χειµερινή. Στην χειµερινή 
έχουµε περισσότερα έξοδα, όπως για παράδειγµα οι θέρµανση ενώ ειδικά  στο αγγούρι 
µετά την µεταφύτευσή του µπορεί να χρειαστεί να βάλεις χαµηλή κάλυψη µέσα στο 
θερµοκήπιο στα νεαρά σπορόφυτα για λίγες µέρες µετά την µεταφύτευσή λόγω χαµηλών 
θερµοκρασιών κάτι που αυξάνει το κόστος» (Εικόνα 14) 

ΜΘ, 39 ετών 
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Εικόνα 14. 

   Χαρακτηριστικό είναι το γεγονός πως οι παραγωγοί επηρεάζονται από τις 
τεχνικές επιλογές καλλιέργειας, επιλογής φυτικού υλικού και φυτοπροστατευτικών 
µέτρων από άλλους καλλιεργητές της περιοχής τους εξαιτίας της χωρικής εγγύτητας 
των εκµεταλλεύσεων αλλά και των φιλικών ή οικογενειακών τους δεσµών. 

 

«Κάθε χρόνο κάνουµε τα ίδια πράγµατα. Έβαλα 10 στρέµµατα ντοµάτα, φύτευσα 20 
∆εκέµβρη και µετά από πέντε µέρες έβαλα αγγούρι. Πέρυσι τις ντοµάτες τις έβαζα όλες 
Ελπίδα φέτος θα βάλω άλλο υβρίδιο που άλλοι θερµοκηπιάδες το δοκιµάσαν και είναι 
πιο γρήγορο αυτή την εποχή» 

ΣΓ, 45 ετών 

 

«Μπήκες µέσα και είδες...το κατέβασµα που κάνω στο φυτό (κατέβασµα του στελέχους 
για εκµετάλλευση περισσότερων παραγωγικών σταυρών) πρώτος το έφερα εγώ στην 
περιοχή, µετά το έκαναν όλοι» (Εικόνα 15) 

ΓΛ, 54 ετών 
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Εικόνα 15 

«Τα τελευταία χρόνια έβαλαν πολλοί ένα συγκεκριµένο υβρίδιο αγγουριού επειδή το 
έβαλε κάποιος και έλεγε ότι ήταν παραγωγικό. Το αποτέλεσµα ήταν να µην φτάσει ούτε 
στο 70% της παραγωγής των συνηθισµένων φυτών που βάζουµε. Το ίδιο είχε γίνει και 
µε εταιρία που πουλούσε φτηνά απολυµαντικά εδάφους µε αποτέλεσµα να γεµίσουν τα 
χωράφια νηµατώδεις» 

ΓΠ, 55 ετών 

 

   Όπως προαναφέρθηκε στην περιοχή δραστηριοποιούνται τόσο παραγωγοί 
που παράγουν συµβατικά προϊόντα όσο και πολλοί που παράγουν σύµφωνα µε τις 
επιταγές της ολοκληρωµένης διαχείρισης. Σχετικά µε την ολοκληρωµένη διαχείριση 
υπήρχαν διχογνωµίες µεταξύ των ερωτώµενων όπου άλλοι την θεωρούν σηµαντική 
και άλλοι περιττό έξοδο. 

 

«Η προσωπική µου άποψη είναι ότι το θερµοκήπιο πρέπει να είναι ¨πιστοποιηµένο¨, 
αυτό ωφελεί και εµάς παρέχοντάς µας ασφάλεια όσο και τον καταναλωτή που ξέρει τι 
τρώει…αρκεί να γίνονται έλεγχοι. Εµείς κάθε εβδοµάδα περνάµε σε πρόγραµµα τις 
φυτοπροστασίες µας και τα στέλνουµε στον σύµβουλο της ολοκληρωµένης διαχείρισης. 
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Ο έλεγχος γίνεται συνήθως µια φορά το χρόνο µπορεί όµως να γίνει και περισσότερες 
φορές και απροειδοποίητα γι’ αυτό πρέπει η κάθε µονάδα να είναι σωστή» 

ΜΓ, 47 ετών 

 

«Για πιστοποιήσεις είµαστε τώρα…; Εδώ σε λίγο δεν θα έχουµε να πληρώσουµε τους 
εργάτες...Άστα αυτά για τους µεγάλους...» 

ΚΓ, 39 ετών 

 

«Είµαι στην πιστοποίηση λόγω συνεταιρισµού, είναι καλό να υπάρχει γιατί βοηθά και 
εµάς και τον καταναλωτή αλλά τι να το κάνεις που πληρώνεις κάθε χρόνο για κάτι που 
δεν γίνονται οι απαιτούµενοι έλεγχοι κατά την γνώµη µου..» 

ΜΗ, 37 ετών 

 

«Η πιστοποίηση είναι κάτι σαν θέατρο, την πληρώνεις για τα µάτια του κόσµου, 
έρχονται και µια φορά το χρόνο σε ελέγχουν, δίνεις τα χέρια και πάει 
τελείωσε...σκέφτοµαι πολύ σοβαρά να την κόψω...» 

ΣΓ, 45 ετών 

 

2.10 Οι σύγχρονες γεωργικές πρακτικές 
 

   Οι παραγωγικές µονάδες που δραστηριοποιούνται στην περιοχή µε τον 
δυναµικό χαρακτήρα που τις διακατέχει συνεχώς αναζητούν νέες ιδέες και πρακτικές 
που θα τους βοηθήσουν σε ολοένα αυξανόµενη παραγωγή και ποιότητα αλλά και 
στον υγιή ανταγωνισµό µε τις θερµοκηπιακές µονάδες της Κρήτης, της Πρέβεζας και 
εσχάτως  τις αναπτυσσόµενες σύγχρονες µονάδες της βόρειας Ελλάδας. Κυρίως τα 
µεγαλύτερα θερµοκήπια της περιοχής έχουν στραφεί και στην παραγωγή εκτός 
εδάφους καλλιεργειών παράγοντας υψηλής ποιότητας υδροπονικά προϊόντα (Εικόνα 
16) όπου σε συνδυασµό µε την ολοκληρωµένη διαχείριση στην φυτοπροστασία 
“Integrated Pest Management’’ (IPM), επιτυγχάνεται αποτελεσµατική ισορροπία 
ανάµεσα στην εµπορική αγροτική παραγωγή και την διατήρηση του περιβάλλοντος 
µε συγκράτηση των φυτοπροστατευτικών προϊόντων σε επίπεδα που είναι οικονοµικά 
και οικολογικά αποδεκτά και µειώνουν τους κινδύνους για την υγεία του ανθρώπου ή 
περιορίζουν τις αρνητικές επιπτώσεις στο περιβάλλον. 
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Εικόνα 16 

«Τον τελευταίο καιρό και ειδικά µετά την χρόνια καταπόνηση των χωµάτων από τις 
συνεχείς καλλιέργειες και τα προβλήµατα µε τους νηµατώδεις και το ph στράφηκα και 
στην υδροπονία µε 10 στρέµµατα στην αρχή και τώρα καλλιεργώ υδροπονικά 30 
στρέµµατα αγγούρι και 20 στρέµµατα ντοµάτα στα θερµοκήπια που είχα το µεγαλύτερο 
πρόβληµα, τα άλλα αντέχουν ακόµα..., χρειάζεται γνώση η υδροπονία δεν είναι όπως 
στο χώµα και για εµάς είναι καινούργιο πράγµα και πάµε προσεκτικά...στην αρχή 
είχαµε προβλήµατα µε το κόστος παραγωγής όπου είχαµε µεγαλύτερα έξοδα σε 
λιπάσµατα αλλά και προβλήµατα στην ίδια την καλλιέργεια µε την αγωγιµότητα µε 
αποτέλεσµα να έχουµε προβλήµατα µε την τάπα» 

ΜΓ, 47 ετών 

 

«Καλλιεργώ τα µισά µου περίπου στρέµµατα υδροπονικά, τα περισσότερα ντοµάτα, η 
ντοµάτα στην υδροπονία είναι άλλο πράγµα και παίρνεις µεγαλύτερη παραγωγή και 
είναι και ποιο σκληρή και διατηρείται...στα αγγούρια είναι µία η άλλη..., η υδροπονία 
θέλει ακρίβεια δεν συγχωρεί όπως το χώµα...πρέπει να παρατηρείς συνέχεια 
αγωγιµότητες και ph τόσο στο θρεπτικό διάλυµα όσο και στο slab» 

ΣΓ, 45 ετών 

 

«Εφαρµόζω προγράµµατα ολοκληρωµένης φυτοπροστασίας (IPM) και αξιοποιώ τα 
ωφέληµα έντοµα της περιοχής προσέχοντας τους ψεκασµούς µου ώστε να τα αφήνω να 
δουλέψουν...σκέψου ότι στην προηγούµενη καλλιέργεια µε τα ωφέληµα µόνο δεν 
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ψέκασα το αγγούρι για 2-3 µήνες καθόλου...έχουµε µάθει όλοι µε τα φάρµακα και 
γινόµαστε υπερβολικοί...αγχωνόµαστε...τα ωφέληµα πιστεύω είναι το µέλλον αν και οι 
γεωπόνοι τα πολεµάνε καταλαβαίνεις τώρα...» 

ΑΓ, 44 ετών 

 

«Το πρόβληµα που είχαµε µε την υδροπονία κυρίως αφού ξεπεράσαµε τις αρχικές 
δυσκολίες παραγωγής ήταν τι θα κάναµε τα χρησιµοποιηµένα υποστρώµατα γιατί 
σκέψου ότι εκτός από υπόστρωµα κοκκοφοίνικα που γίνεται σκόνη και αποσυντίθεται 
και δεν είναι επιβλαβές χρησιµοποιούµε και πετροβάµβακα τον οποίο δεν ξέραµε τι να 
τον κάνουµε...,τον δίνουµε σε αυτούς που µαζεύουν τα παλιά νάιλον και µετά δεν έχω 
ιδέα που τα πάνε...τον τελευταίο καιρό προσωπικά προτιµώ τον κοκοφοίνικα άσε που 
κάνει και καλύτερο ξεκίνηµα στο φυτό λόγω οργανικής...» 

ΣΓ, 45 ετών 

 

«Τις απορροές από την υδροπονία επειδή χρησιµοποιούµε ανοικτό σύστηµα τις 
µαζεύουµε και τις χρησιµοποιούµε για πότισµα στις γύρο καλλιέργειες µε ελιές, πρέπει 
να σεβόµαστε και τον υδροφόρο ορίζοντα γιατί παλαιότερα δεν το κάναµε και τα 
βρήκαµε µπροστά µας...» 

ΜΓ, 47 ετών 

 

2.11 Το γενετικό υλικό 
 

   Η επιλογή του κατάλληλου γενετικού υλικού είναι ένα από τα σηµαντικότερα 
κοµµάτια της γεωργικής παραγωγής και από αυτό δεν θα µπορούσε να λείπουν η 
σύγχρονες θερµοκηπιακές µονάδες µιας περιοχής όπου σύµφωνα µε τον ΠΑ γεωπόνο 
αποτελεί το τρίτο µεγαλύτερο θερµοκηπιακό κέντρο της Ελλάδας µε την επιλογή 
κατάλληλων υβριδίων να αποτελεί καθοριστικής σηµασίας διαδικασία εµπειρίας 
αλλά και γνώσης των παραγωγών. 

 

   Ο τοµέας της προσφοράς του γενετικού υλικού όντας µείζονος σηµασίας για 
την γεωργική πρακτική καθορίζει πλέον σε σηµαντικό βαθµό τις κινήσεις των 
παραγωγών προσφέροντας συνεχώς στην αγορά νέα υβρίδια τα οποία υπόσχεται πως 
είναι ανώτερα των προηγουµένων. Τα σύγχρονα βελτιωτικά προγράµµατα των οίκων 
σποροπαραγωγής κηπευτικών µπορούν να προσφέρουν νέες ποικιλίες και υβρίδια σε 
διάστηµα ακόµα και µικρότερο των τριών ετών διατηρώντας µεγάλα βελτιωτικά 
προγράµµατα και στα δύο ηµισφαίρια της εµφυλίου υποσχόµενα νέα χαρακτηριστικά 
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στο προϊόν όπου θα το κάνουν ανταγωνιστικότερο του προγενέστερου. Πλέον την 
επιλογή υβριδίων και παραγόµενων χαρακτηριστικών του φυτού δεν την κάνει 
ουσιαστικά ο παραγωγός αλλά η αγορά η οποία συνηθισµένη σε συγκεκριµένα 
καταναλωτικά πρότυπα επιλέγει προϊόντα οµογενοποιηµένα και προσαρµοσµένα στο 
µάτι και στις συνήθειες του καταναλωτή, έτσι ολοένα και περισσότερο ο τοµέας των 
κηπευτικών θερµοκηπήπου γίνεται ένα κοµµάτι του παγκόσµιου αγροδιατροφικού 
συστήµατος και των εταιριών. 

 

«Οι καταναλωτές είναι µαθηµένοι σε συγκεκριµένα υβρίδια, τώρα για να καταλάβεις 
προχθές στην λαϊκή µία κυρία µε ρώτησε για τις ντοµάτες εάν είναι Ελπίδα, πλέον ο 
κόσµος την ψάχνει την δουλειά, δεν είναι όπως παλιά...» 

ΜΑ, 42 ετών 

 

   Η παραγωγή των προϊόντων είναι άρρηκτα συνδεδεµένη µε την ποιότητα των 
προς µεταφύτευση σποροφύτων που αγοράζονται από τις θερµοκηπιακές µονάδες της 
περιοχής. Αυτό έχει ως συνέπεια την αυστηρή επιλογή γενετικού υλικού από τις 
εταιρίες αλλά και την σωστή κρίση απόκτησης αυτού από τους καλλιεργητές. 
Παλαιότερα αρκετοί έφτιαχναν τα φυτά τους µόνοι τους σε φυτήστρες αλλά µη 
έχοντας την δυνατότητα να αποκοµίσουν τα επιθυµητά χαρακτηριστικά και τις 
µεγάλες ζηµιές από τις επιµολύνσεις των φυτών από µύκητες και βακτήρια 
στράφηκαν στην αγορά έτοιµων προς µεταφύτευση σποροφύτων από πιστοποιηµένα 
φυτώρια τα οποία συνεργάζονται µε µεγάλους σποροπαραγωγούς οίκους της 
Ευρώπης και κυρίως της Ολλανδίας, έτσι οι παραγωγοί κάνουν εξοικονόµηση και 
χρήµατος αλλά και χρόνου. 

 

«Φτιάχναµε φυτά παλαιότερα µόνοι µας, ειδικά στο καρπούζι είχαµε φυτήστρες στις 
οποίες κάναµε ακόµα και τους εµβολιασµούς µόνοι µας αλλά παθαίναµε πολλές ζηµιές, 
µια ο εµβολιασµός δεν έπιανε, µια είχαµε µύκητες και το προσωπικό δεν είχε 
εξειδίκευση και ειδικά στους εµβολιασµούς είχαµε προβλήµατα και τα εγκαταλείψαµε» 

ΣΓ, 45 ετών 

 

«Για εµένα το να αγοράζεις έτοιµα σπορόφυτα είναι η µία και µοναδική λύση. Λες θέλω 
να φυτέψω τότε και χρειάζοµαι τόσα φυτά και τα έχεις την προηγούµενη ηµέρα. Από 
µόνος σου δεν µπορείς να το κάνεις, όλο και κάτι θα πάει στραβά. Γλιτώνεις χρόνο και 
χρήµα. Σκέψου να θέλεις να φτιάξεις 400.000 φυτά, τότε δεν θα είµασταν 
θερµοκηπιάδες αλλά θα είχαµε φυτώριο» 

ΜΓ, 47 ετών 
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   Στις θερµοκηπιακές µονάδες της περιοχής την µερίδα του λέοντος στα υβρίδια 
ντοµάτας καταλαµβάνει η «Ελπίδα» µε ποσοστό κοντά στο 70% της συνολικής 
παραγωγής και έπονται η «Formula»,η «Erani» και άλλα υβρίδια. Η Ελπίδα είναι ένα 
υβρίδιο το οποίο ελέγχεται από γονίδια τα οποία δίνουν χαρακτηριστική γεύση των 
παλαιότερων γονέων της και µεγαλύτερη αντοχή στην αποθήκευση και συσκευασία. 
Η Formula είναι ένα υβρίδιο που χρησιµοποιείται στην περιοχή κυρίως στις 
φυτεύσεις όπου οι παραγωγοί θέλουν γρηγορότερη ανάπτυξη και η ντοµάτα αυτή 
τους δίνει αυτό το πλεονέκτηµα. Στις καλλιέργειες αγγουριού της περιοχής το υβρίδιο 
που καταλαµβάνει τον µεγαλύτερο αριθµό στρεµµάτων είναι το «Azor», ένα αγγούρι 
µακρύ και παραγωγικό για τις πρώιµες φυτεύσεις του Ιανουαρίου που δίνει γρήγορες 
συγκοµιδές και καλή ποιότητα καρπού, έπονται τα υβρίδια «Λιτοράλ» και 
«Ζούγκλα». 

 

«Βάζαµε  διάφορες ποικιλίες για παράδειγµα την «Μπελαντόνα» που κατ’ εµέ είναι η 
γευστικότερη ντοµάτα αλλά τι να την κάνεις που δεν διατηρείται...µαλακώνει και δεν 
είναι για µεγάλα ταξίδια...τα τελευταία χρόνια βάζω µόνο «Ελπίδα» και λίγο 
«Formula»...» 

ΓΓ, 50 ετών 

 

«Στο αγγούρι µία είναι η επιλογή για την περιοχή...το «Azor»..δοκίµασα και άλλα 
αγγούρια που µου προτείναν αλλά αυτό είναι αγγουροµηχανή...και ας το πιάνει λίγο πιο 
εύκολα η θειαφασθένεια µερικές φορές...» 

ΜΗ, 37 ετών 

 

«Τα τελευταία 5 χρόνια η πιο εµπορεύσιµη ντοµάτα είναι η «Ελπίδα», αυτές ζητάει η 
αγορά και αυτές παράγουµε...» 

ΓΠ, 55 ετών 

 

«Στο Αγγούρι δουλεύω το «Azor» και το «Ζούγκλα», δεν έχω παράπονο από τα υβρίδια 
αυτά αλλά µας έχουν τρελάνει και από τα Super Market και τις αγορές, µια σου λένε 
θέλω τόσα cm το αγγούρι µια τόσα gr την ντοµάτα, λες και δεν έχουµε θερµοκήπια αλλά 
καλούπια παραγωγής...» 

ΑΓ, 44 ετών 
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«Η  ντοµάτα  σε γεύση δεν έχει καµιά σχέση µε τις παλαιότερες ποικιλίες, τώρα δεν 
τρως ντοµάτα αλλά νερό, οι οίκοι που φτιάχνουν τις ποικιλίες δίνουν έµφαση στην 
εµφάνιση και την διατήρηση και όχι στην γεύση» 

ΚΓ, 39 ετών 

 

   Εξαιτίας του δυναµικού παραγωγικού χαρακτήρα της περιοχής και των 
µεγάλων τζίρων που αποκοµίζουν οι εταιρίες σποροφύτων στην  περιοχή 
δραστηριοποιούνται οι µεγαλύτεροι οίκοι γενετικού υλικού αντιπροσωπευόµενοι από 
τα µεγαλύτερα φυτώρια της Ελλάδας και υποσχόµενοι το καλύτερο υβρίδιο µε τα 
επιθυµητά προς την αγορά χαρακτηριστικά δηµιουργώντας ένα πεδίο ανταγωνισµού 
µεταξύ τους αλλά και µια πίεση προς τους παραγωγούς οι οποίοι είναι αναγκασµένοι 
να εξαρτώνται από αυτές και την αγορά. Οι εταιρίες παράγουν οι ίδιες πολλές φορές 
τα νέα προς πώληση υβρίδια τους σε ειδικά  “show room” (µικρά συνήθως σύγχρονα 
θερµοκήπια µε ελεγχόµενες συνθήκες) της περιοχής θέλοντας να δείξουν πως το δικό 
τους φυτό είναι το καλύτερο και το οποίο µπορεί να το παρατηρήσει από κοντά και ο 
παραγωγός-αγοραστής. (Εικόνα 17)  

«Πριν από κάθε φύτευση έρχονται και σου λένε έχουµε αυτό που ψάχνεις, έχει το ένα, 
έχει το άλλο..και πέφτεις στην παγίδα...εγώ πριν φυτεύσω κάτι το δοκιµάζω ρε παιδί 
µου πειραµατικά σε µια δύο αράδες γιατί το ρίσκο είναι µεγάλο» 

ΜΗ, 37 ετών 

«Αν δεν δοκιµάσεις και δεν δεις το υβρίδιο πως δουλεύει στην περιοχή δεν είναι εύκολο 
να το φυτέψεις στο θερµοκήπιό σου...υπάρχουν εταιρίες που µας παρουσιάζουν τα φυτά 
και έτσι και εµείς κάνουµε τις συγκρίσεις µας...αλλά πάντα να ξέρεις άλλο η θεωρία και 
άλλο η πράξη...εκεί µέσα τα ελέγχουν όπως θέλουν τα πράγµατα...» 

ΓΓ, 50 ετών 

 

Εικόνα 17. 
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«Από µικρό φυτώριο να µην περνάς ούτε από έξω...τα υβρίδια τους είναι χαµηλής 
ποιότητας και παραγωγικότητας...σου τάζουν µικρότερες τιµές και µετά το βρίσκεις 
µπροστά σου...τα πληρώνεις σε φάρµακα και τα τσεπώνουν οι γεωπόνοι...» 

ΑΑ, 55 ετών 

 

   Η αξία της χρησιµοποίησης πιστοποιηµένου φυτικού υλικού εκφράζεται  και 
από τις µαρτυρίες παραγωγών οι οποίοι έκαναν λόγω για µια σηµαντική βιολογική 
ασθένεια που εµφανίστηκε στην περιοχή πού προκάλεσε σηµαντικές ζηµιές στις 
καλλιέργειες, αυτή ήταν ο ιός του κίτρινου καρουλιάσµατος των φύλλων της τοµάτας 
(TYLCV) που µεταφέρετε µε τον αλευρώδη (Bemisia tabaci) και εντοπίσθηκε στην 
περιοχή της Τριφυλίας το 2007 και µείωσε την παραγωγή σε µεγάλο αριθµό 
µονάδων. Μια λύση για τους παραγωγούς ήταν η χρησιµοποίηση ανθεκτικών 
ποικιλιών και υβριδίων µε ειδικό  «διαβατήριο» που παρουσιάζουν ανθεκτικότητα 
τόσο σε µη ωφέληµα έντοµα όσο και σε φυτοπαθογώνους µύκητες και βακτήρια. 

 

«Το 2007 σην περιοχή εµφανίστηκε ο TYLCV, στην αρχή δεν ξέραµε τι είναι, 
κατσαρώνανε τα φύλλα και το φυτό δεν τράβαγε δεν έβγαζε σταυρούς από ένα σηµείο 
και µετά...µετά µας είπαν ότι τον προκαλεί ο αλευρώδεις...κάναµε και επεµβάσεις µε 
ΤΕΠΕΚΙ (εντοµοκτόνο) αλλά είναι και θέµα υβριδίου...τώρα είναι πιο δυνατά τα 
φυτά...» 

ΣΓ, 45 ετών 

 

«Τα σύγχρονα υβρίδια είναι ανθεκτικά...πριν χρόνια µε λίγο αλευρώδη ή τον χειµώνα 
µε τις πρώτες υγρασίες που παθαίναµε αλτερνάριες έβλεπα τις ντοµάτες και υπέφεραν, 
δεν τραβούσαν..τώρα τα πράγµατα έχουν αλλάξει απλά πρέπει να είσαι προσεκτικός και 
να µην επαναπαύεσαι...» 

ΓΛ, 54 ετών 

 

«Σηµασία έχει το φυτό να αντέχει, να ανοίγεις την πόρτα του θερµοκηπίου και να 
βλέπεις την καλλιέργειά σου υγιή...αυτό δεν πληρώνεται µε τίποτα...τα τελευταία χρόνια 
µε την Ελπίδα στην τοµάτα και το Αζόρ στο αγγούρι έχουµε φτάσει σε ικανοποιητικά 
επίπεδα παραγωγής αλλά πάντα ελπίζουµε σε κάτι καλύτερο...αρκεί να µην το 
χρυσοπληρώνουµε...» 

ΑΓ, 44 ετών 
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2.12 Τα αγροχηµικά σκευάσµατα 
 

   Τα αγροχηµικά σκευάσµατα αποτελούν σηµαντικό κρίκο της παραγωγικής 
διαδικασίας των κηπευτικών θερµοκηπίου και ειδικότερα στις σύγχρονες εξαγωγικού 
χαρακτήρα µονάδες της περιοχής. Εσχάτως η οικονοµική κρίση οδήγησε σε αρκετά 
προβλήµατα τόσο τους παραγωγούς όσο και τους πωλητές αγροχηµικών 
σκευασµάτων της περιοχής όχι όµως της εταιρίες αφού όπως προαναφέραµε οι 
καινούργιες τάσεις της παραγωγής και τα καινούργια υβρίδια επιβάλουν την 
χρησιµοποίησή τους. 

 

«Στην θρέψη δεν πρέπει να γίνονται λάθη γιατί θα τα βρεις µπροστά σου µε το να σου 
µειωθεί η παραγωγή...το κόστος των σκευασµάτων εδώ και δέκα χρόνια ολοένα και 
µεγαλώνει ακόµα και µε τις σηµερινές δυσκολίες δεν ιδρώνει το αυτί στις εταιρίες αφού 
αυτές ξέρουν ότι τις έχουµε ανάγκη...» 

ΜΗ, 37 ετών 

 

«Πέρυσι πήρα τον φτηνό τον σίδηρο που είναι για µικρό εύρος ph και µια µέρα βλέπω 
το µισό θερµοκήπιο κίτρινο στις κορυφές (χαρακτηριστικό σύµπτωµα τροφοπενίας 
σιδήρου), δεν έκανε καλή αφοµοίωση µου είπαν µετά...» 

ΣΓ, 45 ετών 

 

«Το κόστος παραγωγής ανεβαίνει χρόνο µε τον χρόνο, αγοράζουµε το κάλι (Κάλιο) και 
την χυλοπίτα (Φώσφορος) που είναι βασικά λιπάσµατα για την καλλιέργεια πανάκριβα  
και µετά προσευχόµαστε µην µας τύχει καµιά στραβή και δεν έχουµε για τα 
υπόλοιπα...» 

ΓΛ, 54 ετών 

 

«Αγοράζεις ένα λίπασµα π.χ. για βασική και σου λένε πάρε και αυτό το βελτιωτικό, 
πάρε και αυτό για οργανική ουσία, πάρε και αυτό για καλό ξεκίνηµα και µετά βλέπεις 
ένα τιµολόγιο ένα τάλιρο...» 

ΓΓ, 50 ετών 

 

«Τι να το κάνεις βάζεις δύο καλλιέργειες το χρόνο όταν το κόστος παραγωγής 
αυξάνεται συνέχεια. Από την µία, στο υπογράφω εδώ και τώρα, βγαίνουν µόνο τα 
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έξοδα ακόµα και για τους µεγαλύτερους παραγωγούς αλλά µπαίνουµε σε αυτό το 
τρυπάκι γιατί αν µείνεις αφύτευτος ένα εξάµηνο βγαίνεις από τις αγορές» 

ΑΑ, 55 ετών 

 

   Πρόσφατα η οικονοµικές δυσκολίες δεν µπορούσαν να αφήσουν αµέτοχο και 
τον τοµέα τον αγροχηµικών µε αποτέλεσµα να µην δίνεται πίστωση από τα 
καταστήµατα αγροχηµικών εφοδίων. Αυτή η κατάσταση ώθησε κάποιους λίγους 
παραγωγούς συµβατικής καλλιέργειας στην αναζήτηση φθηνότερων αµφιβόλου 
ποιότητας και σύστασης σκευασµάτων από τις αγορές της Βουλγαρίας και των 
Σκοπίων προσπαθώντας να κρατήσουν όρθια την εκµετάλλευσή τους. 

 

   Όπως αναφέρει ο ΣΠ ιδιοκτήτης καταστήµατος αγροχηµικών η κατάσταση 
είχε φτάσει σε οριακό σηµείο µε αρκετούς από τους παραγωγούς οι οποίοι δεν 
µπορούσαν να ανταπεξέλθουν στις υποχρεώσεις τους ακόµα και µετά από πολύµηνες 
πιστώσεις. 

 

«Κάθε µαγαζί έχει κάνει τα κουµάντα του και έχει αγοράσει από τις εταιρίες και 
χρωστάει και αυτό...παλαιότερα δίναµε πιστώσεις και βρεθήκαµε εκτεθειµένοι και δεν 
µιλάµε για µικρά ποσά αλλά για χιλιάδες ευρώ...» 

ΣΠ, 46 ετών, Γεωπόνος 

 

«Έξοδα για σπορόφυτα, έξοδα για απολυµάνσεις, φυτοπροστασίες, ενέργεια...µετά πώς 
να είµαστε εντάξει µε τις υποχρεώσεις µας χρειαζόµαστε όµως µια βοήθεια να πέσουν 
οι τιµές για να µπορέσουµε να κυλήσουµε...» 

ΜΗ, 37 ετών 

 

   Υπάρχουν φυσικά περιπτώσεις κυρίως των µεγάλων θερµοκηπιακών µονάδων 
τις περιοχής όπου προµηθεύονται αγροχηµικά απευθείας από τις εταιρίες και 
προχωρώντας σε καλύτερες συµφωνίες τιµών από τους άλλους παραγωγούς όπως και 
πιστώσεις αφού αφενός παρουσιάζουν µεγαλύτερη ρευστότητα και αφετέρου 
προµηθεύονται µεγαλύτερες ποσότητες. Αυτή η διαδικασία κάνει αυτές της µονάδες 
να παρουσιάζουν ένα συγκριτικό πλεονέκτηµα στην περιοχή τόσο στην διάθεση των 
προϊόντων τους όσο και στην ποιότητα και την ανάπτυξη της καλλιέργειας 
παρουσιάζοντας αρκετές φορές µεγαλύτερη πρωιµότητα από όµορες µονάδες. 
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2.13 Η διάθεση του αγροτικού προϊόντος 
 

   Στην περιοχή η διάθεση των αγροτικών προϊόντων γινόταν µέχρι την 
τελευταία δεκαπενταετία κυρίως µέσω των τοπικών εµπόρων που έπαιρναν το προϊόν 
από την εκµετάλλευση και µετά το διέθεταν µόνοι τους µε αισθητά µεγαλύτερες τιµές 
στις αγορές τις Αθήνας κυρίως όπως την λαχαναγορά και διάφορα Super Market. Οι 
τοπικοί έµποροι έστελναν δικά τους άτοµα στις αποθήκες των θερµοκηπιακών 
µονάδων όπου συσκεύαζαν τα προϊόντα χωρίς την επωνυµία του παραγωγού και τα 
πήγαιναν επιτόπου στο συσκευαστήριό τους όπου τα συγκέντρωναν µαζί µε άλλα και 
τα διοχέτευαν στην αγορά. 

 

«Οι έµποροι της περιοχής έρχονταν στο θερµοκήπιο και τ̈ελάριαζαν¨ ντοµάτες επί 
τόπου όπως και τα αγγούρια τα έβαζαν σε ζευγάρια µέσα σε σακούλες και µετά τα 
φόρτωναν στα φορτηγά τους και έφευγαν και έκανες τον σταυρό σου να πληρωθείς...» 

ΑΑ, 55 ετών 

 

   Τα τελευταία χρόνια η πλειοψηφία των παραγωγών έχει αποστασιοποιηθεί 
από την εξάρτηση των τοπικών εµπόρων κατανοώντας πλέον ότι µπορούν να 
διεκδικήσουν υψηλότερες τιµές και µεγαλύτερη ασφάλεια στις συναλλαγές τους και 
νέες αγορές για τα προϊόντα τους στρεφόµενοι σε οµαδικές προσπάθειες διάθεσης ή 
συνάπτοντας συµφωνίες µε µεγάλα Super Market που τους παρέχουν ασφάλεια ή 
κάνοντας εξαγωγές κυρίως στις χώρες του Ανατολικού µπλόκ της Ευρώπης µε την 
Βουλγαρία και την Ρουµανία να απορροφούν τις µεγαλύτερες ποσότητες. Γενικά 
µπορούµε να πούµε πως η διάθεση των προϊόντων γίνεται σε τέσσερις άξονες: α) 
µέσω συνεταιρισµών και οµάδας παραγωγών β) µέσω τοπικών εµπόρων γ) µε ιδία 
διάθεση δ) µέσω εξαγωγών. 

 

2.13.1 Ο Αγροτικός Κηπευτικός Συνεταιρισµός Φιλιατρών 
 

   Ο Αγροτικός Κηπευτικός Συνεταιρισµός Φιλιατρών ιδρύθηκε το 2006 και 
δραστηριοποιείται στην παραγωγή εµπορεία και συσκευασία κηπευτικών προϊόντων 
σύµφωνα µε τις προδιαγραφές ποιότητας Agro 2-1 αι 2-2 και Globalgap.Είναι 
σηµαντικό να αναφερθεί καθώς αποτελεί την πρώτη συλλογική προσπάθεια 
παραγωγών της περιοχής µετά από καιρό, να ενώσουν τις δυνάµεις τους και να 
διεκδικήσουν καλύτερη τύχη για τα προϊόντα τους τόσο στην εσωτερική αγορά όσο 
και στις αγορές του εξωτερικού. Ο αριθµός των µελών του είναι σταθερός από την 
ηµέρα ίδρυσής του και ανέρχεται στα 17 άτοµα. Τα προϊόντα που παράγουν τα µέλη 
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του αφορούν κυρίως κηπευτικά υπό κάλυψη και καρπούζια υπό χαµηλή κάλυψη. 
Σύµφωνα µε στοιχεία του Συνεταιρισµού η παραγωγή την περασµένη χρονιά 
αφορούσε 40% ντοµάτες, 35% αγγούρι, 15%µελιτζάνες και 10% πιπεριές. Όλα τα 
µέλη του χρησιµοποιούν τα πρότυπα της ΄΄Ολοκληρωµένης ∆ιαχείρισης΄΄ 
καλλιεργειών. 

 

 

 

   Ο Συνεταιρισµός διαθέτει τα προϊόντα του  σε µεγάλες αλυσίδες Super Market 
της Ελλάδας αλλά και σε συνεργασία και µε µεγάλη αλυσίδα Super Market 
γερµανικών συµφερόντων εξάγει προϊόντα και στην γειτονική Ιταλία, ακόµα διατηρεί 
το δικό του υποκατάστηµα στην κεντρική λαχαναγορά Αθηνών ενώ συνεργάζεται και 
µε εµπόρους από Βουλγαρία και Ρουµανία όπου διαθέτει σηµαντικό ποσοστό 
παραγωγής. Σηµαντικό είναι το γεγονός ότι οι ερωτώµενοι στην έρευνα είναι ότι 
προέβαλαν ως πρώτο το στοιχείο της ασφάλειας των συναλλαγών τους µέσα από τον 
συνεταιρισµό και µετά τις καλύτερες τιµές των προϊόντων τους αφού όπως 
επεσήµαναν τα τελευταία χρόνια πριν συσταθεί ο συνεταιρισµός βίωναν µια 
ανασφάλεια που είχε να κάνει µε διάφορους επιτήδειους τοπικούς και µη εµπόρους  
που εµφανίζονταν αφερέγγυοι, βέβαια στα πρώτα στάδια ανάπτυξής του και ο 
συνεταιρισµός δεν θα µπορούσε να αποφύγει τις κακοτοπιές µε προβλήµατα που 
δηµιουργήθηκαν αρχικά µε αγορές που ήταν άγνωστες. 

 

«Ο συνεταιρισµός σήµερα είναι καθ΄ όλα εντάξει στις υποχρεώσεις του προς τα µέλη 
του, υπάρχει και το µαγαζί στην λαχαναγορά  βοηθάει πολύ την κατάσταση όχι µόνο 
στην διάθεση αλλά και στην κατανόηση της αγοράς...αρχικά υπήρχαν ¨παιδικές 
ασθένειες¨ κυρίως σε συνεργασίες µε εµπόρους η µαγαζιά τα οποία δεν γνωρίζαµε, για 



63 

 

παράδειγµα θυµάµαι έναν λαχαναγορίτη από την Θεσσαλονίκη που µας έριξε ένα 
κανόνι 200.000 ευρώ και ακόµα είµαστε στα µαχαίρια...» 

ΣΣ, 32 ετών, µέλος του συνεταιρισµού 

 

«Οι δυσκολίες ήταν στις αρχές όπου µόλις έµαθαν ότι αρχίσαµε αυτή την προσπάθεια 
πλάκωσαν όλα τα λαµόγια να πάρουν πράγµατα αφού είχαν ΄΄φάει΄΄ και όλους τους 
άλλους πριν...ένα άλλο πρόβληµα ήταν και η επιταγές που έδιναν πολλοί επιτήδειοι 
κυρίως εξαµηνιαίες που δεν καλυπτόντουσαν ποτέ και µετά έπρεπε να επωµισθούµε 
όλοι το βάρος...» 

ΚΚ, 30 ετών µέλος του συνεταιρισµού 

 

   Καθώς o συνεταιρισµός αναπτυσσόταν χρειάστηκε να επενδύσει σε 
εγκαταστάσεις που θα του έδιναν την δυναµική για καλύτερη συσκευασία και 
διατήρηση των προϊόντων ώστε να κερδίζονται νέες αγορές και χρόνος. Αυτό 
επιτεύχθηκε µέσα από βελτιωτικά προγράµµατα και την βοήθεια του τραπεζικού 
συστήµατος. 

 

«Χρειάστηκε να µπούµε σε αναπτυξιακά προγράµµατα για να αναπτυχθούµε και να 
φτιάξουµε το συσκευαστήριο πιο σύγχρονο και θαλάµους ψυγείων που θα κρατούσαν τα 
προϊόντα γιατί µένανε για παράδειγµα παλέτες έξω και µαλακώνανε οι ντοµάτες και τα 
αγγούρια ή µε τα παλιά ψυγεία που είχαµε πιάνανε µύκητες...» 

ΤΓ, 29 ετών µέλος του συνεταιρισµού 

 

«Φέραµε µηχάνηµα καινούργιο από την Ολλανδία το ΄΄Awetta tomató́, κάνει εκατό 
χιλιάδες ευρώ, ρίχνεις πάνω τις τοµάτες και τις διανέµει στους εργάτες ανάλογα µε το 
βάρος και το µέγεθος και µας έλυσε τα χέρια στην συσκευασία, το ίδιο και για τα 
αγγούρια που χρειαστήκαµε µηχάνηµα για να φοράει ζελατίνη σε κάθε αγγούρι γιατί 
έτσι το θέλει η εξωτερική αγορά...» 

ΣΣ, 32 ετών µέλος του συνεταιρισµού 

 

«Οι τράπεζες όταν είσαι οργανωµένος ως οµάδα σε αντιµετωπίζουν διαφορετικά και 
τότε πριν την κρίση σου µιλάω τώρα πήραµε καλά ποσά από αυτές και µας βοήθησαν 
να αναπτυχθούµε...» 
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   Ο συνεταιρισµός πλέον ήταν έτοιµος να διοχετεύσει στην αγορά µεγάλες 
ποσότητες κηπευτικών και µε τις σύγχρονες µεθόδους συσκευασίας είχε πλέον την 
δυνατότητα να συνεργασθεί µε τις µεγαλύτερες αλυσίδες Super Market 
απορροφώντας την ολοένα αυξανόµενη παραγωγή των µελών της. 

 

«Με τα Super Market διασφαλίζουµε τα λεφτά µας, ξέρουµε ότι την τάδε ηµεροµηνία 
θα πληρωθεί η επιταγή και δεν έχουµε το άγχος του να χάσουµε τον κόπο µας...» 

ΤΚ, 54 ετών µέλος του συνεταιρισµού 

 

«Συνεργαζόµαστε µε διάφορα Super Market, άλλα δίνουν επιταγές ενός µήνα, άλλα δύο 
µηνών και άλλα εξάµηνες. Στις δίµηνες ένα µέλος µε µικρό κλήρο µπορεί να 
ανταπεξέλθει, όµως σε µια επιταγή έξι µηνών πρέπει να έχεις µεγάλη δύναµη για να την 
αντέξεις...» 

ΓΗ, 40 ετών µέλος του συνεταιρισµού 

 

«Το πρόβληµα µε τα Super Market είναι ότι ενώ στην αρχή άρχισαν όλα ρόδινα µετά 
µας έλεγαν να κρατήσουν ένα ποσοστό επάνω στην τιµή για διαφήµιση , ύστερα άρχισαν 
να γίνονται ποιο απαιτητικοί και στις παρτίδες που τους παραδίναµε και έβγαζαν 
πολλές παλέτες για επιστροφή χωρίς να υπήρχε ιδιαίτερος λόγος αλλά δεν µπορείς να 
πας κόντρα...θα σε βγάλουν εκτός...» 

ΚΚ, 30 ετών µέλος του συνεταιρισµού 

 

«Το χειρότερο που µπορείς να πάθεις είναι να σου γίνει επιστροφή από το Super 
Market, πρέπει µετά να κατεβάσεις όλη την παλέτα κάτω και να κάνεις ξανά διαλογή 
και συσκευασία για άλλα µαγαζιά και αγορές και ο χρόνος να πιέζει...» 

ΣΚ, 35 ετών µέλος του συνεταιρισµού 

 

«Οι παραγγελίες από τα Super Market είναι συνήθως εβδοµαδιαίες, δεν ξέρουµε τι 
ποσότητα θα ζητήσουν την µια εβδοµάδα και τι την άλλη...την µία µπορεί να σου πουν 
θέλω 60 παλέτες ντοµάτα και την άλλη 10...πρέπει να είµαστε προετοιµασµένοι για όλα 
και να έχουµε και άλλες εναλλακτικές» 

ΤΓ, 29 ετών µέλος του συνεταιρισµού 
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   Σηµαντική ώθηση στην διοχέτευση των προϊόντων του συνεταιρισµού έδωσε 
και η συνεργασία του µε Βούλγαρους και Ρουµάνους εµπόρους όπου τον τελευταίο 
καιρό δραστηριοποιούνται στην περιοχή και προµηθεύονται κηπευτικά τα οποία µε 
δικά τους φορτηγά τα πάνε στις χώρες καταγωγής τους. 

 

«Τα Βουλγάρικα (φορτηγά µε Βουλγαρικές πινακίδες) µας έχουν σώσει...από τότε που 
εµφανίστηκαν στην περιοχή σπρώχνουµε εύκολα και τα δεύτερης διαλογής προϊόντα 
εκτός από την αφρόκρεµα που ζητούν τα µεγάλα Super Market και οι απαιτητικοί 
πελάτες µας...επίσης υπάρχει µεγάλη ζήτηση και ειδικά στην πρώιµη καλλιέργεια µας 
όπου αυτοί δεν έχουν αρκετή παραγωγή» 

ΣΣ, 32 ετών µέλος του συνεταιρισµού 

 

2.13.2 Η νεοσύστατη οµάδα παραγωγών και οι τοπικοί έµποροι 
 

   Το 2014 ιδρύθηκε η οµάδα παραγωγών µε την επωνυµία Αγροτικός 
Συνεταιρισµός Φιλιατρών η ¨ΤΡΙΦΥΛΙΑ¨ ο οποίος αριθµεί 21 µέλη και 170 
στρέµµατα θερµοκηπίων. Η διάθεση των προϊόντων αυτού του συνεταιρισµού γίνεται 
τόσο στην εσωτερική αγορά όπου  όσο και σε χώρες της ανατολικής Ευρώπης µε 
κύριους δέκτες την Βουλγαρία και την Ρουµανία. 

 

«Κάναµε αυτή την προσπάθεια για να αποκοµίσουµε µεγαλύτερη δυναµική στην αγορά 
και έχοντας περισσότερα στρέµµατα και παραγωγή να ζητήσουµε καλύτερες τιµές και 
τρόπους διάθεσης...» 

ΑΓ, 43 ετών µέλος του συνεταιρισµού 

 

«∆ιαθέτουµε τα προϊόντα µας αγγούρι, ντοµάτα, µελιτζάνα, πιπεριά στην εσωτερική, 
στην κεντρική λαχαναγορά Αθηνών αλλά κάνουµε και εξαγωγές σε Βουλγαρία και 
Ρουµανία αγγουριών κυρίως και δευτερευόντως ντοµάτας» 

ΚΓ, 54 ετών µέλος του συνεταιρισµού 

«Η οµάδα προσπαθεί να γίνει ανταγωνιστική...είµαστε στις αρχές ακόµα και έχουµε 
δρόµο...έχουµε και ένα σοβαρό πρόβληµα το οποίο θέλω να στο επισηµάνω...είναι οι 
Ελληνοποιήσεις που κάνουν στην βόρεια Ελλάδα την καλοκαιρινή περίοδο κυρίως και 
αυτό αποτελεί αθέµητο ανταγωνισµό για εµάς εδώ...» 

ΜΗ, 37 ετών µέλος του συνεταιρισµού 
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«Μετά την κρίση τα βάλαµε κάτω πέντε άτοµα αρχικά και συµφωνήσαµε πως ο 
καθένας µόνος του δεν έχει δύναµη...αλλιώς µιλάς µε 200 στρέµµατα και αλλιώς µε 
πέντε...άσε που αποφεύγεις και τους επιτηδείους...» 

ΑΓ, 43 ετών µέλος του συνεταιρισµού 

 

«Κάθε µέρα µαθαίνουµε...άλλη ποιότητα θέλουν οι Βούλγαροι , άλλη η εσωτερική , ενώ 
και στην συσκευασία πολλοί από εµάς θα πρέπει να ξεχάσουµε αυτή την χύµα 
κατάσταση που επικρατούσε µε τους εδώ εµπόρους τόσο σε επίπεδο ζυγισµάτων κιλών 
όσο και σε τεχνική συσκευασίας...είναι οµαδική η προσπάθεια...αν χάσει ένας χάνουν 
όλοι...» 

ΜΗ, 37 ετών µέλος του συνεταιρισµού 

 

 

Εικόνα από τις Εγκαταστάσεις της οµάδας 

 

   Όσον αφορά τους τοπικούς έµπορους της περιοχής η επιρροή τους το 
τελευταίο διάστηµα έχει µειωθεί αισθητά και συνεργάζονται κυρίως µε µικρές 
µονάδες της περιοχής µε τις οποίες διατηρούν δεσµούς χρόνων ή ακόµα  και 
οικογενειακούς δεσµούς αλλά η επιφυλακτικότητα που πηγάζει από τις πρόσφατες 
οικονοµικές δυσκολίες στις πληρωµές και οι πρότερες µη αποδεκτές για τους 
παραγωγούς πρακτικές τους τους καθιστούν ως πρόσωπα που αντιµετωπίζονται µε 
επιφυλακτικότητα. 
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«∆ίνω πολλά από τα πράγµατα σε έναν συγκεκριµένο έµπορα της περιοχής µε τον οποίο 
συνεργάζοµαι χρόνια...είναι και ξάδερφός µου αντιµετωπίζει δυσκολίες και αυτός 
ζορίζεται τώρα που µπήκαν τα Super Market…δεν έχω και πολλά στρέµµατα αν ήµουν 
µεγαλύτερος ίσως να το σκεφτόµουν διαφορετικά και να µην έµπλεκα µε µεσάζοντες...» 

ΚΓ, 37 ετών,4 στρέµµατα 

 

«Οι τοπικοί έµποροι δεν θέλουν ούτε καρτελάκια να κολλάς στα κουτιά, ούτε ακριβές 
συσκευασίες ούτε τίποτα...απλά όταν κάνουν διαλογή και ζύγισµα πρέπει να είσαι από 
πάνω γιατί είναι ικανή και ένα λεπτό να λήψεις να σε φάνε...» 

ΓΠ, 55 ετών 

 

   Η παραπάνω µαρτυρία που δίνει ο ΓΠ αποτελούσε την µεγαλύτερη πληγή για 
τους παραγωγούς της περιοχής που συνεργάζονταν µε τους τοπικούς εµπόρους καθώς 
οι περισσότεροι τους έδιναν δικές τους κλούβες και αφαιρούσαν το απόβαρο στο 
τελικό ζύγισµα από την παλέτα περισσότερα κιλά από ότι ήταν κανονικά. Επίσης 
στην διαλογή των κηπευτικών σε ποιότητες ‘Αλφα’, ‘ Βήτα’ και ‘Σκάρτες’ οι 
συσκευαστές των εµπόρων µε σκόπιµο τρόπο υποβάθµιζαν την ποιότητα της 
παραγωγής αφού η διαλογή γινόταν µε το µάτι και το συµφέρον του συσκευαστή 
βγάζοντας στο τέλος περισσότερες ‘Βήτα’ και ‘Σκάρτες’. Από την άλλη πλευρά 
υπάρχουν παραγωγοί που αναφέρουν πως οι τιµές που αποκοµίζουν από τους 
τοπικούς εµπόρους δεν είναι αυτές που θα αποκόµιζαν µε την ιδία διάθεση αλλά τους 
προτιµούν καθώς  πληρώνουν αµεσότερα από ότι τα Super Market. Σε περιόδους που 
η παραγωγή της περιοχής βρίσκεται στο αποκορύφωµα εµφανίζονται στην περιοχή 
περισσότεροι µεσάζοντες και εκµεταλλεύονται την υπερπροσφορά και τις χαµηλές 
τιµές. Τέλος αναφέρθηκε πως υπήρξαν έµποροι που θέλοντας να αποκοµίσουν 
µεγαλύτερα κέρδη κάνουν µίξη προϊόντων και παρουσιάζουν διαφορετικά τιµολόγια 
για να είναι καλυµµένοι, επίσης υπάρχει και µεγάλη διαφορά τιµών από το χωράφι 
στο ράφι που την δηµιουργούν οι µεσάζοντες. 

«Με το που έµπαιναν να συσκευάσουν άρχιζαν, αυτή βήτ , αυτή σκάρτη και σου 
βγάζουν µία στις τρείς κλούβες δεύτερες, πώς να τα βγάλεις πέρα µε αυτούς αλλά δεν 
µπορείς να κάνεις και πολλά πράγµατα τους έχεις ανάγκη όταν έχεις λίγα στρέµµατα και 
ανάγκη για ρευστό άµεσα...» 

ΓΠ, 55 ετών 

 

 «Είναι απλό έρχεται ο έµπορας και σου λέει θέλω ντοµάτα βάλτη µου και στην παίρνω 
50 λεπτά , µετά πάνε σε έναν άλλο παίρνουν µε 30 λεπτά αλλά τα δίνουν µε το δικό µου 
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τιµολόγιο όλα 50 λεπτά µπερδεύοντας τις ποιότητες µεταξύ τους...άσε που πολύ 
συνεργάζονται µε λαχαναγορίτες που κρύβονται πίσω τους και έχουν διπλό κέρδος» 

ΜΗ, 37 ετών 

 

«∆εν είναι δυνατόν εµείς να πουλάµε 30 λεπτά ντοµάτα και 35 λεπτά το ζευγάρι τα 
αγγούρια και να τα βλέπεις µετά στην λαχαναγορά στα 80-90 λεπτά, είναι καθαρή 
αισχροκέρδεια και για εµάς και για τον καταναλωτή» 

ΓΛ, 54 ετών 

 

«Όταν ο τόπος ‘βρωµάει’ από ντοµάτες λαµβάνουν δράση τα πιράνχας της 
εµπορίας...σου λένε σου δίνω 20 λεπτά για τις καλύτερες ντοµάτες τις ‘Άλφα’, τι να 
κάνεις αναγκάζεσαι να τους τις δώσεις από το να µείνουν στο χωράφι...είναι καθαρά 
θέµα προσφοράς και ζήτησης...» 

ΚΓ, 37 ετών 

 

2.13.3 Η ιδία διάθεση των προϊόντων 
 

   Οι δυσκολίες που αντιµετώπισαν µε τους τοπικούς εµπόρους αλλά και 
διάφορα κωλύµατα που κράτησαν πολλούς παραγωγούς εκτός συνεταιρισµών τους 
ώθησαν στην ιδία διάθεση των προϊόντων τους. Χαρακτηριστικό γνώρισµα των 
εκµεταλλεύσεων αυτών που προτιµούν την ιδία διάθεση είναι ότι το µέγεθός τους 
είναι αισθητά µεγαλύτερο αυτών που συνεργάζονται µε τους τοπικούς εµπόρους. 

 

«Τι να τους κάνω τους µεσάζοντες, να µε κλέβουν και να µην παίρνω αυτά που αξίζει η 
δουλειά µου, εδώ κόβουµε από παντού για να επιβιώσουµε και αυτοί µας έβγαζαν την 
µισή µας παραγωγή σκάρτη...θέλουν µόνο αφρό και τσάµπα...γι’ αυτό και εγώ άρχισα 
να εµπορεύοµαι µόνος µου το προϊόν µου...» 

ΜΘ, 39 ετών,30 στρέµµατα 

 

«Το να ξέρεις που θα διαθέσεις τα προϊόντα σου είναι µαεστρία...µπορεί να είσαι 
µέτριος παραγωγός αλλά καλός πωλητής και να τα βγάζεις µια χαρά πέρα...το πάν είναι 
να µπορείς να βρεις αγορές... αυτοί που ξεκίνησαν από νωρίς µε τα Super Market και 
αναπτύχθηκαν και τους ήταν ευκολότερο να βρούν καινούργιες συνεργασίες...δίνω τα 
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πράγµατά µου µόνος µου, συνεργάζοµαι µε τον Σκλαβενίτη στην Αθήνα και µε µαγαζιά 
στην κεντρική λαχαναγορά» 

ΣΓ, 45 ετών, 28 στρέµµατα 

 

«Όταν πουλάς µόνος σου έχεις καλύτερο κέρδος, τα συσκευάζεις και τα ζυγίζεις µόνος 
σου, όχι όπως µε τους εµπόρους που µας κλέβανε..., το µυστικό είναι να βρεις αγορές 
και να πουλάς ποιότητα...τα προϊόντα σου πρέπει να είναι αφρόκρεµα ειδικά στα Super 
Market για να µην έχεις επιστροφές...» 

ΓΓ, 50 ετών, 16 στρέµµατα 

 

   Αυτός ο τρόπος διάθεσης έφερε αλλαγές τόσο στην οργάνωση της παραγωγής 
όσο και στο ίδιο το προϊόν την συσκευασία και την προετοιµασία του, η διαδικασία 
παραγωγής πλέον από την επιλογή των σποροφύτων µέχρι τον τρόπο συσκευασίας 
γίνεται µε στόχο τις απαιτήσεις του αγοραστή που γίνεται η ιδία διάθεση. 

 

«Ανάλογα την αγορά που θέλεις να πας τα προϊόντα σου θα πρέπει να κινηθείς 
ανάλογα...οι λαϊκατζίδες θέλουν γεύση άρα πας σε ποικιλίες που ο καταναλωτής 
γνωρίζει την γεύση τους...στις εξαγωγές θες διατηρησιµότητα και κίνησε ανάλογα όπως 
και στα Super Market…» 

ΣΓ, 45 ετών 

 

«Πρέπει να προσαρµόσεις την παραγωγική σου διαδικασία προς τις αγορές στις οποίες 
θα κινηθείς...το κάθε µαγαζί που συνεργάζεσαι έχει διαφορετικά πρότυπα...στην 
εσωτερική για παράδειγµα στα αγγούρια η τιµή πάει µε το τεµάχιο ενώ έξω σε 
Βουλγαρία και Ρουµανία τα δίνουµε κυρίως µε το κιλό...όλα αυτά θέλουν και 
διαφορετική προσέγγιση ειδικά στην διαλογή αλλά είναι χίλιες φορές καλύτερο από το 
να έχεις τους εµπόρους πάνω από το κεφάλι σου...» 

ΜΓ, 38 ετών 

 

   Σχεδόν όλοι οι παραγωγοί που διοχετεύουν στην αγορά τα προϊόντα τους µε 
ιδία διάθεση έχουν τα δικά τους φορτηγά που τους διευκολύνουν στις µεταφορές των 
προϊόντων τους προς την λαχαναγορά της Αθήνας κυρίως και τις αποθήκες των 
µεγάλων Super Market. Αυτό το φαινόµενο τα τελευταία χρόνια της οικονοµικής 
ύφεσης έχει περιορισθεί σε συνάρτηση και µε την άνοδο της τιµής του πετρελαίου. 
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Πλέον οι παραγωγοί επιλέγουν να διοχετεύουν τα προϊόντα τους µέσω τοπικών 
µεταφορικών εταιριών καθώς τους συµφέρει περισσότερο. 

 

«Στέλνω πράγµατα στον Σκλαβενίτη και στην λαχαναγορά, παλαιότερα τα πήγαινα µε 
δικό µου φορτηγό αλλά σήµερα αυτό δεν συµφέρει ούτε κατά διάνοια...µόνο αν µπορείς 
να γεµίσεις τέρµα το επικαθήµενο µε 33 παλέτες...τα στέλνω µε τοπική µεταφορική, ο 
µέσος όρος κόστους είναι 30 ευρώ ανά παλέτα, βέβαια αυτό παίζει ανάλογα µε τις 
συµφωνίες και το πόσα πράγµατα έχεις να πάς...» 

ΜΘ, 39 ετών, 30 στρέµµατα 

 

«Παλαιότερα έστελνα µε φορτηγά δικά µου, τώρα δεν µε συµφέρει ειδικά για µεγάλες 
αποστάσεις...Συνεργάζοµαι µε τα Lidl αλλά και µε τον Σκλαβενίτη, τα πράγµατα που 
είναι για να πάνε σε αποθήκες στην Αθήνα τα στέλνω µε έναν συγκεκριµένο τοπικό 
µεταφορέα ενώ όταν πρόκειται για αποθήκες των Lidl για παράδειγµα που βρίσκονται 
σε Γιάννενα, Πάτρα, Τρίκαλα ή και σε περιπτώσεις εξαγωγών προς Ιταλία στέλνω τις 
παλέτες µε δικά µου φορτηγά έως την Πάτρα όπου συνεργάζοµαι µε µεταφορέα εκεί ο 
οποίος συνεχίζει την διάθεση...» 

ΜΓ, 47 ετών, 130 στρέµµατα 

  

2.14 Οι εξαγωγές 
 

   Στην περιοχή πραγµατοποιούνται  εξαγωγές κηπευτικών θερµοκηπιακών 
προϊόντων προς χώρες όπως η Ιταλία αλλά κυρίως προς τις εσχάτως ενταγµένες στην 
Ε.Ε χώρες της ανατολικής Ευρώπης όπως η Βουλγαρία και η Ρουµανία και λιγότερο 
προς τα Σκόπια. Η πρόσφατη είσοδος στην Ευρωπαϊκή ένωση ειδικά της γείτονος 
χώρας  Βουλγαρίας σε συνδυασµό µε την εύκολη πρόσβαση µέσω της Εγνατίας και 
Ιωνίας οδού αποτελεί συγκριτικό πλεονέκτηµα της περιοχής στον τοµέα των 
εξαγωγών µε τους εξαγωγικούς δείκτες να δείχνουν τα τελευταία χρόνια µια 
κατακόρυφη αύξηση προς την χώρα αυτή και τους παραγωγούς να επισηµαίνουν πως 
αποτελεί µια σηµαντικότατη ανάσα. Οι Βούλγαροι έµποροι στις περισσότερες 
περιπτώσεις δεν ενδιαφέρονται για πρώτης ποιότητας προϊόντα και αποζητούν 
δεύτερης και τρίτης διαλογής κηπευτικά που σηµαίνει ότι οι παραγωγοί της περιοχής 
µπορούν να αξιοποιήσουν το σύνολο της παραγωγής τους. 

 

«Με τους Βούλγαρους σωθήκαµε...στην εσωτερικοί αγορά όλοι θέλουν την αφρόκρεµα 
και δεν ξέραµε τι να κάνουµε τα δεύτερα ειδικά σε περιόδους µε µεγάλη παραγωγή που 
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υπήρχε υπερπροσφορά. Ο Βούλγαρος σου λέει στέλνω ένα συρόµενο και γέµισέ το µου 
αγγούρι...δεν θέλει ποιότητες...» 

ΜΘ, 39 ετών 

 

«Οι Βούλγαροι ήρθαν την κατάλληλη περίοδο περιοχή πάνω που είχαµε αρχίσει να 
ψαχνόµαστε...δεν σου ζητάνε ποιότητες και πληρώνουν...αν δεν ήταν αυτοί τα τελευταία 
2-3 χρόνια θα έβλεπες θερµοκήπια να τα παίρνουν οι τράπεζες...δεν ξέρω τι κάνουν 
µετά τα προϊόντα και δεν µε ενδιαφέρει...αρκεί που µε πληρώνουν...» 

ΜΓ, 37 ετών  

 

   Οι Βούλγαροι έµποροι έχοντας ρευστότητα δεν δυσκολεύονται στις 
πληρωµές των φορτίων ενώ το µεγαλύτερο ποσοστό από αυτούς πληρώνει µε 
µετρητά, έτσι τον τελευταίο καιρό η Βουλγαρία αποτελεί ένα δίκτυο διανοµής 
κηπευτικών στα Βαλκάνια και την Ευρώπη απορροφώντας από τις όµορες χώρες 
λειτουργώντας ως το µεγάλο ‘συσκευαστήριο’ των µεγαλύτερων εταιριών διανοµής 
φρούτων και λαχανικών της Ευρώπης. Στις εξαγωγές προς την Βουλγαρία και 
Ρουµανία η διάθεση των αγγουριών γίνεται µε βάση το κιλό σε αντίθεση µε την 
Ελλάδα που οι παραγωγοί πληρώνονται µε το ζευγάρι, αυτή η διαδικασία όπως λένε 
οι παραγωγή είναι δικαιότερη για αυτούς. Την χειµερινή περίοδο που οι καιρικές 
συνθήκες δεν είναι ευνοϊκές για αυτές τις χώρες να έχουν µεγάλη παραγωγή 
κηπευτικών η ζήτηση γίνεται ακόµα µεγαλύτερη ενώ το καλοκαίρι αγοράζουν από 
την περιοχή και µεγάλες ποσότητες καρπουζιών. 

 

«Σε πληρώνουν µετρητά, ούτε επιταγές ούτε τίποτα...και ξέρεις τι σηµαίνει 
µετρητά...κλείνεις πολλές υποχρεώσεις µε αυτά...εγώ τους δίνω µόνο αγγούρι τον 
χειµώνα και καρπούζια το καλοκαίρι ό,τι δεν πάρουν οι Ιταλοί...» 

ΣΓ, 45 ετών 

 

«Στους Βούλγαρους δίνω αγγούρια µε το κιλό, σκέψου ένα αγγούρι που ζυγίζει περίπου 
330 γραµµάρια, τρία αγγούρια είναι περίπου ένα κιλό...βγάλε και το απόβαρο της 
παλέτας που είναι 50 κιλά...καλύτερα µε το κιλό παρά όπως εδώ µε το ζευγάρι...» 

ΜΘ, 39 ετών 

 

«Το 2013 για εµάς ήταν µια πολύ καλή χρονιά, θυµάµαι πέρυσι τον Μάρτιο 
πουλούσαµε 60 λεπτά το ζευγάρι στην εσωτερική αγορά και 1,10 το κιλό στις εξαγωγές 
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µας κυρίως στην Βουλγαρία. Φέτος δεν είναι τόσο καλά τα πράγµατα, έχουµε µείωση 
γύρο στο 40% στις τιµές σε σχέση µε πέρυσι και στις δύο αγορές» 

ΜΓ, 47 ετών 

 

   ‘Όπως αναφέρει ο Stanimir Stefanov,  Βούλγαρος έµπορος φρούτων και 
λαχανικών µε έδρα την Σόφια η περιοχή των Φιλιατρών του παρέχει όλα εκείνα τα 
χαρακτηριστικά που την κάνουν ανταγωνιστικότερη από άλλες  στο να προµηθεύεται 
από αυτή τον µεγαλύτερο όγκο των κηπευτικών που εισάγει προς την Βουλγαρία. 
Επίσης αναφέρει πως έχει αναπτύξει και ισχυρότερους δεσµούς µε µερικούς 
παραγωγούς αντικαθιστώντας σε πρωταρχικό στάδιο τις παλαιότερες στενότερες 
σχέσεις των παραγωγών της περιοχής µε τους τοπικούς εµπόρους. 

 

«Τα Φιλιατρά βολεύουν σε σχέση µε την Κρήτη, έχουν ευκολότερη πρόσβαση µέσω της 
Εγνατίας και δεν χρειάζεται να µπαίνουν τα φορτηγά σε καράβια και να χάνεις χρόνο 
και χρήµα, εδώ φορτώνεις και σε 12 ώρες το φορτηγό είναι Σόφια...παίρνω από την 
περιοχή αγγούρι, ντοµάτες και καρπούζι. Στέλνω δικά µου φορτηγά η µε τον PIMK 
(βουλγαρική µεταφορική). Προµηθευόµουν και από την λαχαναγορά Αθηνών αλλά δεν 
µε σύµφερε γιατί τα ίδια αγγούρια µε αυτά που παίρνω από τα Φιλιατρά µου τα ΄έδιναν 
ακριβότερα. Είναι ευκολότερο εδώ να πάρω αγγούρια πάντως παρά ντοµάτες, τις 
δίνουν αλλού...Συνεργάζοµαι τέσσερα χρόνια µε παραγωγούς στην περιοχή και ένας 
από αυτούς µου έχει βαφτίσει και το παιδί» 

Stanimir Stefanov, Έµπορος της Plodkomers Ltd. 

 

   Χαρακτηριστικό είναι το γεγονός ότι στην περιοχή αυτή η συνεχής τριβή και 
οι συναλλαγές µε Βούλγαρους εµπόρους και οι επισκέψεις παραγωγών της περιοχής 
στην Βουλγαρία τους γέννησε σκέψεις ακόµα και για ανάπτυξή τους στην εκεί 
αγροτική παραγωγή µε στόχο τις αγορές της κεντρικής Ευρώπης. 

 

«∆εν σου κρύβω ότι έχω πάει και έχω δει θερµοκήπια στην Βουλγαρία τα οποία 
σκεφτόµουν να τα αξιοποιήσω, ήταν από την εποχή του Ζίρκοβ, µεγάλες µονάδες, σου 
µιλάω τώρα για 500 στρέµµατα, τα έχουν διάφοροι Βούλγαροι µεγαλοεπιχειρηµατίες 
και τα νοικιάζουν αλλά είναι εγκαταλελειµµένα 20 χρόνια, θέλουν πολύ δουλειά για να 
τα αξιοποιήσεις άσε που δεν βρίσκεις και άκρη µε αυτούς...» 

Παραγωγός της περιοχής 50 ετών 
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Συµπεράσµατα 
 

Η περιοχή µελέτης σε αντίθεση µε το µοτίβο της µικρής οικογενειακής 
εκµετάλλευσης αναπτύσσεται χρόνο µε το χρόνο ενσωµατώνοντας γρήγορα τις 
σύγχρονες τεχνολογικές γεωργικές πρακτικές. 

Οι θερµοκηπιακές καλλιέργειες των Φιλιατρών ενσωµατώνουν τις 
ιδιαιτερότητες του σύγχρονου βιοµηχανικού µοντέλου παραγωγής µε έµµεση επιρροή 
τους από την αγορά. 

Αυτός ο υψηλών εισροών βιοµηχανοποιηµένος κλάδος των πρώιµων 
κηπευτικών θερµοκηπίου στην περιοχή στα πρώτα του βήµατα ενσωµάτωνε ένα 
οικογενειακό παραδοσιακό µοντέλο παραγωγής αλλά όσο αναπτυσσόταν και 
µεγάλωνε στρεµµατικά υιοθετούσε όλο και περισσότερες από τις πρακτικές του 
βιοµηχανικού µοντέλου. Καθώς η εκµετάλλευση γινόταν µεγαλύτερη η διαχείριση 
χρησιµοποιούσε ολοένα και περισσότερο την µισθωτή εργασία. Σε αυτή έπαιξαν 
καθοριστικό ρόλο και οι µετανάστες της περιοχής. 

Στην περιοχή µπορούµε να δούµε δύο µορφές επιβίωσης των 
εκµεταλλεύσεων, η ΄΄συντηρητική΄΄ που προσπαθεί να επιβιώσει µέσω της αύξησης 
της  προσωπικής εργασίας και µια περισσότερο ΄΄δυναµική΄΄ που χρησιµοποιεί 
περισσότερο τις σύγχρονες µορφές της αγοράς και του χρηµατοπιστωτικού 
συστήµατος και αποσκοπεί στην συνεχή µεγέθυνση. 

Το µεγαλύτερο πρόβληµα που αντιµετωπίζουν οι παραγωγοί θερµοκηπιακών 
κηπευτικών της περιοχής είναι το κόστος παραγωγής. Οι µεγάλες δεσµεύσεις που 
απορρέουν από τις εξαρτήσεις µε το χρηµατοπιστωτικό σύστηµα για την ανάπτυξη 
των εκµεταλλεύσεων, όπως και οι υψηλές τιµές των αγροχηµικών και των 
σποροφύτων αλλά και οι χαµηλές τιµές των προϊόντων έφτασε αρκετούς παραγωγούς 
σε δύσκολη κατάσταση και τους ώθησε αναζήτηση νέων τρόπων διάθεσης που 
έρχονταν σε αντίθεση µε τους παραδοσιακούς που απορρέουν από το συνηθισµένο 
πρωταρχικό οικογενειακό µοντέλο διατήρησης. 

Οι παραγωγοί στην πλειοψηφία τους έχουν έσοδα από το γεωργικό επάγγελµα 
και δεν εµφανίζουν κάποιο εξωγεωργικό εισόδηµα. 

Οι κύριες υπό κάλυψη καλλιέργειες στην περιοχή είναι αυτές του αγγουριού 
και της ντοµάτας µε την περιοχή των Φιλιατρών να αποτελεί το τρίτο µεγαλύτερο 
θερµοκηπιακό κέντρο της Ελλάδας. Οι παραγωγοί κατανέµουν την καλλιεργητική 
στρατηγική τους σε δύο φυτεύσεις τον χρόνο µε την πρώτη καλλιέργεια να γίνεται 
τέλος ∆εκεµβρίου µε αρχές Ιανουαρίου και την δεύτερη τον Ιούλιο, επιλέγοντας 
υβρίδια µε χαρακτηριστικά τα οποία προσαρµόζονται πλήρως στα καταναλωτικά 
πρότυπα των αγορών που απευθύνονται. 
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Η συνεχής ανάπτυξη µέσω του βιοµηχανοποιηµένου συστήµατος παραγωγής 
ωθεί τις θερµοκηπιακές µονάδες στην υιοθέτηση νέων καινοτόµων τρόπων 
παραγωγής για την Ελλάδα όπως οι η εκτός εδάφους καλλιέργεια κηπευτικών αλλά 
και στην συµµόρφωσή τους µε τις επιταγές της ολοκληρωµένης διαχείρισης των 
καλλιεργειών, της πιστοποίησης των προϊόντων τους και της παραγωγής και την 
καταπολέµηση σύµφωνα µε την ολοκληρωµένη διαχείριση εχθρών (IPM). 

Οι θερµοκηπιακές µονάδες της περιοχής παρουσιάζουν µεγάλη 
απορροφητικότητα στα προγράµµατα βελτίωσης µε έµφαση στον εκσυγχρονισµό των 
µονάδων και την αυτοµατοποίηση των εγκαταστάσεών τους και των συστηµάτων 
παραγωγής τους, αν και η  πρόσφατη οικονοµική κρίση έχει οδηγήσει αρκετά 
προγράµµατα που έχουν απορροφηθεί να µην µπορούν να πραγµατοποιηθούν µέχρι 
το τέλος. 

Στην περιοχή φαίνεται πως η δραστηριότητα των τοπικών εµπόρων παρά την 
µεγάλη τους επιρροή για µεγάλο χρονικό διάστηµα στην εµπορία των προϊόντων, την 
τελευταία πενταετία να έχει περιορισθεί κατά µεγάλο ποσοστό. Αυτή η µείωση 
οφείλεται τόσο στην αύξηση του µεγέθους των εκµεταλλεύσεων µέσα στα χρόνια που 
πολλές από αυτές µπορούν να παράγουν αρκετές ποσότητες ώστε να µπορούν να 
διαπραγµατευθούν και να εµπορευθούν µόνες τα προϊόντα τους σε διάφορες αγορές, 
ακόµα σηµαντικό ρόλο στην περιοχή παίζουν και τα Super Market στα οποία γίνεται 
διάθεση τόσο από µεµονωµένους παραγωγούς όσο και από οµάδες παραγωγών στους 
οποίους παρέχουν σταθερότητα πληρωµών στο δύσκολο οικονοµικό περιβάλλον της 
εποχής. 

Η γεωγραφική θέση της περιοχής αλλά και η ποιότητα των παραγόµενων 
κηπευτικών που προσφέρει την κάνει ανταγωνιστική και σε εξαγωγικό επίπεδο µε 
κύριους δέκτες των εξαγωγών της την γειτονική Ιταλία αλλά κυρίως και τις 
πρόσφατα ενταγµένες στην Ευρωπαϊκή ένωση χώρες της ανατολικής Ευρώπης 
Βουλγαρία και Ρουµανία. Η διοχέτευση των προϊόντων προς τις χώρες αυτές 
αποτέλεσε για τους παραγωγούς µια µεγάλη ανάσα καθώς µπορούν πλέον να 
εµπορευθούν όλη τους την παραγωγή, όχι µόνο τα ‘άλφα’ προϊόντα αλλά και τα 
δεύτερης και τρίτης διαλογής. 

Η θερµοκηπιακή παραγωγή αποτελεί µια κατεξοχήν εντάσεως εργασίας 
διαδικασία που έχει ανάγκη την συνεχή απορρόφηση εργατικού δυναµικού. Την 
τελευταία εικοσαετία στην περιοχή ενσωµατώθηκαν διάφορες εθνικότητες 
οικονοµικών µεταναστών. Αρχικά εγκαταστάθηκαν Αλβανοί και Βούλγαροι και 
µετέπειτα Ρουµάνοι, αυτό το πρώτο µεταναστευτικό ρεύµα που κατέφθασε ανέπτυξε 
την γεωργική παραγωγή της περιοχής και ΄΄µεγάλωσε΄΄ µαζί µε την µεγέθυνση των 
θερµοκηπιακών µονάδων ενσωµατώνοντας τις κοινωνικές δοµές της περιοχής. 

Παράλληλα µε την µεγέθυνση  των µονάδων και την υιοθέτηση όλο και 
περισσότερων πρακτικών από αυτές του σύγχρονου µοντέλου βιοµηχανικής 
παραγωγής, αυξανόταν  το κόστος παραγωγής αλλά και το κόστος εργασίας των 
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οικονοµικών µεταναστών του πρώτου µεταναστευτικού ρεύµατος όπου σε 
συνάρτηση µε την οικονοµική κρίση έφερε τους παραγωγούς σε δυσµενή θέση. Αυτό 
είχε ως αποτέλεσµα το νέο κύµα µετανάστευσης (δεύτερο κύµα) που κατέφθασε στην 
περιοχή από τις Αφρικανικές και Ασιατικές χώρες να λειτουργήσει ευεργετικά αφού 
προσέφερε την ίδια εργασία µε µικρότερο κόστος. 

Στην περιοχή παρατηρήθηκε και η περίπτωση αρκετών Ελλήνων την περίοδο 
της οικονοµικής ύφεσης να στρέφονται στην αναζήτηση εργασίας στις 
θερµοκηπιακές µονάδες αλλά να αντιµετωπίζονται µε επιφυλακτικότητα τόσο από 
τους παραγωγούς όσο και από τους ίδιους τους οικονοµικούς µετανάστες που είχαν 
παγιώσει την θέση τους στην εκµετάλλευση. Ακόµα παρατηρείται ιδίως στις 
µεγαλύτερες µονάδες της περιοχής οι Έλληνες και από το πρώτο µεταναστευτικό 
κύµα εργάτες, να αποτελούν ΄΄οδηγούς΄΄ για τους εργάτες από τις χώρες προέλευσης 
του δεύτερου µεταναστευτικού κύµατος και να έχουν έναν ρόλο επιτατικό. 

Το µεγαλύτερο ποσοστό του δείγµατος απασχολεί µόνιµους εργάτες, 
χαρακτηριστικό το οποίο φανερώνει την ολοένα και µεγαλύτερη απεξάρτηση των 
θερµοκηπιακών εκµεταλλεύσεων της περιοχής από την οικογενειακή εργασία σε 
συνάρτηση µε την µεγέθυνση και την εξάρτησή τους από την ξένη µισθωτή εργασία. 

Οι θερµοκηπιακές µονάδες αποτελούν στην πλειοψηφία τους εκµεταλλεύσεις 
τις οποίες κληρονοµήσαν οι παραγωγοί και τις µεγάλωσαν στρεµµατικά, σε αυτή την 
διαδικασία τους βοήθησαν εκτός από τα προγράµµατα ανάπτυξης και οι 
δευτερεύουσες καλλιέργειές τους και κυρίως αυτή του καρπουζιού. Σχεδόν όλοι οι 
παραγωγοί του δείγµατος έχουν ως δευτερεύουσα καλλιέργεια την υπό χαµηλή 
κάλυψη καλλιέργεια καρπουζιού η οποία τους προσδίδει ένα σηµαντικό επιπλέον 
εισόδηµα. 

Το διεθνοποιηµένο αγροδιατροφικό σύστηµα επιτάσσει συγκεκριµένα 
πρότυπα καλλιεργητικών προϊόντων µε τους παραγωγούς να είναι πλήρως 
εξαρτηµένοι από τις εταιρίες αγροεφοδίων οι οποίες έχουν ένα ολοκληρωµένο σχέδιο 
ανάπτυξής τους στην περιοχή. Αυτή η εξάρτηση των παραγωγών σε συνδυασµό µε 
την οικονοµική ύφεση και την µη παροχή πιστώσεων στην πλειοψηφία αυτών τους 
κάνει έναν αδύναµο κρίκο της παραγωγικής διαδικασίας. 

Έτσι θέλοντας να διεκδικήσουν καλύτερες συµφωνίες µε τις εταιρίες 
αγροεφοδίων όσο και να διοχετεύσουν τα προϊόντα τους σε περισσότερες αγορές µε 
καλύτερες τιµές πολλοί από αυτούς κατανόησαν ότι πρέπει να οργανωθούν σε 
συνεταιρισµούς και οµάδες παραγωγών. Επίσης έτσι µπόρεσαν να διεκδικήσουν 
περισσότερα εκτός από την εµπορία και από το ίδιο το χρηµατοπιστωτικό σύστηµα. 
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ΠΑΡΑΡΤΗΜΑ 

 

Ο∆ΗΓΟΣ ΣΥΝΕΝΤΕΥΞΗΣ ΠΑΡΑΓΩΓΩΝ 

 

Α. Προσωπικά Στοιχεία 

 

Ποια είναι η ηλικία σας; 

Ποιος είναι ο τόπος γέννησής σας; 

Πόσα χρόνια δραστηριοποιήστε στην περιοχή; 

Από πόσα άτοµα αποτελείται η οικογένειά σας; 

Θα ήθελα να µου αναπτύξετε τα προσωπικά στοιχεία των µελών της οικογένειάς 
σας (ηλικία, µορφωτικό επίπεδο και αντικείµενο απασχόλησης). 
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Β. Στοιχεία για την Αγροτική Εκµετάλλευση 

 

Πότε ξεκινήσατε να ασχολείστε µε τις θερµοκηπιακές καλλιέργειες; 

Τι καλλιεργούσατε και τι καλλιεργείται µέσα στο διάστηµα  που ασχολείστε µε την 
παραγωγή κηπευτικών; 

Πόσα στρέµµατα διαχειρίζεστε; 

Κατείχαν οι γονείς σας θερµοκήπια και από πόσα στρέµµατα αρχίσατε να 
διαχειρίζεστε την δική σας εκµετάλλευση; 

Πήρατε κάποια βοήθεια µέσα από τα επιδοτoύµενα προγράµµατα; 

Η είσοδος µεταναστών στην περιοχή σας βοήθησε στην µεγέθυνση της 
εκµετάλλευσής σας; 

Τα χρόνια που καλλιεργείτε είχατε κάποια σχέση χρηµατοδότησης από 
χρηµατοπιστωτικό σύστηµα ή πορευθήκατε εξ ολοκλήρου µε δικά σας κεφάλαια; 

Η πρόσφατη οικονοµική κρίση επέφερε αλλαγές στην διαχείριση και την 
στρατηγική των καλλιεργειών σας; 
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Γ. Στοιχεία για τους Απασχολούµενους 

 

Το θερµοκήπιο αποτελεί την βασική σας εργασία ή έχετε και κάποιο εξω-γεωργικό 
επάγγελµα; 

Εκτός από εσάς ποια µέλη της οικογένεια σας απασχολούνται στην εκµετάλλευση; 

Απασχολείται µόνιµους ή εποχιακούς εργάτες; 

Τι εθνικότητος είναι οι εργάτες σας; 

Πόσα χρόνια τους απασχολείτε; 

Πόσα µεροκάµατα πραγµατοποιούν οι εργάτες σας; 

Ποιες οι είναι οι δραστηριότητες των εργατών στο θερµοκήπιο(ανά τοµέα   
εργασίας); 

Τι αλλαγές επέφερε η κρίση σε σχέση µε το εργατικό δυναµικό; 

Τι µεροκάµατο δίνεται στο εργατικό σας προσωπικό και µε ποιόν τρόπο(πληρωµή 
καθηµερινή, εβδοµαδιαία, µηνιαία); 
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∆. Στοιχεία για την Παραγωγή 

 

Ποια είδη λαχανικών καλλιεργείτε σήµερα; 

Ποιο είναι το κόστος παραγωγής για κάθε είδος; 

Εφαρµόζεται προγράµµατα Ολοκληρωµένης ∆ιαχείρισης και πιστοποιείται η 
διαδικασία παραγωγής σας; 

Αν ναι είδατε κάποιο όφελος από την πιστοποίηση; 

Εφαρµόζεται προγράµµατα (IPM) ολοκληρωµένης φυτοπροστασίας; 

Αξιοποιείται τους φυσικούς εχθρούς της περιοχής; 

Ποιο είναι το σηµαντικότερο πρόβληµα που αντιµετωπίζεται στην καλλιέργειά σας; 

Τα προϊόντα σας θεωρείται ότι είναι ασφαλή και ποιοτικά; 

Τι µέτρα λαµβάνεται για το περιβάλλον; 

Τι κάνετε τα πλαστικά κάλυψης εδάφους ή τα υδροπονικά υποστρώµατα; 

Τι πρέπει να προσέξει κάποιος  ο οποίος αποφασίσει να ασχοληθεί µε την 
θερµοκηπιακή καλλιέργεια; 

Τι υβρίδια χρησιµοποιείτε,  από ποιους τα προµηθεύεσθε και για ποιο λόγο; 

Όσα χρόνια παράγετε έχετε παρατηρήσει αλλαγές στον τοµέα της διάθεσης και της 
χρήσης αγροεφοδίων και πως επηρέασε αυτό την παραγωγή και την εκµετάλλευσή 
σας; 

Οι αλλαγές στην παραγωγή πιστεύετε ότι ήταν προς όφελος του παραγωγού  ή όχι; 

Εφαρµόζετε νέες καλλιεργητικές µεθόδους; 
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E. Στοιχεία για την Εµπορία 

 

Πως εµπορεύεστε το παραγόµενο προϊόν σας; 

Είστε οργανωµένος σε κάποια οµάδα παραγωγών; 

Ποια η σχέση σας µε τους τοπικούς εµπόρους, συνεταιρισµούς, τα Super Market και 
τις αγορές αγροτικών προϊόντων; 

Η Επωνυµία σας µπαίνει πάνω στην συσκευασία των κηπευτικών προϊόντων; 

Υπάρχει διακύµανση των τιµών µεταξύ εµπόρων  Super Market και λαχαναγοράς 
και πώς διαµορφώνεται αυτή η κατάσταση σήµερα; 

Πως πραγµατοποιούνται οι πληρωµές αυτών που αγοράζουν τα προϊόντα σας; 

Οι διακυµάνσεις στην αγορά επηρεάζουν την τιµή του προϊόντος; 

Ποια η διαδροµή του προϊόντος σας από το θερµοκήπιο έως το ράφι του 
καταναλωτή; 

Εκτός από την εγχώρια αγορά προµηθεύετε και αγορές στο εξωτερικό; 

Είστε ικανοποιηµένος από τον τρόπο διάθεσης του προϊόντος σας και τι θα 
συνιστούσατε σε έναν νέο παραγωγό πάνω σε αυτό το θέµα; 

 

 

 

 

 

 

 


